((C

UDS

Mi Universidad

Cuadro Sindptico

Nombre del Alumno: Omar Alejandro Pérez Diaz

Nombre del tema: Cuadro sinéptico

Parcial: Segundo modulo

Nombre de la Materia: Comportamiento del consumidor

Nombre del profesor: Ivan Alexis Rivas Albores

Nombre de la Licenciatura: Administracion y estrategias de negocios

Cuatrimestre: 5° Cuatrimestre






Conclusion

La innovacion en el negocio contribuye a que las organizaciones sean mas competitivas, eficientes, mejoren sus resultados y se
adelanten a las necesidades del mercado. Mantenerse al dia a través de los constantes cambios del mercado en esencial para que
una organizacion prospere, con esto me refiero a que la empresa tiene que seguir creciendo al ritmo que lo hacen los consumidores
y no quedarse estacadas.

Una innovacion de un producto es la creacién o implementacion de algo nuevo en el mercado, pero, mejor dicho, es algo que los
consumidores adquiriran de mejor manera si el producto es escaso o tiene menor mercado y la innovacion en el servicio pasa
exactamente lo ismo que con el producto, ya que todo lo nuevo y que sea necesario, vende.

Sin mas que agregar, finalizo con el trabajo, muchas gracias.
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