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Dar a conocer otros
productos.

REBAJAS Y OFERTAS

UNA BUENA PROMOCIÓN TE PERMITE
FORMAS DE PROMOCIONAR TUS PRODUCTOS

PROMOCIÓN DE PRODUCTOS

Introducir
los

productos
ya

establecido
s en

diferentes
mercados. 

Obtener
ventas más
rápidament

e.
Ofrece un descuento

sobre el precio regular
de los productos, o

precios atractivos en
paquetes de artículos. 

Brinda vales, ya sean
físicos o digitales, para

que el cliente pueda
comprarte un producto
con un descuento sobre

el precio regular.

CUPONES 
Contrata personal que
muestre cómo se usan
ciertos productos. Una

ventaja de esto es que los
demostradores pueden ir

de tienda en tienda

DEMOSTRADORES

Da muestras del producto
para que el consumidor

conozca las características
principales

PRUEBAS 
Ofrece premios a los
consumidores que

compren tus productos.

SORTEOS Y PREMIOS
Activa una cuenta en

diferentes redes sociales,
para dar a conocer los

productos, de manera que los
clientes los reconozcan en los

puntos de venta

REDES SOCIALES

Toma en cuenta que esta
forma de promoción

puede ser muy costosa y
no es conveniente para

productos de existencias
limitadas

COSTO

es que el consumidor
compre más productos

para tener más
oportunidades de ganar.
También puedes ofrecer

productos gratis en
compras que rebasen

cierto monto

OBJETIVO

OBJETIVO
de esta forma es que
puedas comunicar las
ofertas, concursos e

información del producto
a tus consumidores

potenciales. 

PUBLICIDAD IMPRESA
Puedes dar a tus clientes

folletos con las promociones
que ofreces en los artículos.

en empresas como
esta nos dan

descuentos, según la
época del año, sobre
algunos productos o

linea blanca

en parques acuáticos
dan cupones los días
con menos visitantes

para aumentar las
ventas 

Bimbo una empresa de
pan, hace

demostraciones en
centros comerciales o
supermercados de sus

nuevos productos a
introducir

empresas como
Chanel, dan muestra a
sus nuevos usuarios
para incentivarlos a

una compra

empresas como FORD
dan premios o sorteo a

sus clientes por la
compra de un vehículo,
esto no es aplicable en

cualquier compra

Bimbo se promociona
mucho en las redes
sociales, en fuentes

donde hay un publico
en general y es

atrayente

en un consultorio de
dentista hemos vistto

revista las cuales hablan
sobre temas cientificos

los cuales son atractivos
para un cierto grupo de

personas


