
El 
ORADOR

Desarrollo de 
personalidad y 
la lectura 

Oratoria 
Es el conjunto de principios y tecnicas que 
permiten expresarnos con claridad desenvolrtra 
y sin desconfianzas ante el publico.

Es un gemero literatio formado por el 
discurso, la disertación, el sermon, el 
penegerico etc.

Facultades que un buen orador debe 
dominar:

* Invención 
* Disposición 
* Elocucion 
* Accion 
* Accion 

Principales formas de un prador 

# Introducción 
# Narración 
# Argumentación 
# Conclusión 

Personalidad del otador:

Es la comvinación  total del honbre; lo fisico, lo 
espiritual, lo mental, sus características, su 
predilecciones , sus tendencias, su tempet
eamento y el vaciado de su espuritu que lo 
integra el vigor, la experiencia, la ciltura y su 
vkda propiamente dicha.

Anomalias de la personalidad ser:

- Incapaz de adaptarse al 
ambiente 
- Inestable en sus reacciones 
afectivas 
- Voluble, cambia de metas 
- No obhetivo en sus juicios 
-No frena sus caprichos 
-  Aparenta lo que no es 
- Tiene poca capacidad 

Miedos que se presentan y que rienen que 
superar son:

Miedo a la primera vez 
Miedo a fracasar 
Miedo al que dirán 

SERENIDAD Y CONFIANZA 

Un orador que despliegua serenidad 
Aunque es deseable que el orador tenga  
confianza y serenidad eso no quiere decir que 
haya confianza exagerada.

A qué se debe que algunos oradores muestran 
la falta de confianza?

Falta de preparación: punto de vista 
equivocada sobre ma información.
Actitud negativa: En cuanto a su capacidad 
como discursante.

Rasgos que necesitan algunos para 
mostrar confianza:

- Serenidad en el porte fisico 
- Serenidad en la voz
- Vencer el miedo de hablar en publico

CULTIVO DE LA DICCION  Y LA VOZ

Dicción: Es la forma de expresarse que tiene una 
persona ( hablada-escrita ).También se vincula a 
la manera en que se pronuncia las palabras.

Diccion, termino proviene del latin 

VICIOS DE LADICCION

Son los errores que se comete contra la 
correcta expresión y clarudad del lenguaje 
convirtiendo nuestras expresiones en 
inadecuados algunos son:

°Ceceo
° Seseo 
° Siseo
° Lambdacismo o 
Lalalismo
° Tautologia
° Yeismo
° Vocalización 
° Leismo 
° Las muletillas o 
Estribillos
° Mascullar
° Gazapatos
° Vulgaismo
° Barbarismo 
° Cacofonia
° Pleonasmo
° Dequeismo
° Queismo o 
antidequeismo 
° Metaplasmos 
° Monotonía 

EL LENGUAJE NO 
VERBAL 

Es el proceso de comunicación en el que existe 
un envio y recepción de mensaje sin palabras.

El manejo del cuerpo y la imagen del 
orador:

Principios basicos :
El cuerpo habla que hago con las manos ?
Funciones de la comunicación no verbal 
El mandjo Corporal y la imagen del orador 
La fuerza del contacto vusual.

VESTIMENTA Y 
PRESENTACIÓN 

La forma de vestir: caall de clminicación ml 
verbal 
Vestimenta- Tipo de mensaje k se desea 
transmitir 
Formalidad, limpieza, Elegancia, Sobriedad, 
Comodidad, Colores y estilos adecuados.

ESTILOS Y FORMAS DE EXPRESIÓN 

Atico o humilde: Importa la claridad 
conceptual por ellos se adorno de su expresión.
Rodium o medium: Suavidad del tono , por una  
belleza armonica del discurso
Asianico o Vehemens: Es amplio, copioso tiende 
a la ornamentación a la brillantes de expresión.

Elementos esenciales de un orador:

• Presencia 
• Preparación 
• Practica 
• Credibilidad 
• Dicción 
• vocabulario 
• Argumentación 
• Gestualidad 
• Contacto vusual y verbal 


