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Introduccioén

Si bien la comunicacién es un factor importante para el ser humano. Ya que
siendo este método principal de comunicacion entre las personas, pero hay que
dejar en claro que la comunicacién no solo es de manera verbal sino también de

manera escrita.

En este trabajo, nuestro enfoque estara acerca del manejo con el que debe contar
un buen orador, si bien a lo largo del trabajo nos explicara de manera clara cuales
son los puntos claves que debe seguir un orador, si bien a la hora de uno
presentarse a la audiencia (sea pequefia o grande). La persona debe estar de una
manera serena y llena de confianza, este trabajo explica mas a detalle como debe

manejar esta situacion.
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~ SERENIDAD Y CONFIANZA

%

Un orador que despliega serenidad y confianza. Esta en calma porque
domina la situacion.

mas sin en cambio un orador que no tenga la confianza y serenidad
suficiente, le demuestra al publico ese nerviosismo.

|'|||' ¢A qué se debe la falta de s
“confianza?

pueden ser por dos razones:

-falta de preparacion o punto de vista
equivocado sobre la informacion

-una actitud negativa en cuanto a su
capacidad.

¢Qué le dara confianza?

Tener el conocimiento o creencia de que
podra lograr su proposito
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Encontramos dos tipos de serenidad:

-serenidad en el porte fisico: se mostrara
B \\ en su porte fisico.

-serenidad en la voz: si hay una pista de
nerviosismo se reflejara en su tono de
voz del orador. ol -

¢:Como vencer el miedo de hablar en
publlco" :

-Tener una actltud mental positiva.

-y no de manera negativa.

Cultivo de la diccion y la voz

Entendemos por la diccién como la forma de emplear las palabras
para formar oraciones, ya sea de forma habla o escrita.

Asi como algunos “vicios” destruyen el cuerpo, los “vicios de la.-
diccion” destruyen el lenguaje.

vicios de diccion

i

-El ceceo
-VVocalizacion

-Las muletillas o estribillos

-Vulgarismo

’ “ . ““-Monotonia




Lenguaje no verbal

Es el proceso de comunicacion en el que existe un envid y recepcion de
mensajes sin palabras, es decir mediante indicios, gestos y signos.

Estos mensajes pueden ser comunicados a través de la kinésica( gestos, lenguaje
corporal, postura, expresion facial, contacto visual, etc.).

Encontramos principios basicos:

- El manejo del cuerpo e imagen del orador

-series de posturas que se debe evitar mientras se
habla al publico( no cruzar los brazos, ni colocar las
manos en el bolsillo, etc.)

 -El cuerpo habla
Ejemplos:

-un apreton de manos potente y seguro, no se
deja con una sensacion de confianza y
satisfaccion.

-cuando nos miran los ojos mientras afirma algo
verbalmente, sentimos que nos dice la verdad y
produce confianza.

-contacto visual

Existen tres tipos de miradas AN yd

-Empresaria o de negocios _
-Mirada social
-Intima o sentimental

Funciones de la comunicacion oral

-Regulacion
-Repeticion
-Refuerzo
-Contradiccién
-Complementacion
-Sustitucién




Estilo y formas de expresion
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Se pu'eden distinguir tres estilos fundamentales en_-ia oratoria._ .
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Estilo atico o humilde

Lo que le importa al orador sobre todas las cosas, es la
claridad conceptual, y es por eso que evita el lujo y el
adorno de su expresion.

Estilo rodio o médium

Caracterizado por la suavidad de tono y belleza
armonica del discurso. Se atiende mucho por la
claridad conceptual.

Estilo asianico o vehemens

se caracteriza por ser frondoso, imaginativo y
espectacular.

se puede decir que la oratoria es una de las vias mas usadas \%

a la hora de comunicarnos entre los seres humanos. 2 .
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- Dominio de la audiencia < %’%
¢ - '-.-_'n.

| La audiencia es el conjunto de personas que escuchan o atlenden una  °
reunion o acto publico. : \

El dominio es la habllldad para presentar persuaswamente es fundamental
para el éxito en los negocios. -

Beneficios

-Genera interés y atencion
-Influencia en la toma de decisiones

K‘ -Construye credibilidad y confianza
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Conclusion

Me queda claro los métodos por el cual un orador debe prepararse ante una
audiencia, no solo es de aprenderse el tema y pasarlo a explicar a las personas si no
hay que manejar de manera concisa como uno debe estar presente ante su
audiencia y en esta informacién ilustrada que presento intento mostrar a detalle cada

punto de ella.

Desde estar de manera serena y en confianza, hasta como dominar al publico para
gue este mismo no pierda rapidamente el interés a la hora que el orador se esté

presentando ante ellos.

Siendo alguien ajeno al tema, me llevo una gran ensefianza de este mismo ya

aprendi por todo lo que uno se debe preparar a la hora de presentarse a un publico.
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