
 

 

Cuadro sinóptico  
 

Nombre del Alumno: Rodiver Rodríguez Hernández.  

Nombre del tema: El orador 

Parcial: 2 

Nombre de la Materia: Comunicación oral  

Nombre del profesor: José Luis López Santis  

Nombre de la Licenciatura: Psicología.  

Cuatrimestre: 2do. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

El orador  

El desarrollo de la 

personalidad y la 

cultura  

La oratoria  

Personalidad 

del orador  

Anomalías de 

la personalidad  

Personalidad y 

comunicación  

La naturalidad o 

aprender a ser 

uno mismo  

Empatía  

Es un conjunto de principio y técnicas que 

permiten expresarnos con claridad. 

Es la combinación total del hombre: lo físico, 

lo espiritual, lo mental y su característica  

Ser y los miedos que se presentan  

Atreves del lenguaje analizamos si alguien nos 

comprende o no nos comprende  

Conocer nuestros recursos, 

nuestras capacidades y nuestras 

limitaciones internas  

Es escuchar activamente las emociones y 

sentimientos de los demás  

Serenidad y 

confianza  

Serenidad  

Serenidad en el 

porte físico  

Serenidad en 

la voz  

Vencer el miedo de 

hablar en publico  

Un orador que despliega serenidad o 

aplomo es un orador tranquilo  

Todas estas evidencias de nerviosidad se pueden 

controlar o disminuir por esfuerzo consciente  

Las evidencias vocales que muestran nerviosidad son 

un grado de elevación de la voz anormalmente alto, un 

temblar de la voz 

La actitud mental positiva, 

negativamente y positivamente  

Lenguaje no 

verbal  

Significado  

La comunicación no verbal es el proceso de comunicación 

en el que existe un envío y recepción de mensaje sin 

palabras, es decir, mediante indicios, gestos y signos. 

Funciones  
 

Suele ser la función mas usual y permanente, 

especialmente en las situaciones 

interpersonales, como la observación, en la 

cual todo un repertorio de gesto regula el 

curso de la misma  



 

 
Dominio de la 

audiencia.  

Importancia de la 

presentación   

En un mundo lleno de distracciones y competencia feroz, la 

capacidad de cautivar a tu audiencia es esencial. Una presentación 

persuasiva te permite comunicar tu mensaje de manera efectiva, 

influir en las decisiones de tus espectadores y generar una respuesta 

positiva hacia tu propuesta. 

Cautivar tu 

audiencia  

Conocer a tu audiencia   

utilizar elementos 

visuales atractivos         

utilizar técnicas del 

storytelling  

Dominio  
Contar con un dominio de la oratoria de 

forma clara te permitirá encontrar un empleo 

y mantener el mismo. 


