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/ El Orador

+ El Desarrollo de la personalidad y la cultura
+ La serenidad y la confianza.

» El cultivo de la voz y la diccidn.

+ el Lenguaje no verbal.

+ Vestimenta y presentacion.
Q Estilo y formas de expresion.

;

La exposicidn

» Elpiblico y sus necesidades.

+ Elocuencia y persuasion.

» Laoratoria y sus caracteristicas.
+ Métodos de exposicion.

1. Memorizado.

2.Escrito.

3.Bosquejoe

4. Improvisado.
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El desarrollo
dela
personalidad

A

Cuadro sindptico

- ( EL ORADOR )

o

La Oratoria

Es el arte de hablar
de manera efectiva y

persuasiva en
plblico. Implica la
habilidad de
comunicar  ideas,
informacion 0

argumentos de
manera clara y
atractiva ante una
audiencia. Es una
habilidad importante
en areas como los
negocios, la politica,
la educacion y
cualquier  situacion
en la que se requiera
comunicacion
efectiva frente a un
publico.
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Facultades de un orador:

Tener argumentos adecuados y ordenados al tema,
expresarse con elegancia, voz, gesios
movimientos adecuados, retencion y memoria en los
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Personalidad de del orador:
Se combina el ser humano, mente, espititu y fisico, la
practica y la formacion son claves para ser un orador
efectivo, ser empatico, tener confianza, ser
elocuente, control emocional y escucha activa.
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Anomalias de la personalidad:
Ser inadaptable, falta de objetividad en sus juicios,
pariencia falsa, voluntarioso e insensible.
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Personalidad y comunicacién:
El lenguaje es fundamental en el ser humano, se
transmite informacion, pensamientos, importante en
[a vida social.
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Ser tl mismo:
Conocer los puntos fuertes y débiles permite tener
una valoracidn para reforzar esas zonas y confianza
en sf mismo.
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Sentimiento de conexion con los demas, escuchar
atentamente al interlocutor, mantener contacto
isual, mutua comprension.

g




Técnicasde la

Oratoria
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Serenidad: Cuando un orador conserva la calma, se
mantiene sereno porque tiene dominio.

si es un orador nuevo es posible que demuestre
imidez o se ponga nervioso al hablar en publico.
importante es que conozca la informacion y valor, ai
omo una actitud positiva ante el reto.

Serenidad y
confianza;

Serenidad en el porte fisico: Tener control y equilibrio
con una buena respiracion, estar tranquilo, hablar con
un ritmo uniforme y de manera pausada,
concentracion en el tema. Hablar en ptiblico con
pensamientos y actitud positiva.

Diccion del latin dictio, la forma de expresar oral 0
escrita de una persona. Expresar con buena diccion
roduce un efecto agradable.

Los vicios de diccion suceden cuando la expresié
0 lenguaje no tiene claridad, palabras mal
pronunciadas por error ortogréfico o que no esté
bien escrita.

Cultivo de la
= | dicciényla
voz

@tros vicios son: El ceseo, pronunciar la “s”, “z”,
Tautologia, bajar para bajo o subir para arriba.
Lambdasismo, lalacion empleo de “la”, “las” en
lugar de “le” 0 “les”, tamhién, vulgarismo,
barbarismos, cacofonia, pleonasmos, Dequeismo,
metaplasmos...

Monotonia: pobreza de lenguaje, por ejemplo
eretir varias veces una palabra,




Técnicas de la

Oratoria

_) El lenguaje no

verbal

énguaje no verbal, se envia y recibe mensaje ﬁ
palabras es a través de gestos y signos mediante
lenguaje corporal, posturas, contacto visual...

La CNV se da a partir de que los primeros pobladores
tuvieron la necesidad de comunicarse entre sf. Entre
loQ animales se comunican de forma no verbal, j

@ravés del cuerpo también se habla, en un saluﬁ
una mirada, por medio de las manos, los pies.

Las funciones de la comunicacién no verbal se
muestran al tener una conversacién con los gestos o
asentir con la cabeza que se estéd poniendo atencion.
La repeticion, el refuerzo, la contradiccion, la
sustitucidn y la complementacion forman parte de las
Wnciones de la comunicacion no verbal.

Con las manos se puede tomar un puntero o tarjet
de apuntes. para hablar sentado se debe cuidar la
postura, los brazos no se deben colocar bajo la
mesa, pues denota que esconde algo.

El contacto visual es potente, tema que es motivo de
estudio por el ser humano. La mirada es el canal para
la comumnicacion y construir su imagen.

Recomendaciones para un orador, levantar €
menton y mirar al auditorio le dard seguridad y
franqueza al hablar, girar la cabeza a la izquierda y
la derecha lentamente. hay tres tipos de miradas: la
empresaria 0 de negocios, la mirada social y la
mirada intima o sentimental.




Técnicas de la

Vestimentay

Oratoria ’ presentacion

M

importante, para los que estén en el campo de la

Con el bien vestir se envia una comunicacién no
verbal, aunque algunos difieren que no es
comunicacion saben que sf lo es.

mucho acerca de la persona.
Lo ideal es elegir el vestuario acorde a la ocasion
puede ser deportiva, formal e informal, casual

La eleccion de prendas de vestir adecuadas a |
ocasion, el estado de la ropa y los colores dicen
)
dctel o de etiqueta.
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Cuidar la limpieza del vestuario y del calzadog
imprescindible. La elegancia es otra caracteristica
que no debe faltar. Los expertos en moda pueden
orientar a la hora de elegir un vestuario de acuerdo
al protocolo para determinada ocasion que se trate
Qes lo mismo vestimenta de noche que de dia. /

Tomar en cuenta la comodidad de la ropa y lo
zapatos, si se lleva un calzado que causa
incomodidad ya se tiene puntos negativos, asi como
levar ropa que no concuerdan con el estilo.

/@ra la eleccion de colores existen reglas, el rosﬁ\q
y el cabello tienen una funcién importante. El color
blanco con el azul y el verde se usan en primavera,
el negro para reuniones serias, el azul para
reuniones diplomaticas, el marrén en actos oficiales,
el amarillo proporciona vitalidad y energia, el rojo
&Qpresenta fuerza, amor, crecimiento. /




Técnicas de la

Oratoria

Estilos y
formas de
expresion

/Existen tres estilos en la oratoria: \

» Atico o Humilde: expresion sobria, no irénica, ni
metafdrica. lo importante es a claridad del
concepto.

\ J

* Rodio o Médium: predomina la suavidad en el tono
y la belleza arménica, su lucimiento es moderado.
Tiene que ver la claridad conceptual parecido al
estilo atico.

+ Estilo Asidtico o Vehemens: Forma de expresion
extensa, con pasion, conmueve a la audiencia,
tiende a ser frondoso, brilla en su expresion, se
acompaia de la imaginacion.

%

La oratoria se emplea con diversos propdsitos en
diferentes contextos, es una habilidad valiosa tiene
la capacidad de comunicar de manera efectiva, es
fundamental en las distintas profesiones y
situaciones de la vida cotidiana.
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La exposicion

LA
EXPOSICION

El pablicoy
sus
necesidades

é discurso: Es una forma de expresién que se util%
para transmitir ideas, informacion, argumentos,
opiniones 0 emociones a una audiencia o receptor
determinado. El discurso aplica a cada elemento los
conceptos que lo definen, y el conocimiento de sus
principios fundamentales; es un medio eficaz de

\expresidn. /

Cualidades del discurso; Claridad, precision,
concision, correccion, conviccion, entusiasmo y
accion, la integracion de estas disposiciones da
coherencia al comportamiento actual en la
experiencia y el propésito que quia el
comportamiento futuro. /

Andlisis del publico: Un orador tiene que analizar s
auditorio, credo de las personas, grado de
comprension, diferenciar un publico heterogéneo, de
uno que es adepto que esta dispuesto a apoyarle
alin siendo incipiente.

del auditorio, si es conocido o no, si es de impa
continuado, que llame la atencidn, provocar

Caracteristicas del auditorio: tamafio e interés
cto
sorpresa.

Agenda de presentacién: Preparar al publico con u
guion de lo que va a suceder. Esto consta de 3
etapas: fase de observacion, estrechar lazos y
aceptacion de la audiencia.




La exposicion
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/La elocuencia tiene dos propdsitos al identificar su \
verdadero estado. uno la persuasién que es convencer
y el otro es conmover, utilizando la voz con la cual
comunica un pensamiento, dando ideas al auditorio
que lo escucha.

Persuadir y emocionar a la audiencia, hay oradores de
plazas publicas, de recinto cerrado, académicos,

Elocuenciay
persuacion

@renses, religiosos, etc. /
Conceptos generales de la oratoria. \

la Retdrica es el arte del bien decir y la elocuencia que
es la forma de hablar y escribir de tal manera que
conmueva, que deleite. La oratoria no es un discurso
ordinario, son mds bien ideas originales claras,
organizadas. De los seres vivientes sélo el hombre es

\el que tiene el don del habla.

Caracteristicas de la oratoria: el orador debe tene
conocimiento del tema, integridad, confianza,
destreza y habilidad, adecuado timbre de voz,
postura correcta, adecuada vestimenta, gestos y
lenguaje apropiado.

La oratoria y
sus
caracteristicas

N R Ez/\_

ntelectual y emocional: Claridad y que se entienda)
(ue cause impacto y se capte, que conmueva y
conmueva y el publico esté entusiasmado que no
aiga en el aburrimiento.

38 < B/

Tipos de oratoria: Social, forense, politica, religiosa,
militar, artistica, empresarial, pedagdgica y su
finalidad es persuadir, ensefiar, conmover y agradar.
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La oratoria y sus |
caracteristicas

La exposicion

Métodos de

exposicion
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Cualidades del orador:
Aseo personal, vestuario de acuerdo a la ocasién, ser
optimista, buen estado de salud fisica y psicolégica.
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Cualidades intelectuales:
comprension y razonamiento, eficiencia, buena
memoria, imaginacion, ser sensible, tener iniciativa.

Pl

Cualidades morales: congruencia en sus acciones)
honestidad, puntualidad, serenidad, sinceridad,
congruencia, lealtad.
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Tres tipos de oradores:
el que improvisa y domina los temas, su
conocimiento cultural es amplio.

El que se aprende de memoria su recital, aunque
existe la probabilidad de olvidar una palabra guia.
por (ltimo el que escribe lo que va a leer
importante saber leer, debe tener presente la
prresidn oral.

L

/La clasificacion de la oratoria varia segun el ma%
del discurso, quien lo pronuncia y la ocasion, la
audiencia, la forma de pronunciar el discurso, el
lugar y su finalidad, por otra parte influye la actitud
que tiene el comunicador. La oratoria es individual,
existen otras formas como la conferencia, discurso

Qonmemorativo, inaugural o de presentacion. /
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