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Mecanismos de 

negociación de las redes de 

servicios desde los 

aseguradores. 

Consideraciones 

comerciales en la 

negociación de los 

servicios de salud. 

Negociación de precios en 

servicios de salud 

la cuestión concerniente a la 

manera prestar los servicios de 

salud que resulten más eficaces 

en función de los costos 

incurridos ha adquirido cada vez 

mayor interés entre los 

encargados del manejo de la 

asistencia médica, los seguros de 

salud, los prestadores, los 

pacientes y los gobiernos. 

Los actuales procesos de la 

globalización están creando 

vínculos más estrechos entre las 

personas y las poblaciones de los 

más diversos países. 

Anteriormente, existía una 

Comisión encargada de negociar 

el precio de medicamentos y 

demás insumos para la salud 

contenidos en el Cuadro Básico 

para el primer nivel de atención 

médica y en el Catálogo de 

Insumos para el segundo y tercer 

nivel que cuenten con una 

patente vigente o sean de fuente 

única, es decir, aquéllos para los 

cuales existe un posible oferente 

en el mercado al momento en 

que se tenga programado realizar 

la contratación y que sean objeto 

del procedimiento de 

adjudicación directa contemplada 

en la Ley de Adquisiciones, 

Arrendamientos y Servicios del 

Sector Público. 

El paciente depende del médico 

para conocer la naturaleza de su 

enfermedad pero no sabe si la 

cantidad y calidad de la asistencia 

recibida son las correctas. 

Los expertos señalan que los 

numerosos y expeditivos 

acuerdos y tratados comerciales 

que actualmente se celebran, 

tienen también implicaciones que 

van más allá de sus límites 

institucionales, y requieren de un 

mayor protagonismo de los 

diversos actores implicados 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.1. Segmentación de 

mercados en servicios de 

salud y negociación de 

cada segmento (Prepagas, 

EPS, ARS) 

Cabe señalar en este contexto 

que varios países de la región han 

comenzado a concederle un 

espacio explícito a los seguros 

privados dentro de sus sistemas 

de salud al permitir a la población 

escoger entre diferentes 

aseguradores públicos y privados. 

Los sistemas de salud de la 

región pueden establecerse en 

cuatro grupos según su grado de 

fragmentación (integrado o 

segmentado) y participación del 

sector privado en el 

aseguramiento y la prestación de 

servicios dentro de los sistemas 

públicos de salud o de los 

sistemas de seguridad social. 


