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Organización en negociaciones de salud 

Consideraciones comerciales 
en la negociación de los 
servicios de salud

Mecanismos de negociación
 de las redes de servicios 
desde los aseguradores

Negociación de precios 
en servicios de salud

Segmentación de mercados 
en servicios de salud

 Forma en que se asigna al 
prestador del servicio de salud 
el dinero proveniente del gobierno, 
la compañía de seguros u otro 
organismo financiador.

Concepto

Actores

 De los efectos de estos flujos, 
que debe servir principalmente 
para determinar si el comercio 
contribuye a mayores o menores 
índices de salud

 La evidencia que permita 
medir  los flujos comerciales 
en el sector salud

Ser la única instancia del 
Gobierno Federal que puede
negociar anualmente los 
precios de los medicamentos

Instrumentar estrategias de 
negociación y de adquisición 
que coadyuven a hacer más 
eficiente la compra pública. 

Obras sociales nacionales
Empresas de medicina prepaga
Cooperativas y mutuales
Prestadores privados de salud

Infraestructura sanitaria, 
los profesionales de la salud, 
los pacientes y los 
aseguradores/pagadores

 Ser la única instancia del 
Gobierno Federal que puede 
negociar anualmente los 
precios de los medicamentos

Existía una Comisión encargada
de negociar el precio de 
medicamentos  y demás insumos 
para la salud

segunda área

tercera área

primera área

  Hace falta evidencia sobre 
las respuestas políticas 
destinadas a mitigar los 
efectos negativos del comercio
 sobre la salud

Funciones 

 Los sistemas de salud de la región 
pueden establecerse en cuatro grupos 
según  su grado de fragmentación  
y participación del sector privado  

4 tipos de actores
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