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NEGOCIACION EN
ORGANIZACIONES DE

SALUD
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MECANISMOS DE
NEGOCIACION DE LAS

REDES DE SERVICIOS
DESDE LOS
ASEGURADORES

Sistemas de pago con
recursos provenientes de

* Dinero del gobierno

* Compafiia de seguros
* Otro organismo

Los pagos pueden ser
* Anticipados

* Retroactivos

El pago a prestadores
afectana

* Lainfraestructura sanitaria

* Los profesionales de la
salud

* Los pacientes
* Las aseguradoras

Se sugiere que los contratos
de seguro debe

* Servir para mejorar su

eficaciay su calidad

* Aumemtar la

disponibilidad

* Permitir que el paciente

elija al médico y deben ser

faciles de implementar

CONSIDERACIONES

COMERCIALES EN LA
NEGOCIACION DE LOS
SERVICIOS DE SALUD

NEGOCIACION DE
PRECIOS EN SERVICIOS
DE SALUD

Las evidencias de los efectos
del comercio sobre la salud
* permita medir flujos
comerciales en el sector
salud

* Efectos de estos flujos

* Falta de respuestas
politicas destinadas a mitigar
efectos negativos

Existio comision encargada de
negociar el precio de
medicamentos e insumos en
salud

Se encargaba de
* Negociar precios de

Comercio bajo debido a
servicios por

einsumos
*Determinar el universo de
mediamentos e insumos
sujetos a negociacion

* Monopolios publicos

* Reglamentos y

controles estrictos para
acceso al mercado lo
disminuyen

* La necesidad de
establecer contacto fisico
directo entre

proveedores y
consumidores en salud )

R gias de
de su adquisicion

Actualmente
La Secretaria de Hacienda y
Crédito  Publico  tiene la
facultad en proceso de
licitacion en materia de salud

J

Debe haber indicadores

Internet ayuda a reducir
obstaculos de comercio a
distancia

* Informes

nacionales para

* Actualizaciones de progreso
en salud y comercio

Acuerdo general sobre el
comercio de servicios

* Proporciona condiciones
previsibles y  exigibles
juridicamente

* El comercio de servicios
puede ser positivo a la
inversion, la eficiencia y el
crecimiento

Aplicable a

-Medidas que adopten los
gobiernos a cualquier nivel u
organismos dependientes de
los gobiernos

-Incidan en el suministro de
servicios en cualquiera de
sus modos

Existen paises que no han

asumido comopromisos en
los subsectores como

* Servicios médicos y
dentales
*Servicios proporcionados
por parteras, enfermeras,
fisioterapeutas
*Servicios de hospital
* otros servicios de salud
humana (ambulancias,
residenciales de salud)

SEGMENTACION DE
MERCADOS EN
SERVICIOS DE SALUD Y
NEGOCIACION DE CADA
SEGMENTO

Indicadores que refleja

* Poblacién cuenta con
seguror publico

* Carece de cobertura
* Escoge seguro privado

Grupos en sistema de Salud
* Fragmentados

* La participacion del sector
privado en aseguramiento

* Prestacion de servicios dentro
de los sistemas publicos

* Sistemas de seguridad social

Tipos de actores de cobertura de
aseguramiento en salud

* Obras sociales nacionales:

seguridad social sin fines de lucro

* Empresas de medicina prepaga:
presta servicios de salud mediante
cobro de un precio previamente
acordado

* Cooperativas y mutuales:
Entidades no lucrativas que
ofrecen planes de salud y no como
obras sociales o medicna prepaga

* Prestadores privados de salud:
son los hospitales, clinicasy
profesionales independientes

Sistema de salud en
éxico

Publico

El IMSS para
trabajadores del
formal

El ISSSTE

trabajadores del
gobierno)

PEMEX La
empleados

PEMEX, SEDENA vy
SEMAR

SEDENA  para
trabajadores de la
secretaria de la
defensa nacional

para

Para los que no
cuentan con
seguridad social a
trabajadores

informales (SSa,
SESA, INSABI, IMSS
BIENESTAR)

Los beneficios
dirigidos a

Para los trabajadores
independientes,del

sector informal,
desempleados y
personasfuera del
mercado de trabajo,
junto con sus familias

Para los trabajadores
asalariados, los
jubilados y familiares

Para la poblacién con
capacidad de pago

Compafiias

Privado

Prestadores de
servicos en

ios,
clinicasy hospitales




