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CONSIDERACIONES
COMERCIALES
NEGOCIACION DE LOS
SERVICIOS DE SALUD
(Factores externos }
Salud de las poblaciones

Sistemas de salud
Promover atencion sanitaria
Optimizar ~ oportunidades
Beneficiar la salud
Atencion sanitaria
Reducir riesgos
Establecer metas
Salud en las politicas
comerciales.
\ y,
\
vaidecias i
Flujos comerciales
Sector salud

Flujos, determinar

Mayores o menores indices de salud
Desarrollo econdmico.

Evidencis

Respuestas politicas

Mitigar los efectos negativos

\0ptimizar los beneficios :lmitarios.J

NEGOCIACION
PRECIOS EN SERVICIOS
DE SALUD

o —
Comision | ]
Negociar el precio de
medicamento

Insumos para la salud.

cuadro basico

Primer nivel de atencidn:
médica

Catilogo  de insumos
eegundoytorcornivel J

(Insumos con o sin p“ﬂ‘tﬂa Ui

fuente dnica ( Secretaria de
hacienda y crédito piblico)

Unica estancia de gobiero
Negociar  precios  de
medicamentos y otros insumos,
Determinar el univ
medicamentos y  demés
insumos.

Instrumentar ~ estrategias de
negociacion y de adquisicién,

SEGMENTACION
MERCADOS
SERVICIOS DE SALUD
NEGOCIACION DE CADA
SEGMENTO

pnvadoi de salud
A4 1
a de salud
b o;lmtmles de salud ( SESA)
DI ir(sps) .
STAR J




