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MECANISMOS DE PAGO

Tipo de contrato entre dos o mas actores, paciente, 
prestadores y pgadores que crean incentivos 
especificos para la prestacion medica y minimiza el 
riesgo de que se manifieste una conducta oportunista.

Principales afectaciones en  en los pagos de los 
prestadores:

*Infraestructura sanitaria.

*Profesionales de la salud

*Pacientes y aseguradores /prestadores.

PAGADORES
Son la instituciones que aseguran y pagan los 
servicios de salud.

LA OMS

La organizacion de la salud sugiere que los objetivos 
de los contratos de seguro entre prestadores y 
pacientes, establecidos por medio de metodos de 
pago, deben servir para mejorar la eficiencia y la 
calidad, aumentar la disponibilidad, permitir que el 
paciente elija al medico y debn ser faciles de 
implementar.

AGCS

En 1948 confirmo la tendencia mundial a la  
reorganizacion y reestructuracion de los servicios.

El AGCS  ofrece un sistema de condiciones 
previsibles y exigibles juridicamente para el comercio 
de sevicios y puede tener repecusiones positivas 
sobre la inversion, la eficienica y el crecimiento

ARTICULO XVII

Define el trato nacional como la ausencia de medidas 
que modifica que las condiciones de competencias en 
detrimento de los servicios o proveedores de servicios 
extranjeros.
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Los sistemas de salud salud de la region puede 
establecer en cuatro grupos segun su grado de 
fragmentacion y participacion del sector privado en el 
aseguramiento y la prestacion de servicios dentro de los 
sistemas publicos de salud o de los sistemas de 
seguridad social.

SISTEMAS SEGMENTADO

Tipo predominante de sistemas de salud en la region, 
los grupos mas pobres por lo general no tienen una 
cobertuda explicita de aseguramiento y depende de 
la red de prestadores de servicios de salud 
financiados o con impuestos generales.

EMP

Tiene como obligacion la prestacion de un servicio, 
razon por la cual se considera que estas empresas 
deben contar con una red propia para la prestacion 
de los servicios de salud.

OBRAS  SOCIALES NACIONALES 
.Son entidades de seguridad social sin fines de lucro y 
tradicionalmente vinculadas con la gestion sindical por 
rama de actividad.

COOPERATIVAS Y MUTUALES
Entidades no lucrativas que ofrecen planes de salud 
pero no operan ni como OS ni como medicina 
prepaga.

PRESTADORES PRIVADOS DE SALUD

Son los hospitales, clinicas y profesionales 
independientes que atienden a los afiliados de las 
obras socailes y de las EMP y a los usuarios que 
acceden directamente de ellos.

SISTEMA MEXICANO DE SALUD
Es un sistema segmentado que depependiendo de la 
poblacion objetivo de cada subsistema, ofrece 
beneficios muy diferentes 
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