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 ESQUEMA DE 

CONTRATACIÓN 

EN SERVICIOS DE 

SALUD 

COMPARATIVOS 

DE MANUALES DE 

FACTURACIÓN DE 

LA SEGURIDAD 

SOCIAL 

ANÁLISIS DE 

CONTRATOS EN 

SERVICIO DE 

SALUD 

TALLERES DE 

NEGOCIACIÓN DE 

SERVICIOS DE 

SALUD DINÁMICA 

DE GRUPOS 

La salud publica en 

nuestro país son 

cubiertas por diferentes 

entidades que ofrecen 

servicio y apoyo a la 

población  

Salubridad se extiende a las 

actividades, investigación 

información y atención a la 

salud  

Son el eje de contrato de los 

institutos nacionales de 

salud  

El INSABI promueve la 

prestación gratuita de 

servicios de salud gratuita a 

toda la población  

En México el sector 

público incluye dos 

subsectores  

Uno está integrado por 

instituciones de salud 

creado en el marco del 

sistema de seguridad social  

Que usualmente prevén  a la 

respectiva población 

derecho habiente o no  

Por otra parte el sector 

privado, que depende de la 

capacidad de pago de los 

individuos. 

El contrato es un 

convenio que proceden o 

trasfieren obligaciones y 

derechos  

Para que exista el contrato 

se requiere: consentimiento 

y objeto  que pueden ser 

materia del contrato  

Las personas mayores de 

18 años en pleno uso de 

sus facultades  mentales 

pueden realizar contratos  

Manifestándose mediante la 

firma del contrato  

La presencia de tipos de 

poder y  formas de 

negociación hacen parte 

de la vida diaria  

Los componentes y 

características de una 

negociación se encuentran 

incluidos en relación de las 

personas  

Negociar es el 

acuerdo detenido a 

través de una 

prestación reciproca 

que dan satisfacción a 

ambas partes  

Todo negociador de salud 

debe reconocer y 

comprender sus propias 

necesidades  y objetivos  


