


INSABI, IMSS, ISSTSE, PEMEX,
Sedena, Sector privado 

Sector publico 

Consentimiento

 negociar en salud es un
mecanismo de comunicación
que consiste en conocer los
deseos de la otra parte y en

satisfacer los propios.

0
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0
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Objeto que pueda ser
materia de contarto

Puede ser expreso o
tactico

elementos básicos son la
información, el poder y el

tiempo.

Sector privado

Se financian con contribuciones sociales,  
proveen a su respectiva población

derechohabiente de servicios de salud 

ESQUEMAS DE
CONTRATACIÓN

EN SERVICIOS
DE SALUD
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COMPARATIVOS DE
MANUALES DE

FACTURACIÓN DE
LA SEGURIDAD

SOCIAL

 TALLERES DE
NEGOCIACIÓN DE

SERVICIOS DE SALUD
DINÁMICA DE

GRUPOS

Los requerimientos de salud
pública en nuestro país son

cubiertos por diferentes
entidades que ofrecen diversos
servicios y apoyo a la población.

.Los convenios que producen o
transfieren las obligaciones y
derechos, toman el nombre de

contratos.

Negociar es un acuerdo obtenido
a través de una prestación

reciproca que da satisfacción a
ambas partes; es una solución

que respeta los intereses

ANÁLISIS DE
CONTRATOS EN
SERVICIOS DE

SALUD

Depende de la capacidad de pagos de su
individuo, para realizar la contratación de

los seguros médicos particulares o el
pago directo 
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