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CONCEPTO DE NEGOCIO.

fueron generados con algunos años de 
experiencia en el ramo especifico de 
negocio. 

propuesta de valor al cliente

para lograr con éxito una posición en el 
mercado es buscar y lograr la plena 
satisfacción de los clientes, mas que 
grandes productos o servicios que ofrecer. 

también hay muchos ejemplos de ideas 
revolucionarias que han cobrado vida a 
través de personas visionarias, aun siendo 
novatas o inexpertas. 

mercado potencial

tendrá valor económico solo cuando triunfe 
en el mercado. 

factores de éxito de una empresa 
competitiva

acercamiento a la estrategia, proceso de 
dirección estratégica, análisis del entorno , 
análisis interno.

grado de innovacion

productos, servicios y sistemas de negocios. VIABILIDAD Y RENTABILIDAD

para llevar a cabo el proyecto y cuanto 
dinero se puede obtener del negocio y como 
se ha de obtener. 

factores de riesgo.

Riesgo Bancario y Riesgo Financiero

Modelos actuales de plan de negocios

plan de negocios lean, establecer la 
estrategia, cifras que no pueden faltar, el 
plan de negocios estándar y de la startup.

GENERALIDADES DE LA EMPRESA



QUE ES

Es un documento donde se plantea un proyecto, la 
redacción debe ser sencilla, clara y lo mas directa 
posible. 

componentesDefinir de la empresa

plan que se para satisfacer los clientes 
presentes y futuros.

misión, visión y meta. 

detallar la situacion financiera de la empresa

cual es la situación financiera de la empresa

Balance para conocer el capital, los activos y 
los pasivos. Estados de resultados. efectivo que 
se maneja para operaria 

Describir la operación de la empresa

como operar la empresa

Proceso de producción o comercialización. 
Capacidad de producción y entrega del 
producto. Proveedores y distribución. 

capacidad de la empresa.

Enumerar las técnicas humanas y 
administrativas. 

equipo de maquinaria, instalaciones, 
colaboradores, encargo de la direccion general. 

cual es el mercado

Posibles clientes. Donde estan y como llegar a 
ellos. cuales con los mas cercanos. Porque es 
mejor tu producto o servicio. Que hacer para 
conservar y mejorar tu posicion. 
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