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Desarrollo del plan de negocios  

Plan de 

negocios lean  
Plan de 

negocios 

estándar 

Plan de 

negocio one-

page 

Plan de 

viabilidad 
Plan interno 

Incluye 

fechas de 

entrega y 

metas 

concretas y 

presupuest

os para 

alcanzar. 

Es un 

documento 

se espera que 

cubra las 

necesidades 

de un plan de 

negocio 

puntual. 

Resumir el 

plan en una 

única página 

que incluye 

solo titulares, 

objetivo, la 

propuesta de 

negocio. 

Captar 

rápidamente 

a sus 

consumidore

s y validar la 

idea con 

gente que 

estaría 

dispuesta a 

pagar por él.  

Reflejan las 

necesidades 

de los 

miembros 

de la 

empresa. 

Investigación 

de mercados 

Análisis del 

mercado 

Mercado 

potencial 
Precio Publicidad y 

promoción 

Obtención 

de 

información, 

análisis de 

los datos. 

Identificar al 

consumidor, 

sexo, edad, nivel 

académico, 

posición social, 

sin olvidar la 

competencia y la 

necesidad social. 

Es el volumen 

máximo de 

ventas en 

unidades 

físicas o 

términos 

monetarios.  

Valor monetario 

pagado por un 

bien o un 

servicio, 

conjunto de 

esfuerzos 

desarrollos  

Publicidad: 

forma de 

comunicación, 

instrumento de 

promoción. 

Promoción: 

continuidad de 

un movimiento 

hacia adelante. 


