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ETAPAS DE LA
ENTREVISTA

1. Presentacion

2. CONVERSACION

3. RECOPILACION DE
INFORMACION

4. Ejecucion de la
entrevista

5. Conclusion
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corifionza al otro.

Giser e - =ojudp  oyTHETos0); come - Ses- un ploser. conocerie” B
intercombio de presentgriones es g prmers efapg de-este
procedimiente ¥ a2 el morento domde & gemite de controtasidn
i EL 2 pressnbor,

== hoblg con cortesa con &l meErenle Oe  oniAATACon O
irtegranies  gel pansl Bz posihls que te hogan pregunfos
personglés pora copacerle fmds come persong e ldentifioar
aeuelios rasgos de tu persongliciog:

Ten en conslderpcion qgus =/ intercamids de infopmocisn no
delessr anlltendl e deciy, svifa dnicomente fespahder o los
IRtSrrog anies,

= sbtrevistodor | pusde soficitorts gue hagas uhe brele
descripaidn de tu petfil @ de tus intereses an forrior porte del
SrJLIEE,

Es Uy comuit gue 1B pidim hoblor sobre 1l tus intereses
mpthacionss,  aspitticionss ¥ | traveclaria profsiahal y
conoclmientos sobke 8 comipafiio o g gle s postilos o
I rdes: FOmg s,

25 posihle e se/ e plantaen escanofio:s hipotatichs V59 8
solieite corriporln LS BeRsSoUTHeToSE Vo GEIniones: rEspecta ol
t=rna

& entreysTogor e preguniore . enes - dudos gl respeEcto. ARste con
VEIHES jreqmitins ST rents pepainrdos sobire & pUERe o cudinuier
elermante gue te resultE fundormental, vy gue e5 Ui indicotive detu
InEerds ¢ camprormise gon el puesia

Este a5 & momento clove paro agrodecsr al entrevistador por
iy Hempo, edtrachar MUemsinents s manes, demaosiar (U
gratitud por le oportunidod v sxpoaet (U ihierds an rabegjar
coty ellos

Este fipo de ogrodecim@nios puedoer) haterse de mohdnd
fisich mediante Ung carta o o (aves de corrso glgetranice.



COMPONENTES
DE LA
ENTREVISTA



COMPONENTES
DE LA
ENTREVISTA

Informacion sobre el
cliente:

Notas del
entrevistador:

Contexto de la
entrevista:

MNombre, cugntos afios tiene, ¥y se le toman datos
para contoctar nuevamente con el Cudl es en
concreto el motivo por el gue solicita la consulta.

Si es derivado por algln especiolista o viene por
iniciotiva propia.

Anotar las impresiones y formular un analisis de
los problemas gue le han sido consultados,
Implica dedicar un tiempo a reflexiohar y
elaborar.

Realizar uno representacion grafica gue
estructure lag informacion del cliente y aporte una
explicacion y comprension del mismo

LUso del espacio fisico, La dispesicion del mobilfario
v El espacio personal
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