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INLFUENCIA

DE LA BIOLOGIA DE LA CULTURA

La psicología evolutiva

estudian

la manera 

en que la 

selección 

natural 

predispone 

los rasgos 

psicológicos.

Los 

comportamie

ntos sociales 

que 

favorecen la 

preservación 

y 

propagación 

de los 

propios 

genes.

Lewis et al., 2017). Los seres 

humanos somos como somos.

las emociones negativas

Ansiedad

Soledad

depresión 

enojo

Tales como:

una forma que 

tiene la 

naturaleza de 

motivarnos a 

afrontar los 

desafíos de la 

supervivencia

son

nuestra 

semejanza más 

significativa

nuestra 

capacidad 

para 

aprender y 

adaptarnos.

es

La evolución nos ha preparado para vivir de 

forma creativa dentro de un mundo 

cambiante

La diversidad 

cultural nos rodea 

cada vez con mayor 

frecuencia.

vivimos en 

una aldea 

global

con nuestros 

aldeanos 

vecinos por 

medio de redes 

sociales, 

aviones jumbo y 

comercio 

internacional.

conectados
Cada vez

CULTURA Y GÉNERO

Lo que significa ser un hombre o una 

mujer, un niño o una niña, 

difiere de cultura en cultura.

LOS ROLES 

DE GÉNERO 

VARÍAN CON 

LA CULTURA

LOS ROLES 

DE GÉNERO 

VARÍAN 

CON EL 

TIEMPO

todas las sociedades 

tienen a hombres en 

posiciones de poder 

social y les asignan 

roles diferentes a 

hombres y mujeres.

según

es posible que los 

roles de género 

continúen 

evolucionando, 
conforme van 

pasando loa años.



Unidad 2

Hombres vs mujeres

Hombres mujeres

JUEGO las niñas hablan de manera más íntima y juegan con menos agresividad,los niños participen en actividades dentro de grupos de mayor tamaño 

(Rose y Rudolph, 2006).

VOCACIONES están más interesadas en empleos que tienen que ver con la gente (maestras, doctoras)les interesa trabajar con cosas (conductores de camiones, ingenieros) .

DOMINIO SOCIAL

en esencia, en toda sociedad,

los hombres son más dominantes socialmente (Pratto, 1996). “afectuosa, dependiente, soñadora, emocional, sumisa y débil” . (John Williams)

AGRESION

En encuestas, los hombres admiten ser 

más agresivos que las mujeres. En experimentos de laboratorio, 

los hombres efectivamente 

exhiben una mayor agresión física (Knight et al., 2002). 

Las mujeres también tienen ligeramente más probabilidades 

de cometer actos agresivos indirectos, como hacer circular rumores maliciosos (Archer, 

2009).

SEXUALIDAD

Tanto hombres como mujeres tienen niveles similares de autocontrol,

pero los impulsos sexuales

de los hombres son más poderosos, lo que deriva en que 

cedan a la tentación sexual con 

mayor frecuencia (Tidwell e Eastwick, 2013).



CONFORMIDAD

. La conformidad es el término general que se refiere a actuar de manera diferente 

debido a la influencia de otros. La conformidad no es solo actuar como los demás; también 

es verse afectado por cómo actúan.

SITUACION ACTIVANTES DE 

LA CONFORMIDAD

TAMAÑO DEL GRUPO

Asch y otros investigadores

que de tres a cinco 

personas provocarán 

mayor conformidad 

que solo una o dos. 

Aumentar el número 

de 

personas más allá de 

cinco produce 

resultados menores

encontraron

UNANIMIDAD

El apoyo de 

un 

compañero 

aumenta en 

gran medida el 

valor social de 

una persona. 

COHESIÓN

un grupo de sus 

mejores amigos 

influirá más 

sobre 

usted que un 

grupo de 

conocidos con 

los que no 

siente mucha 

cercanía. 

personas de 

mayor 

estatus 

tienden a 

tener un 

mayor 

impacto 

(Driskell y 

Mullen, 

1990).

ESTATUS

PORQUE EL CONFORMISMO

La influencia normativa

a seguirle la 

corriente al grupo 

para evitar el 

rechazo, 

seguirle cayendo 

bien a los demás u 

obtener su 

aprobación. 

se refiere

descubrir lo que hace el cerebro cuando la 

gente experimenta un estudio de 

conformidad

Cuando la persona 

se conforma  con 

una respuesta 

incorrecta. 

se activan

las regiones 

dedicadas a la 

percepción.

esta

sugieren que la 

conformidad puede 

moldear 

en verdad las 

percepciones, es decir, 

es posible que la gente 

se conforme porque 

teme 

estar equivocada. 



PERSUASION

el poder de la persuasión nos permite promover la salud o incitar la 

adicción, impulsar la paz o despertar el odio, iluminar o engañar. 

CAMINOS A LA PERSUASIÓN

LA RUTA CENTRAL LA RUTA PERIFÉRICA 

Cuando las personas están 

motivadas y son capaces de pensar acerca de un 

tema, es probable que tomen la ruta central 

de la persuasión:

Si los 

argumentos son 

poderosos y 

Convincentes.

probable que se 

dé la persuasión

es

Si el mensaje 

solo ofrece 

argumentos 

débiles

personas reflexivas notarán 

que los argumentos no son muy 

sustanciales y 

presentarán contraargumentos.

las

cuando no estamos 

motivados o no 

podemos 

reflexionar con 

cuidado, la fuerza de 

los argumentos podría 

carecer de 

importancia. 

acumula

actitudes implícitas de 

manera más lenta a 

través de 

asociaciones repetidas 

entre una actitud y 

una emoción (Jones et 

al., 2009

es


