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Decisiones de Venta 
de Activos Fijos de 

una Empresa

Razones para la 
Venta: Obsolescencia 

Necesidades de 
efectivo Cambios en 

la estrategia 
empresarial. 

Evaluación de 
Activos: Valor 

contable Valor de 
mercado 

Depreciación 
acumulada

Consideraciones 
Legales y Fiscales: 

Implicaciones fiscales 
Cumplimiento 

normativo

Análisis de Costo-
Beneficio: Costos de 
mantenimiento vs. 

beneficios esperados, 
Impacto en los 

estados financieros

Proceso de Venta: 
Identificación de 

compradores 
potenciales 

Evaluación de ofertas 
Negociación y cierre

Alternativas a la 
Venta: rrendamiento 

Modernización de 
activos existentes 

Retención para uso 
interno

Comunicación 
Interna y Externa: 
Comunicación con 

empleados 
Información a 

stakeholders externo

Impacto en la 
Estrategia 

Empresarial:  
Alineación con los 

objetivos a largo plazo 
Efectos en la 

capacidad operativa

Seguimiento 
Postventa: Monitoreo 

del rendimiento 
financiero postventa 
Ajustes estratégicos 
según los resultados


