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Nombre de alumno: Robles Cesar

Nombre del profesor: Juan Jaime
Materia: Taller del emprendedor
Nombre del trabajo: cuadro sinoptico

Grupo: 9° Medicina veterinaria y Zootecnia




2 UNIDAD
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5 el nucles de tw ventaja competitiva.
pues dice claramente por qué alguien
querria comprar en tu empresa

&5 el proceso de creacion, desarrolioy
comunicacion de ideas abstractas,
‘concretas o visuales

€5 UN INSIUMENtE Gue parite tener
claridad en el modo por el cual se ofrece
‘una soluckon a una necesidad del

1. Aclara la funcidn de tus productos o

servicios 2 Muestra los resultados

VNS | | et & Dot os
puntos de diferenciacion de tu marca.

1. Titulo que describe el beneficlo para el
@eMnios |- | clionte, 2 Elomento visual qus transmite of

valos. 3. Perfil de cliente.

1 Analogia. 2. Liuvia die ideas. 3, proceso de
TECHICAS } { llevar a cabe ]

Se necesita un poco de investigacicn y
observacién para vislumbrar cudl oferta de
valor eres capaz de otorgar a las personas.

oferta de valor ]-

mercado.
Mas allé de | i
un madelo de negocics, existen algunos.
elementos que tedes elles deben
contempilar para lograr los objetivas
empresa

les o

Una vez que has definide clammente el
publice al que diriges tu negocio o5
importante que conozcas cudl es el mejor
imedio para acercarte a él

DEFNCION DEL PROYECTO |-

s trata del resultado de un proceso de
andlisis y planificacién, asentado en la
realidad en la que nace una idea.

Es la Idea exacta tipo, clase, ambito que
Descrip<ion G proyecto, } abarca. contexto en ¢l que s¢ ubica desde
¢l punto de vista de la organizacién

se define come el documento eserito que
se realiza con el propdsita de hacerle la

descripcion a un negocio nuevo o existente.

1. Aclara fa funcion de tus productos o

s la promesa de valor que un liente
‘espera recibir por parte de una empresa

servicios. Summary.2 Muestra los
resultados especificos que brindas 3.

]— Ventajas. :I-
Detalla los puntos de diferenciacion de tu

te permite identificar las fostalezas. las
‘oportunidades, las debilidades y las.
d i

tu plan de negocios general.

marca

FNANZAS |- | o toman en cuentala realidad econdmica

Cuando identificamos el problema,

Detinen claramente a sus clientes ]- solemos también establecer el plblico al

aue nas tenemos que dingir.

Los madeles de negocios no son Gtiles si

y financiera de una empresa.

proyecto.

RETREREEN :I_ [ Criterios que dan arigen a la realizacion del REOBETLEERL }

Ia cual tenga cualiclades de lider per

se incluye un analista de audiencia, un
Crear el equipo } analista de negocios analistas de Seleccionar un lider ]- naturaleza y que tenga la experiencia en
antenido. yde unir distintas perspectivas

acTvionoes |-

compafiia

es vital tener un panorama general de las.
operaciones que debe llevar a cabo una

Consta de definir el mandato, situacidn
Juridica y administrativa, instalaciones y

e refieren a las iniciativas internas que no GPORT
funcionan come es debido HDADES } [

iniciativa externa que te colocard en una
posicion competitiva més slida

]7 AMENAZAS

acen referencia a las iniciativas internas
% e A =

} 2@ refieren a lag dréa que tienen el
potencial de causar problemas



