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INTRODUCCION: 

En este trabajo hablaremos  de promocion de ventas en donde veremos sus objetivos, tipos de 

consumidores, etc.Pero ¿que es accion promocional? La accion promocional son acciones que se 

ejecutan de forma p`lanificada en los locales comerciales para promocionar una oferta especial, un 

nuevo producto o un producto que quiera ser vendido con gran rapidez. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

PROMOCION 

DE VENTAS 

SITUACIONES QUE 

SUGIEREN EL USO 

DE PROMOCIONES. 

Reforzar el compromiso del 

cliente 
OBJETIVOS 

Es una estrategia de marketing que 

opera bajo el concepto de crear 

interés en un producto o servicio. 
¿QUE ES? 

Aumentar las ventas  

Generar aprendizajes 

TIPOS DE 

CONSUMIDORES 

Consumidor impulsivo, consumidor 

escéptico, consumidor optimista, 

consumidor tradicional, consumidor 

emocional, consumidor practico, etc. 

Liquidaciones. 

Saldos. 

Rebajas. 

ACTIVIDADES 

PROMOCIONALES 

Evitar fluctuaciones en las ventas, 

incrementar las ventas, lanzamiento 

de nuevos productos, frenar las 

acciones de la competencia, la batalla 

en el canal de venta, etc. 

Ofertas de promoción. 

Ofertas de venta directa. 

Ofertas con obsequio. 


