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Propuestade
valor

Tu propuesta de valor es el
nucleo de tu ventaja
competitiva, pues dice
claramente por qué alguien
querria comprar o tener tratos
con tu empresa en lugar de
con alguno de tus
competidores.

CICLALI VERA OSORIO

Generacionde
ideas

Modelo de
negocios

Caracteristicas

Elementos

implica crear, refinar y
recopilar conceptos novedosos
para los desafios y
oportunidades existentes.

modelo de negocios no tiene
que ver Unicamente con la
manera en que una marca
genera ganancias con un
producto.

Es innovador (sin limites):
busca soluciones Unicas para
necesidades especificas.

Debe contener el detalle de las
operaciones, personal, anadlisis
financiero, productos o
servicios, modelo de ingresos y
mercado.

e Es un proceso de descubri
nuevas ideas y soluciones
por medio de lluvia de
ideas y mapas mentales.

» Esto tiene como fin dejar claro el
valor que nuestros productos
tienen y los beneficios que su
consumo conlleva para los
compradores.

e 1.- Fabricante - 2.-
Distribuidor - 3.- Retailer -
4.- Franquicias - 5.-
Ecommerce - 6.- Freemiurr
- 7.- Agregador - 8.-
Publicidad.

» Propuesta de valor.

» Segmentacion de clientes.

» Canales de distribucion y
comunicacion.

« Relacion con el cliente.

* Flujos de ingreso.

* Recursos clave.

e Actividades clave.
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Naturaleza del
proyecto

Justificacion
de la empresa

Propuesta de
valor

Analisis
FODA

Conjunto de elementos que la

componen. La naturaleza de
un proyecto consta de una
serie de secciones

Demuestra las razones por las
cuales se emprende un
proyecto

promesa de valor que un
cliente espera recibir por parte
de una empresa

técnica que se usa para
identificar las fortalezas, las
oportunidades, las debilidades
y las amenazas, a fin de
desarrollar un plan estratégico
para los negocios.

Descripcion del proyecto. Es la
idea exacta: tipo, clase,
ambito que abarca, contexto
en el que se ubica desde el
punto de vista de la
organizacion, etc.

La Justificacion del Negocio dirige
toda la toma de decisiones
relacionadas con el proyecto.

Es mas que una simple
descripcion del producto o
servicio: es la solucion
especifica que tu empresa
brinda a un cliente, y gue un
competidor no puede ofrecer.3

1.Determina tus fortalezas.
2.Encuentra tus debilidades.
3.Distingue tus oportunidades.
4.Reconoce las amenazas.
5.Evalla tus resultados y
actia en consecuencia.
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