
La ley de la demanda se refiere a la relación inversa
existente entre el precio de un bien y la 
cantidad demandada, en el sentido de que al aumentar el
precio disminuye la cantidad 
demandada, y lo contrario ocurre cuando se reduce el precio.
La razón por la que cuando el precio del bien aumenta la
cantidad demandada por todos los 

consumidores disminuye es doble

El lado de la oferta tiene que ver con los términos en los que las
empresas desean producir y 
vender sus productos. Ofrecer 

es tener la intención o estar dispuesto a vender, mientras que
vender es hacerlo realmente. 

La oferta recoge las intenciones de venta de los productores.La
tabla de 

oferta individual recoge las distintas cantidades que un productor
desea ofrecer para cada 

precio, por unidad de tiempo, permaneciendo los demás factores
constantes. (Mochón, 

2007)

Cuanto mayor sea el precio de un bien
o servicio más beneficioso puede ser su 
producción y mayor será su oferta. Este
principio se conoce como la ley de la
oferta.La ley de la oferta expresa la
relación directa que existe entre el
precio y la cantidad ofrecida: 

al aumentar el precio se incrementa la
cantidad ofrecida.

Demandar significa estar dispuesto a comprar,
mientras que comprar es efectuar realmente 
la adquisición. La demanda refleja una intención,
mientras que la compra constituye una 
acción.Un mercado competitivo es aquel en el que
hay muchos compradores y muchos vendedores, 

de forma que cada uno de ellos ejerce una
influencia insignificante en el precio de mercado.


