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 Plan de negocio

 Consiste, básicamente, en asignar tiempos, responsables, metas y 
 recursos a cada actividad de la empresa, de tal manera que sea 
 posible cumplir con los objetivos que se ha trazado y preparar todo 
 lo necesario para el inicio de operaciones

 Marketing  Producción  Aspectos 
 legales de 
 implantación 
 y operación

 Finanzas  Definición 
 de resumen 
 ejecutivo

 Modelo de 
 negocio

 Es el proceso de 
 exploración, 
 creación y 
 entrega de valor 
 para satisfacer las 
 necesidades de 
 un mercado 
 objetivo en 
 términos de 
 bienes y servicios; 
 incluye 
 potencialmente la 
 selección de un 
 público objetivo

 Es la actividad 
 que aporta valor 
 agregado por 
 creación y 
 suministro de 
 bienes y 
 servicios, es 
 decir, consiste en 
 la creación de 
 productos o 
 servicios y, al 
 mismo tiempo, la 
 creación de valor

 Organización

 Significa 
 estructurar e 
 integrar los 
 recursos y los 
 órganos 
 encargados 
 de su 
 administració
 n, 
 relacionarlos 
 y fijarles sus 
 atribuciones

 La empresa es 
 un conjunto de 
 recursos 
 organizados por 
 el titular, con el 
 fin de realizar 
 actividades de 
 producción o de 
 intercambio de 
 bienes y 
 servicios, que 
 satisfacen las 
 necesidades de 
 un mercado en 
 particular

 Planeación 
 estratégica

 Trata sobre las 
 decisiones de 
 efectos 
 duraderos e 
 invariables de 
 la 
 administración 
 y dirección de 
 una empresa o 
 institución en 
 una planeación 
 de largo plazo

 La constitución de 
 un negocio, entre 
 otras formas, 
 puede darse como:

 Persona física  Sociedad 
 anónima

 Aquella 
 empresa en la 
 que todas las 
 decisiones 
 relativas al 
 manejo o 
 administración
  del negocio 
 recaen sobre 
 la persona del 
 dueño

 Sociedad de 
 responsabilidad 
 limitada

 Organización 
 empresarial, 
 constituida 
 entre socios, 
 quienes sólo 
 están obligados 
 al pago de sus 
 aportaciones, sin 
 que las partes 
 sociales puedan 
 estar 
 representadas 
 por títulos 
 negociables

 Grupo de 
 personas 
 físicas o 
 morales, que 
 se unen para 
 llevar a cabo 
 actividades 
 comerciales y 
 cuya 
 obligación sólo 
 se limita al 
 pago de sus 
 acciones

 Estudia el 
 intercambio de 
 capital entre 
 individuos, 
 empresas, o 
 Estados y con 
 la 
 incertidumbre 
 y el riesgo que 
 estas 
 actividades 
 conllevan

 Deben tomar 
 decisiones de 
 inversión, 
 ahorro y gasto 
 en 
 condiciones de 
 incertidumbre

 Valor agregado 
 de la estrategia 
 y ventaja 
 competitiva

 Valor agregado 
 de la estrategia

 Es la 
 contribución 
 real de ésta al 
 cumplimiento 
 de la misión y 
 a la 
 resolución de 
 los problemas-
 brechas 
 durante el 
 periodo u 
 horizonte de 
 un plan rector

 Ventaja 
 competitiva

 Es el 
 conjunto de 
 elementos 
 singulares 
 que 
 diferencian a 
 la empresa o 
 institución de 
 otras 
 similares, y 
 dan alto valor 
 agregado y 
 significación 
 al trabajo de 
 las personas

 La marca y el 
 prestigio 
 generan 
 ventajas 
 competitivas 
 cuando están 
 posicionadas 
 en la mente 
 de los 
 usuarios y 
 clientes

 Es el 
 concentrado de 
 la información 
 sobresaliente 
 de cada una de 
 las áreas del 
 plan de 
 negocios

 Contenido del 
 resumen 
 ejecutivo

 Ofrece 
 una 
 visión 
 general 
 de tu 
 negocio

 Ofrece una 
 visión 
 general de 
 las 
 operaciones
  financieras

 Refleja en 
 sentido de 
 prevención

 Habla 
 sobre lo 
 que tu 
 empresa 
 necesita

 Habla acerca 
 de tu público 
 objetivo, tu 
 competencia 
 y la 
 estrategia de 
 marketing

 Crea, 
 captura y 
 entrega 
 valor, ya sea 
 económica o 
 social, al 
 cliente

 Son 
 utilizados 
 para 
 describir y 
 clasificar 
 negocios, 
 específica
 mente en 
 un 
 contexto 
 de 
 emprendi
 miento, 
 pero 
 también se 
 utiliza 
 dentro de 
 las 
 empresas 
 por los 
 directivos 
 para 
 explorar 
 las 
 posibilidad
 es de 
 desarrollo 
 en el 
 futuro



Conclusión 

Como emprendedores es importante conocer que para poder tener una empresa que funcione 

y que cumpla con las metas y objetivos que previamente se  plantearon mediante la planeación 

se debe tener un plan de negocio, ser claros y precisos en lo que se quiere lograr, saber que es 

lo que se está ofreciendo en el mercado y darle ese valor agregado, siempre tomando cuenta 

que nuestros cliente serán la parte fundamental y con ello cumplir las necesidades y deseos 

que demanden, conocer la empresa interna como externamente nos ayudará a poder diseñar 

estrategias que se adaptan al funcionamiento de ella, cabe recordar que hay factores que no 

podemos controlar que rodea a la organización, convertir las amenazas en áreas de 

oportunidad y las debilidades en oportunidades que impulsará el crecimiento de la empresa. 




