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Una idea original es aquella que tiene la fuerza para

impulsar el desarrollo del emprendimiento.

CUALIDADES

e  Atractivas

e Duraderas

e  estar sustentadas en
productos o servicios
gue crean o agregan
valor a clientes
dispuestcx
por ello.

las oportunidades que se
convertiran en ideas de
negocio (puchol)

CATEGORIA

® Existe demanda de un
producto o servicio y
nadie ha atendido o
satisfecho bien esta
necesidad. e Es posible
fabricar un producto u
ofrecer un servicio mas
barato o de mejor
calidad que los
existentes en este
momento.

IDEA DE NEGOCIO

Propuesta de valor

Es mas que una simple descripcion del producto o
servicio: es la soluciéon especifica que tu empresa
brinda a un cliente, y que un competidor no puede

e En un pais existe
un producto que
en otro no es
conocido y que
seria una buena
oportunidad para
exportar.

ofrecer.

e Comunicar lo que hace

mejor la empresa o la
diferencia de la
competencia. e Ser lo

suficientemente simple
y entendible, para que

el cliente potencial

aprecie los beneficios.

CARACTERISITCAS

el servicio, la imagen, la
oportunidad, la calidad y el
precio que una empresa
ofrece a los clientes.

e Buscar la fidelidad
del cliente al mostrar

los beneficios que

ofrecen sus productos

0 servicios.



e Capacidad para sustituir
una materia prima por otra
gue ofrezca mas ventajas, ya
sea por precio, calidad,
disponibilidad o beneficio

UNA PROPUESTA DE
VALOR DEPENDE DE

LOS ELEMENTOS

social.
e cualidades del
producto
Una vez que se logran e Relacidén con el
validar estas ideas o consumidor
potenciales ® imageny prestigio
oportunidades, aparece
la posibilidad
&N\ De crear un
POSIBILIDAD proyecto
emprendedor Generacion de ideas
dinamico, con alto
potencial de
crecimiento

econdmico,
sustentabilidad y

durabilidad
perdurabilida La propuesta de valor

debe considerar una
serie de elementos muy
importantes tanto para
el cliente como para la
empresa.

Elementos

relacionados con el
cliente

Elementos relacionados

con el punto de vista de
la empresa

- Caracteristicas del

. - Politicas de atencién
mercado potencial. - y

servicio. - A qué precio se

$bjetivo estratégico
de la empresa

- Cémo lograra la
empresa ser percibida
por el cliente de forma

apropiada.

- Recursos fisicos, logisticos,
tecnoldégicos y humanos
necesarios.

- Inversiones necesarias,
presentes o futuras. -
Riesgos calculados y
posibles acciones.

Necesidad que
cubriran. - Beneficios
de permanencia con el
producto, servicio y/o
la marca.

vender3, si es posible
compararlo con la
competencia. - Canal o
canales de distribucidn. -
Servicios de posventa.




Modelo de negocio PLANAEACION
ESTRATEGICA

Describe la forma en que
una organizacion crea,

captura y entrega valor, ya facilitan el desarrollo del modelo =l reicy
sea econdémico o social. entre los mas recomendados se —operativo.
encuentran:

- Analisis organizacional y
de gestién del recurso
humano.

-Andlisis FODA (Fuerzas,
Oportunidades, Debilidades y
Caracteristicas de los Amenazas). - Analisis de la
modelos de negocios industria y del mercado (incluso - Andlisis financiero.

la competencia).

-Propuesta de valor

La importancia de un
modelo de negocio para el
Segmento de mercado ded & P
- emprendedor es que, por
objetivo P ) a '.F,’
lo comun, la planeacién
que se aplica al inicio de

) -Relaciones con los
-Fuentes de ingresos

clientes .
las operaciones de la
-Estructura de costos .
-Recursos clave empresa determina su
-Canales de distribucion éxito o fracaso.

-Ventaja competitiva

Elementos de los modelos de

negocios
Para que un modelo de negocio
resulte atractivo y proporcione
ganancias, debe poner especial proporciona informacién
atencidn en los siguientes importante acerca de la
puntos: seleccion de clientes, el

producto o servicio a
ofrecer



1. Bajos costos

para aumentar el margen
de ganancias debe
disminuir los costos y asi
hacer frente a la
competencia.

Algunas medidas que se

pueden tomar para mantener
los costos lo mas bajo

ser el nimero uno en el
area o sector, teniendo un
muy buen control,
esquema administrativo
modesto, materias primas
superiores y tecnologia con
alto control de calidad

® La produccidn local,
por una cuestion

I6gica de reduccion de
costos, y para una

mayor adaptabilidad
del producto a las
caracteristicas y

necesidades locales.

2. Innovacidn y diferenciacion

si la empresa ofrece lo mismo
gue sus competidores,
entonces los consumidores no
tendrian por qué preferirla
sobre las demas.

El uso de tecnologias
apropiadas (que
favorezcan su eficiencia
técnica, operativa,
administrativa,
financieray de
mercado).

e Basar el modelo en la
eficiencia en el uso de
recursos como el capital y el
trabajo
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ELEMENTOS Segtn

Osterwalder y Pigner

Segmento del
mercado
Propuesta de
valor

Canales de
distribucién

Actividades clave
. Socios clave
Estructura de
costos

Relacién con los
consumidores
Flujos de
efectivo:
Recursos clave



CONCLUSION

El presente mapa conceptual da planteamiento de pequefios conceptos y entre las ideas; del tema idea de negocio.
se realizé para mejorar la habilidad de analisis de cada uno de los subtemas mencionados donde se deben tener en
cuenta todos los criterios, estructuras, modelos y sus caracteristicas mencionadas que son fundamentales que se
necesitan para lograr éxito de un emprendimiento. Cada unos de los conceptos de idea de negocio emprendedurismo
debe tener un orden en su estructuracién para lograr a traer a la clientela y obtener asi el beneficio econdémico

constituyendo la oportunidad de negocio y lo que a la hora de llevarla a la realidad haga que tenga éxito o no.

En conclusion, la idea de negocio y el emprendimiento estdn estrechamente relacionados y se complementan
mutuamente en el proceso de crear y desarrollar un negocio exitoso. La idea de negocio es el punto de partida, es la
concepcioén inicial de un producto, servicio o solucion que tiene potencial en el mercado. Por otro lado, el
emprendimiento implica llevar a cabo esa idea de negocio, convirtiéndola en realidad a través de la toma de riesgos,
la innovacion, la movilizacion de recursos y la gestion del negocio. EI emprendimiento surge como respuesta a una
idea de negocio prometedora, ya que los emprendedores son capaces de identificar las oportunidades y el potencial
de una idea para crear valor y generar beneficios. A su vez, el emprendimiento da forma y desarrolla la idea de
negocio, a través de la investigacion de mercado, el disefio de estrategias, la planificacion y la implementacion de
acciones concretas. Una buena idea de negocio puede motivar a una persona a convertirse en emprendedor, ya que
ven el potencial y las oportunidades que ofrece. Por otro lado, el emprendimiento ayuda a dar forma y desarrollar la
idea de negocio, transformandola en un plan de negocio viable y escalable. En definitiva, la idea de negocio y el

emprendimiento van de la mano en el proceso de creacion y desarrollo de un negocio.



