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ees todo desembolso que haga una empresa
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ubicacidn y tipo de empresa, una descripcion
del producto o servicio a ofrecer. La misidn,
vision, objetivos del negocio y las estrategias
que se aplicaran para alcanzarlos.
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Conclusion

La presente asignatura de taller emprendedor me dejo un aprendizaje bastate claro, que
uno mismo puede llegar a tener vision en ser un emprendedor si se tiene el
conocimiento en desarrollar las estrategias para obtener los objetivos deseados. Como
bien se sabe un emprendedor es aquella persona que identifica una oportunidad en
desarrollar un producto o una empresa de cuerdo a las satisfaccion o necesidad del
cliente. En lo personal una de las cosas que desconocia es el analisis de FODA ya que es
una técnica que se aplica en los planes de negocio, donde se destaca las fortaleza, las
oportunidades, debilidades y amanezcas. Otra de las cosas que quiero mencionar es el
lienzo CANVAS este disefio consiste en estructurar el modelo de negocio facilmente,
basicamente contiene los puntos importantes para darle origen al proyecto de negocio.



