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1. Mercade 4. Estydio de| mercade & :b‘ofmg de|
3 inva:fi,.acidn “‘ Compraciores potenciales - Es conocer Je Forma Jirecta Ia "‘
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opinién Je| cl‘e te po meA'o Je :
mercade consumidores del servicio, O e Atraer nuevos clientes y
. entrevistas o encuentas. fidelizarlos
Cémo satisfacer al cliente? 5
Consumo aparente. !
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Demanda potencia|.
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( 6. Prodyccien “lmo 7. Elementos de [a Predyccion

9. Elementos de [a

Or’,Wz“m‘. Especufncacuones del proJucto 0 servicio.
o Descripcién del proceso de produccién del

servicio,

o Caracteristica de |a tecnologfa.

. Equipo e instalaciones.

o Materia prima,

o identificacién de proveeJores.

. Capacndad mstalada

# P—= o Ubicacién de la empresa.

0= ” < e programa de produccién.
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8. Org-anizacieh

Asigna el trabajo entre el

Transformacién de insumos & partir de
recursos l\umanos. fisicos y técnicos,
en productos vequendos por los

. Estructura organizaciona'.
conwmic!orex.

o Funciones especificas por
puesto.

o Administracién de sueldos ¥
salarios.

o Marco |ega| de la organizacién,

persona| de |a empresa y alcanzar
e[icientemente Ios ol)jetivos.
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PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIO

PLAN DE TRABAJO I COSTOS Y GASTOS
MARKETING  ©
Asignacidn de tiempos, \ S e ¢ * ¢osto variable: Cambian en relacion
responsabilidades, metas y recursos, ’ e Desarrolla una investigacion del directa con determinada actividad o
para cumplir log ob jetivos. mercado. volumen.
« Elabora andlisie de competencia. * costo fijo: permanecen constantes en
* Lleva a cabo el estudio del mercado. un periodo determinado, sin importar gi
ONTENIDO DEL RESUME . Dfeﬂne la publ?cldad dela empre.ea. cambia el volumen de ventag.
EJECUTIVO e Digeia  etiquetas,  logotipos,
anuncio, slogan etc.
1.Toda la informacion clave del |
o RESUMEN EJECUTIVO MODELO DE NEGOCIC
2.Log elementos que daran éxito al
proyecto. 6 Describe como una organizacin crea, captura y
3 La informackin principal de cada Concentrado de la informacion sobregaliente . ? & (& entrega valor, ya sea econdmica o social, al ciente.
de cada una de las dreas del plan de b ;
drea analizada en el plan de S B\ . o
negocios, que permita la g & P W €[

Naturaleza del negocio, el mercado, eistema
de produccin, organizacion, contabilidad, g - I * |

o | Bl
plan de traba jo. \ | ollo

evaluacion preliminar técnica,
econdmica y de marketing del
proyecto.
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CONCLUSION

Para finalizar, esta materia es de vital importancia, ya que hoy en dia para el sector salud
es muy dificil adquirir un trabajo estable, es por ello que se obta por emprender un negocio

de acuerdo a su rama profesional.

En esta materia impartida, me llevo grandes conocimientos e informacion valiosa, que en
un futuro pondré en practica, tales como la conceptualizacion de emprender, las etapas y
fases para llevar a cabo un negocio, agradezco al profesor Alberto de Jesus por su

dedicacion y enseflanza que nos brindo en este modulo.

iGRACIAS!



