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Maas que nada de lo que se hablara es de la manera en que podemos
emprender un negocio el saber utilizar los diferentes metodos y estrategias
para poder realizar el un negocio con un buen éxito, mas que eso es el saber
de la manera mas correcta los pasos ue debemos de seguir nosotros por si en
algun momento nosotros llegamos a empreder un negocio y esto nos sirve para
saber que pasos debemos de seguir y corregir todo lo que vallamos haciendo

en el instante.
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Unidad 1. Introduccién al emprendedurismo.

Espiritu del emprendedor.

Ser un emprendedor empleno siglo XXI ya no es nada cencillo ya que es mury

importante depender de hailidades como lo es el conocimiento y de caracer un

gran espiritu emprendedor estas son unas de las habilidades por las cuales son

caracterizados.

>

La pasion: llega hacer un punto clave para ser uun buen emprendedor
con una gran pasiony la gran ilusion de amar lo que hace y luchar por
querer realizarlo.

Organizaion: debe de existir un buen orden de ideas para poder llevar a
cabo todo lo planeado y mas que nada asegurar de lo que aran funcione
de manera correcta.

Toma de desicibnes: mas que nada carecer de un gran espiritu
emprendedor el cual te hace fuerte no temer le a nada ni a la desiciones
que s tomen y hablar de manera segura.

Resilencia: lo que puede cambiar de un momento a otro y del saber
adaptarse de manera rapida y segura.

Liderazgo: es muy importante contar con un buen liderazgo poder
trasmitir toda esa buena bibra y energia hacia los demas el saber dirigir
de forma confiada.

Actitud posoitiva: es el transmitir nuestra buena energia hacia la otra
persona y asi de igual manera nos ayuda encontrar una solucion a cual

quier problema.

Caracteristicas del emprendedor.

Debe de contar el total compromiso, derminacion y perseverancia, con la

capacidad de tener metas a futuro, mantener una buena orientacion,

iniciativa al tomar cual quier decision, el realismo, con altoa niveles de

energia, la autoconfianza, integridad y confiabilidad.
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Tipos de emprededores.
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%

Emprendedor adminitrativo el cual hace uso de las investigaciones y

el desarrollo para generar nuevas ideas.

X3

%

El emprendedor oportunista es quien busca las oportunidades.

X3

%

El emprendedor adquisitivo innova y esto hace que creesca y que

mejore.

X3

%

El emprendedor incubado tiene motivos para crecer y busca por

todos lados de realizar nnuevos negocios.

X3

%

El emprendedor imitador es quien realiza una innovacion con

elementos basicos.
Creatividad y terminos afines.

se dice que la creatividad es un proceso mental que consiste con la capacidad
para dar la existencia de algo que es totalmete nuevo, algunos autores “Eduardo
Kastika” llego a considerar que la creatividad es una posibiidad en todo lo que
esta a nuestro alrededor, una persona que es creativa llega a sobrepasar los

limites de la imaginacion para dar formas de como ver las cosas.

Unidad II. Nacimientos de laidea de negocio.

Propuesta de valor.

Es el crear una ventaja de manera competitiva y agregar factores que indiquen
y den laposicion unica en el mercado, esta es definida por “Metzgel y Donaire”
como una de las mezclas unicas, el concepto de valor fue difundido por Porter
conel nombre de cadena de valor ya que es un concepto muy importante por

gue atraves de el se logran identificar procesosde un negocio.

Modelo de negocio.
Describe la forma en que una organizacion crea, captura y entrega un valor y
como proposito es mantener una buena estrategia que este totalmente

organizada para poder mantener lo de manera estable.
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El emprendedor puede auxiliarsede la buena planeacion pero siempre teniendo
presente el analisis de foda, analisis de la industria, analisis tecnico, analisis
organizacional y el analisis financiero para poder llevar a cabo el proyecto que
se presente.
Bajos costos.

El metodo para mantener un costo de manera baja siendo el primero en el area
manteniendo un buen control de todo,.

Innovacién y difernciacion.
El valor que logra obtener una compafia depende del precio y los margenes de
ganancias , la diferenciacion o la innovacion deben de ser granvalor para el
comprador y asi aportar una mayor calidad incluyendo el trato digno brindandole
una muy calidad y tratar con respeto hacia las personas.

Elementos de los modelos de negocios.

» Propuesta de valor: se obtiene a traves de una descirpcion de un
problema del que es e consumidor.

» Segmento de mercado: es aquien va dirigido los productos y asi es como
se aprovecha cuando se llega a dirgir a un nuevo segmento.

» Estructrura de la cadena de valor: la posicién en la que se encuentra la
compafiia y sus actividades en la cadena de valor.

> Estrategia competitiva: es la manera en que la compafiia intentara
buscar proveedores y consumidores buscando la mejor calidad para los

clientes.
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Conclusion.

Creo que todo es importante porque sabemos que en algun momento todos
estos puntos y metodos nos van a servir para cuando queramos emprender
nuestro propio negocio y el saberlo, graciasa esto ahora sabemos con funcioan
de manera correcta un negocio aun que sea un negocio muy pequefio debemos
de saber adminitrar lo si gueremos que funcione y siqueremos que valga la pena

todo lo que vamos a invertir y asi de igual manera poder recuperar lo.



