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Un emprendedor en formación. 

Introducción. 

Cómo sabemos la situación en nuestro país cada vez es un poco más complicada 

y miles de profesionistas sufren la falta de empleo y por consiguiente la falta del 

ingreso económico para solventar tantos como sus gastos propios o de sus familias. 

En otras ocasiones que las fuentes de empleo que son de origen gubernamental o 

del sector privado, no proveen o más bien no cubren los gastos básicos de una 

familia, aparte se sufrir malos tratos por parte de los dueños hacia sus subordinados 

pues provoca que la clase trabajadora opte por desertar. 

Entonces es aquí donde surge la necesidad de superación de crear algo nuevo, o 

de proveer algún servicio con el objetivo de satisfacer lo que demande la población, 

a esto se le conoce como emprendimiento. 

En lo personal mi necesidad de llevar a cabo un emprendimiento surgió cuando 

comencé a analizar las necesidades alrededor de mi comunidad, me di cuenta que 

estoy en una zona ganadera, en muchas ocasiones los animales tienden a 

enfermarse y como es una zona rural el comercio no es lo suficientemente fuerte, 

para que las empresas farmacéuticas tengan el interés de proveernos con 

sucursales, por lo consiguiente los productores tienen que salir a los pueblos más 

cercanos en busca de antibióticos etc. y como conocemos muchas enfermedades 

de origen crónico suelen atacar al huésped y lo que menos tienen es tiempo, por lo 

que sus animales mueren. Fue ahí que di comienzo a mi plan de negocios 

considerando poner en práctica una veterinaria y de alguna manera cubrir esa 

necesidad que la población de mi comunidad demanda, aparte de contar con el 

conocimiento previo de la medicina veterinaria y ofrecerles una consulta para que 

no solo gasten dinero comprando cualquier cosa, si no que logren salvaguardar la 

vida de sus animales y en mi caso hacerme conocer, crecer y fortalecer mi negocio. 



Dando a conocer de una manera más específica mi negocio como ya mencioné se 

trata de una agroveterinaria, ya que en mi zona es agrícola por lo que existe la 

demanda tanto como de químicos para el campo y atención médica para los 

animales en este caso las vacas que es lo que se produce en mis alrededores. 

La idea qué yo tengo es además de vender orientar a la población a que prevengan 

las enfermedades de sus animales, ya qué mucha gente por lo general no le ponen 

importancia y hasta que sus animales están en punto crítico demandan porque uno 

como médico los salve y cuando mueren pues el irresponsable es uno, entonces 

esa parte me gustaría comentar esa parte que cuando el animal muestre 

comportamientos extraños me visiten me cuenten y posteriormente acudir a sus 

ranchos ya que es un servicio que también me gustaría cubrir porque, enfocándome 

a la competencia ofrecen al cliente el producto, y no les comentan que efecto tendrá, 

para que sirve o muchas veces venden por vender y como ellos no hacen visitas a 

los ranchos de los productores pues quieren atinarle de acuerdo a sus 

conocimientos, pero siendo sinceros no es lo mismo ver al animal en una foto por 

ejemplo, a realizarle un examen físico, explorar palpar etc. Entonces de igual forma 

como no es el medicamento correcto igual el animal fallece, causando enojo por 

parte de los ganaderos y dejando en mal a esa clase de médicos veterinarios, y yo 

quiero tener ese diferenciador de que no solo voy a proveer el servicio de vender, 

sino que también acudiré a los casos clínicos que se me presenten. 

Consideró que soy una persona muy optimista y siempre trata de ver lo mejor en 

cada situación difícil, una de las características que puedo tener como emprendedor 

es que siempre estoy motivado, quiero salir adelante tener éxito y ser alguien 

reconocido por su buen trabajo, en lo personal siento que cuando me planteo un 

objetivo trabajo duro hasta que lo logro porque sé que todo esfuerzo algún día 

tendrá su recompensa, a parte que tengo los conocimientos previos para 

enfrentarme a situaciones difíciles pero tengo paciencia para el manejo de 

problemas, algunas de las características qué me gustaría reforzar pues sería tener 

un poco más de control y liderazgo además de reforzar mi creatividad para ir 

generando nuevas ideas para ser diferente del resto. 



Los retos al momento de realizar mi emprendimiento y son factores a considerar es 

que es una comunidad pequeña, no hay mucho comercio y a veces las condiciones 

ambientales no son las ,mejores en tiempo de lluvias suele haber muchos desastres 

naturales y además se genera mucha humedad por ejemplo si vendo alimentos 

pueden echarse a perder y sufriría pérdidas notarias o hay medicamentos en este 

caso las vacunas que requieren de una óptima refrigeración a todas horas y aquí 

como es una zona montañosa surgen muchas descargas eléctricas por los que se 

funden los transformadores y se va la luz varios días y considerando esa parte sería 

la de mayor riesgo para mi negocio, además que para esto hay que tener un alto 

presupuesto para generar una inversión buena y es algo con lo que no cuento bien 

todavía, además muchas personas son de bajos recursos se enferma su animal, no 

quieren pagar los medicamentos se les hacen caros y prefieren que se les muera, 

entonces antes de poner en práctica mi emprendimiento tengo que considerar bien 

estos factores ya qué si no realizo un buen plan de negocios podría ocasionar que 

mi negocio no crezca y resulte en un fracaso total. 

Conclusión. 

 
El emprender viéndolo desde los puntos positivos es algo emocionante ya que 

pones en práctica un nuevo proyecto a base de tus ideas, de lo que te gusta y 

apasiona aparte que te ayuda a fortalecer tus capacidades como persona y como 

emprendedor como todo plan hay que delimitar nuestras amenazas posibles de tal 

forma que a nuestro negocio le vaya mejor, siempre hay que tener la iniciativa de 

salir de la zona de confort y adentrarse a cosas nuevas. 
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