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épara que sirve?
conocer sobre un nicho de mercado,
para determinar si es viable o no
invertir en determinado negocio o
producto.

PRODUCT SELLING

La segmentacion de mercado: es una
estrategia de marketing que consiste en
dividir el pablico de una marca o negocio en
grupos mas pequenos, que se identifican
por ciertas caracteristicas que comparten
entre si




Investigacion de la competencia:

permite identificar tus puntos fuertes y débiles para
anticiparse a las amenazas del mercado, y comprender
globalmente lo que te hace diferente desde el punto de
vista del cliente




