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INTRODUCCIÓN 

En este ensayo redactare sobre un proyecto que llevo realizando desde hace 1 año y medio, 

todo surguio ante una necesidad economica, pero tambien visualizando una necesidad para 

mi comunidad, al cubir el requerimiento del cuidado de su mascota. 

Basicamente me he dedicado a baños de perros y gatos.  
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¿QUE ES EMPRENDIMIENTO? 

es el esfuerzo que hace una persona o grupo de personas para impulsar un proyecto, crear 

una empresa o una solución innovadora. 

Emprendedor 

 Es una persona que identifica una oportunidad y que, conociendo los riesgos, 

emprende la acción de organizar los recursos necesarios para crear o fundar una 

empresa o negocio, con la finalidad de aprovechar dicha oportunidad, obteniendo 

una respectiva ganancia. 

Como estudiante de medicina veterinaria requeria dinero para algunos materiales que 

pedian en la universidad, entonces decidi invertir en un negocio para generar dinero extra 

y apoyar a mis papás, y al visualizar un poco mas fondo me di cuenta que donde yo vivo no 

hay médicos veterinarios y tambien no había quién realizará un servicio de baño para su 

mascosta y así fue como comencé a realizar baños para perros a domicilio, pero con el 

tiempo me di cuenta que era necesario tener un lugar establecido ya que ir a domicilio me 

quitaba tiempo para realizar varios baños al día comencé invirtiendo en una mesa, cepillos, 

secadora, shampoo´s ,entre otras cosas. 

Con el tiempo invertí en pañuelos para dar como regaló por cada baño realizado y decidí 

hacer tarjetas en donde al quinto baño que se le realizaría complemente gratis, 

sinceramente si me ha funcionado este método para generar clientes.  

Pero en lo personal no solo me dedico a los cuidados esteticos como corte de pelo y baño, 

sí noque  tambien realizó una inspección antes de recibir a perrito o gatito ya que debo estar 

segura de que esten sanos y libres de parasitos externos y de esta manera brindarle un 

mejor servicio y que la atencion que les de les sirva para iniciar un tratamiendo ya sea 

antipulgas o dermatologico.  

Con el tiempo he tomado cursos de estética y manejó animal así para saber que hacer con 

un animal que se estrese o incluso sí es agresivo. 

Como parte del servicio de bañó este incluye limpieza de oidos, corte de uñas, deslanado, 

limpeza de glándula anales.  
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En ocasiones me es difícil lograr un equilibrio entre la universidad y el trabajo, ya que tengo 

que dividir mi tiempo. 

Me hice muchas preguntas antes de empezar a realizar este emprendimiento uno de ellas 

fue el mercado al que quería dirigirme, pero me di cuenta que básicamente no necesitaba 

un mercado en concreto, pero si me preocupaba el dar un buen servicio y que los dueños 

no se preocuparan por dejar bajo mi cuidado.  

Entre las preguntas también pensé en cuanto tenia a cobrar por cada servicio y realice una 

tabla donde establecí que el precio dependería del tamaño de animal. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

En este momento siento que puedo ver por mi 

futuro porque ya establecí un plan de negoció y 

tengo la firme intención de continuar ya que tengo 

un negocio que quiero expandir y quiero 

establecer más objetivos y experimentar 

innovaciones, ver como puede avanzar mi 

creatividad, al ser independiente en este caso 

pudo tomar mis propias decisiones o riesgos, 

también todo esto me permitirá la satisfacción 

personal de que mis proyectos se cumplan y no 

tener miedo de realizar más pero con mayor 

seguridad y así tener estabilidad. 
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CONCLUSIÓN 

Puedo terminar con decir que antes de llevar a cabo una idea de negocio o cualquier 

servicio que quieras ofrecer se debe hacer una lista de lo que quieres lograr y evaluar si 

tienes las actitudes, habilidades e identificar si realmente estas capacitado para iniciar, 

tener en mente que nada es fácil y que se cometen muchos errores, pero se debe salir 

adelante y buscar soluciones. Darse por vencido no es una opción.  

 


