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Iniciar un negocio siendo estudiante no es una tarea sencilla, pero implementando 

las estrategias adecuadas puedes construir un imperio. Tener una visión clara, 

aprender de tus errores, rodearte de un equipo valioso y ofrécele a tus clientes una 

experiencia única, pero no siempre se logra a la primera, siendo estudiantes 

siempre es más complicado, quizás por el tiempo, el poco conocimiento que se 

puede llegar a tener en cuanto al conocimiento y funcionamiento del mercado y algo 

muy importante que muchas veces nos limita para emprender que es lo “económico” 

y por esto mismo muchas veces nos puede llegar a impulsar y ser un factor 

motivacional para emprender, pues aunque no lo parezca el ser estudiantes es una 

vida relativamente cara y estresante y no todos contamos con el apoyo económico 

de alguien.  

Muchas de las problemáticas que muchas veces se sufren con nuestros animales 

domésticos es el que estos se llegan a escapar del hogar, el que se los lleven a otro 

lugar, el no saber en qué condiciones están, es algo frustrante para nosotros como 

propietarios y es por eso que a raíz de esta problemática se presenta el siguiente 

producto. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

Cuando tienes un perro, no hay peor sensación que darse cuenta de repente de que no 
está en ningún sitio. Incluso los perros más educados pueden asustarse por un ruido fuerte 
o por otro animal y salir corriendo. Si alguna vez has experimentado esto, aunque sea 
durante unos breves segundos, querrás hacer todo lo posible para evitar que vuelva a 
ocurrir. Aunque lo desees, llevar a tu cachorro con una correa cada vez que sale de casa 
puede no ser la solución, pero conseguirle el mejor collar sí podría serlo. 

Una combinación de un collar GPS con una aplicación que te ayuda a saber dónde 
está tu perro en cada momento. Es una forma más inteligente de vigilar la ubicación 
y los niveles de actividad de su mascota cuando la están viviendo, en casa, en el 
parque o huyendo. Incluso puedes configurar un área de seguridad, y si sale de ella 
recibirás un aviso, también puedes monitorizar la actividad de tu perro desde la 
misma aplicación. 

Otra función y servicio que este pequeño y practico artefacto es el hacer y llevar un 
control de registros medico de tu mascota, al igual que su cuadro de vacunación 
todo mediante la vinculación del collar a nuestra aplicación que funciona en tiempo 
real. 

 Brindamos seguridad y confianza al propietario al adquirir el collar pueda 
monitorizar a su mascota. 

 Puede saber en qué condiciones esta su mascota desde la aplicación, puede 
observar sus signos vitales y el nivel de estrés. 

 Saber la ubicación de su mascota 

 



 Llevar en orden su cuadro de vacunación y llevar un control en cuanto se 
haga el registro clínico de su última visita al veterinario 

“LO QUE NOS CARACTERIZA COMO EMPRENDEDOR” 

 

 La versatilidad que se tiene al poder brindarte desde la localización de tu 

mascota hasta lo que implica signos vitales y el historial clínico que tu 

mascota tiene. 

 El solucionar una problemática como lo es el extravió de las mascotas. 

 La creatividad que este proyecto necesita, como el diseño y la presentación 

al mercado. 

 La decisión de crear medidas para garantizar el bienestar de nuestra mascota 

 

 

“LO QUE NOS FALTA POR DESARROLLAR” 

 Incrementar el número de opciones en cuanto al diseño o en su momento 

manejar la opción de personalizarlo. 

 Quizá mejorar el método de entrega, como por ejemplo el envío a mas 

lugares a un precio accesible 

 

“RETOS A LOS QUE ME ENFRENTO” 

 No tener el suficiente capital para invertir, y que este ya que poco se sabe 

sobre el cómo obtener ben capital para aterrizar el proyecto y que este sea 

funcional y rentable. Debemos tener en claro que las ventas de los primeros 

meses no serán ganancias, si no dinero para reinvertir y seguir con la 

producción. 

 Establecer un buen plan de marketing. La gestión de tiempo y productividad 

son elementos importantes para el éxito de esto. Establecer con el equipo de 

trabajo un plan de gestión, que permita desarrollar valores y propósitos y 

como saberlo llevar al publico 

 



 La aceptación negativa o positiva que tenga, aunque la aplicación sea 

funcional, que cumpla lo que prometa, no todos le tienen confianza a la 

tecnología  

 

 La competencia, aunque no sea algo muy común de ver este producto 

comienza a salir al mercado, y es ahí donde tendríamos que analizar 

nuestras ventajas y desventajas hacia la competencia. 

 

 La desventaja en que la app no sea compatible con algún tipo de sistema 

telefónico  

 

 


