UNIVERSIDAD DEL SURESTE

Alumna: Priscila Alejandra Mufoz de Leon.

Licenciatura: Medicina Veterinaria y

Zootecnia.
Materia: Accion Promocional.

Actividad: Super nota.

| MilUniversidad|

E3 UDS Mi Universidad 3 @UDS_universi dad www.uds.mx

Tel. O1 800 837 86 68



T
Merchandising.
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QS e Se trata de una estrategia de
g \lﬁ/\ N promocién comercial, o de

€
r - _ " comercializacion.
/ S e Su principal misién es la
4 presentacion del producto
) T ante el consumidor.
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El merchandising mueve la ﬁ
A\

mercancia hacia el cliente.
Existen 4 estratégias
promocionales de
merchandising:

e Merchandising de
rotacion

Consiste en rotar y renovar el
stock de la empresa. Se ubica
/ ﬁ de forma estratégica el
| B! VA producto en los lugares para
s una mayor visibilidad.

Merchandising de
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seduccion
Consiste en generar un estado h
positivo en el cliente e influir S
en la compra del producto a 4 ) §
través de espacios agradables

para el cliente.

e Merchandising
promocional

El objetivo es aumentar la
visibilidad de Ila empresa
tratando de influir
directamente en los clientes a
través de un producto en

especifico.
e Merchandising de
proximidad
Crea espacios que permitan :% ﬁ ) Eg_
entablar relacién con los clientes Tl r—
mediante stand‘s o una = .y
demostracién de producto. Ll laalts
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Antologia educativa de Accién promocional de la Universidad del
Sureste.
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