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MERCHANDISING

1.MERCHANDISING PROMOCIONAL
LAS ESTRATEGIAS DE MERCHANDISING PROMOCIONAL SON

CLIENTES A TRAVES DE UN PRODUCTO EN ESPECIFICO.
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2.MERCHANDISING DE ROTACION.

sta estrategia consiste en el uso
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renovar el stock de la empresa.

3. MERCHANDISING DE PROXIMIDAD

Se trata de crear espacios que
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los clientes.

4 MERCHANDISING DE SEDUCCION

ambiente determinado en el punto

de venta para generar un estado
positivo en el cliente e influir en la
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