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Nacimiento de |la idea
de negocio.

FPara entender la importancia que
el concepto de propuesta de valor
tiene en un negocio,

Zimmerer (2005%) describe que la
meta de elaborar v desarrollar un
plan estratégico es crear una
ventaja competitiva qregar
factores que identifiquen ¥
diferencien.

En este sentido, Fayolle le da
especial importancia al individuo
en la propuesta de valor v,

al citar a Bruyat (1993), sefiala que
se da una dinamica de
interrelacion entre el individuo v

la creacion de valor. No se pueden
disociar las nociones de propuesta
de valor e innovacion.

En todas partes hay ideas que no
requieren, al menos en un
principio, una inversion
extraordinaria, y que si se tiene la
capacidad para detectarlas
pueden convertirse en la

soluciéon a las necesidades o
problemas que las personas
requieren.

-

Una forma de mniciar la generacion
de propuestas de valor, es utihzar
algunas de las preguntas que Alex
Osborn (2005} propone  para
generar ideas.

| objetivo de un
modelo de negocio es
mantener los costos
fijos bajos y el wvalor
para el cliente alto para
maximizar las
ganancias.

Entrar en el mercado con clertas
ventajas que le brinden
perspectivas de éxito. Ahora bien,
=1 ademas de una fuerte wventaja
competitiva se reanen otras de tipg

En definitiva, para tener éxito es
indispensable que ambos, el
consumidor y la empresa, resulien
beneficiados en el proceso de
produccion v wventa de bienes
Sernvicios.
El término abarca un amplio rango
de actividades que conforman
aspectos clave de la empresa,
tales como el proposito de la
misma.

El consumidor concibe
COmo
mayor valor el hecho de
que el costo se

disminuya, y esto se
puede dar mediante
diferentes medidas.

Segun lo expuesto, un modelo de
negocio podria ser un diagrama de
los componentes

clave de la empresa a integrar al
iniciar y operar la misma.

necesario este punto es
que si la empresa
ofrece lo
Mismao que sSus
competidores, entonces
los consumidores no
tendrian por qué

Al planear un negocio es necesario
definir hacia quén se quiere
enfocar el producto o servicio, ya
que el cliente tiene una influencia
positiva en el posicionamiento.




