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Mapa Conceptual
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Idea de negocio.

Una idea original es aquella que tiene la fuerza para impulsar el desarrollo del emprendimiento,
es la idea que diferenciard un producto con elementos similares a los de la competencia.

Propuesta de valor.

La propuesta de valor
es definida por Metzgel
y Donaire (2007), como
la mezcla unica de
productos, servicios,
beneficios y valores
agregados que la
empresa ofrece a sus
clientes.

Segun Porter, la
cadena de valor es un
concepto muy
importante, ya que a
través de ella se
identifican los procesos
a sequir dentro del
negocio, ayuda a elegir
indicadores y
necesidades de
recursos.

Generacion de ideas.

CON

Modelo de negocio.

CON

Caracteristicas.

\

Elementos.

hay ideas que no
requieren, al menos en un
principio, una inversion
extraordinaria, y que si se
tiene la capacidad para
detectarlas pueden
convertirse en la solucion
a las necesidades o
problemas que las
personas requieren.

describe la forma en
gue una organizacion
crea, captura y entrega
valor, ya sea
econdémico o social.

La propuesta de valor debe
considerar una serie de
elementos muy importantes
tanto para el cliente como
para la empresa.

Cuando ya se tiene una
idea de lo que representara
la propuesta de valor, es
conveniente para el
emprendedor reflexionar.

un modelo de negocio
podria ser un diagrama
de los componentes
clave de la empresa a
integrar al iniciar y
operar la misma.

El objetivo de un
modelo de negocio es
mantener los costos
fijos bajos y el valor
para el cliente alto para
maximizar las
ganancias.

La importancia de un
modelo de negocio para
el emprendedor es que,
por lo comun, la
planeacion que se
aplica al inicio de las
operaciones de la
empresa determina su
éxito o fracaso.

La estrategia de la
compafia de combinar
y poner a trabajar sus
areas de produccion,
capital, mercado,
trabajo y administrativa,
determinan un modelo
de negocio Unico.

Propuesta de valor: ésta
se obtiene mediante una
descripcion del problema
del consumidor, el
producto que resuelve ese
problemay el valor de ese
producto desde la
perspectiva del
consumidor.

La diferenciacion o
innovacion debe ser de
valor para el comprador,
y se proporciona al
reducir el costo o aportar
una mejor o mayor
utilidad al producto.

Generacion de ingresos
y ganancias: forma en
gue se generan los
ingresos (mediante
ventas, arrendamientos,
suscripciones, etc.), el
costo de la estructura y
los margenes de
ganancia.

Bibliografia:
antologia de la
unidad.




Conclusién: una idea de negocio es un elemento fundamental para que una empresa/negocio sea prospero y duradero al igual no
es facil crear uno ya que tiene que tener distintivos de la competencia para esos hay caracteristicas y elementos que hay que seguir
al igual de la creatividad y vision del creador, hay que tomar en cuenta las necesidades y el presupuesto del cliente o0 empresa para
poder hacer un modelo adecuado a las necesidades y carencias de la misma.



