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Cuadro Sinóptico  

 



 NEGOCIACIONES ENTRE 
 MÉXICO Y MERCOSUR

 TRATADO DE ASOCIACIÓN TRANS-
 PACIFICO

 ASOCIACIÓN LATINOAMERICANA 
 DE INTEGRACIÓN (ALADI).

 DE TRATADOS Y ACUERDOS INTERNACIONALES

 NUEVOS PROCESOS DE NEGOCIACIÓN

 ALIANZA DEL PACIFICO

 ACUERDOS PARA LA PROMOCIÓN Y PROTECCIÓN 
 RECÍPROCA DE LAS INVERSIONES (APPRIS)

 ACUERDOS PLURILATERALES

 ACUERDO SOBRE FACILITACIÓN DEL COMERCIO (AFC)

 ACUERDO SOBRE COMERCIO DE SERVICIOS (TISA).

 REUNIONES DE LA DECLARACIÓN CONJUNTA SOBRE 
 COMERCIO ELECTRÓNICO.

 TRATADOS DE LIBRE COMERCIO EN PROCESO

 ACUERDO DE ASOCIACIÓN ECONÓMICA, CONCERTACI´PN 
 POLITICA Y COOPERACIÓN ENTRE LOS ESTADOS UNIDOS 

 MEXICANOS.

 Recientemente México se integró al Acuerdo de Asociación Transpacífica TTP, (TransPacific 
 Partnership Agreement, TPP) la negociación comercial más relevante y ambiciosa a nivel 

 internacional. Hasta ahora, en este acuerdo participaban nueve países: Brunei, Chile, Nueva 
 Zelandia, Singapur, Estados Unidos, Australia, Perú, Vietnam y Malasia, para establecer una 

 estrategia que logre una mayor liberalización comercial. 

 Los países parte del TTP tienen como objetivo diversificarse y expandir sus mercados, por 
 ello es necesario facilitar la  entrada de mercancías y servicios en los territorios de estos 

 países y eliminar obstáculos al comercio como, por ejemplo, políticas comerciales 
 proteccionistas. Para lo anterior, los países que integran el TPP llevan a cabo rondas de 

 negociaciones donde acuerdan el funcionamiento y las relaciones comerciales entre ellos. 

 El TTP diversifica las exportaciones, lo cual favorece la introducción de  las industrias a  
 nuevos mercados y, para las industrias nacionales, la entrada de productos procedentes de 
 otro país fomenta aún más la competencia, pues deberán ofrecer mayor calidad y mejores 

 precios al consumidor.  

 La Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI) es un organismo intergubernamental 
 que promueve la expansión de la integración de la región, a fin de asegurar su desarrollo 

 económico y social. Su objetivo final es el establecimiento de un mercado común 
 latinoamericano.

 Fue creada con la suscripción del Tratado de Montevideo 1980, el 12 de agosto de ese 
 mismo año. Sus antecedentes datan de 1960, cuando se firmó el primer Tratado de 

 Montevideo, estableciendo la Asociación Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC). En 
 aquel entonces los países latinoamericanos comerciaban principalmente con Europa y 

 Estados Unidos.

 PROPÓSITO DE LA ALADI

 Reducir y eliminar gradualmente las trabas al comercio recíproco de sus países 
 miembros;

 Impulsar el desarrollo de vínculos de solidaridad y cooperación entre los pueblos 
 latinoamericanos;

 Promover el desarrollo económico y social de la región en forma armónica y equilibrada, a fin 
 de asegurar un mejor nivel de vida para sus pueblos;

 Renovar el proceso de integración latinoamericano, y establecer mecanismos aplicables a la 
 realidad regional;

 Crear un área de preferencias económicas teniendo como objetivo final el establecimiento de 
 un mercado común latinoamericano.

 ACUERDO

 TRATADO

 En términos internacionales “acuerdo marco” se define a un tipo de instrumento definido por 
 su función, es decir es “un acuerdo general que puede servir de marco a acuerdos 

 posteriores”. Estos acuerdos marco poseen un sentido específico, particular, que permite a 
 los Estados progresar en su relación conjunta a futuro.

 Es un entendimiento bilateral o multilateral entre Estados, cuyo objeto es armonizar los 
 intereses respectivos. Llamado como: Convenio, tratado o cualquier otro acto vinculante por 

 el cual dos o más naciones se comprometen a acatar condiciones específicas en su 
 intercambio comercial, lo cual incluye de ordinario concesiones mutuamente benéficas.

 Un tratado es una forma eficaz de estructurar un acuerdo. La palabra 'tratado' tiene un 
 significado legal técnico. La Convención de Viena sobre Tratados de 1969 define un tratado 

 como un acuerdo internacional entre Estados, o entre un Estado y una organización 
 internacional, o entre organizaciones internacionales.

 En la actualidad los Tratados de Libre Comercio (TLC), han sido una de las modalidades de 
 Acuerdos Comerciales más utilizadas, en especial en el continente Americano. 

 Un TLC es un convenio comercial internacional, que se da entre dos o más naciones dónde 
 se negocian acuerdos de preferencias arancelarias recíprocas al comercio de bienes y 
 servicios, involucrando igualmente a áreas importantes como: inversiones, tecnología, 
 comunicaciones, ambientales, sanitarias, propiedad intelectual, laboral, entre otros, etc.

 El proceso de negociación internacional se define como un conjunto de actividades a través 
 de etapas o fases como la preparación, discusión, acuerdo, cierre y seguimiento de la 

 negociación, permiten que se realicen operaciones o actividades de importación y 
 exportación en el ámbito internacional. Para Cano & Baena (2015) el proceso de negociación 
 se origina con las necesidades y demandas que identifica la empresa en la compraventa de 

 bienes o servicios de forma cosmopolita, y concluye con la generación de un acuerdo o 
 contrato que legaliza el vínculo comercial entre ambas partes.

 Las herramientas digitales han sido el gran aliado en este proceso de negociación, 
 convirtiéndose en un intermediario en la relación comercial de los diferentes países en todo 

 el mundo. La incorporación de las (TIC) ha contribuido en el desarrollo de las 
 organizaciones, siendo un instrumento importante para los procesos operativos de las 

 empresas.

 Varios investigadores alrededor del mundo, han tomado como objeto de estudios la 
 incorporación de las herramientas digitales en la negociación, cuyos estudios destacan a las 

 herramientas tecnológicas como Thompson & Nadler (2002) se enfocan en el correo 
 electrónico, teléfono y fax como sistema de negociación electrónica, por su parte, Cano & 

 Baena (2013), sostienen que las TIC pueden influir en el comportamiento comercial 
 internacional de las empresas debido que cada vez más utilizan estas herramientas digitales 

 para reducir costos y tiempo en los contratos con otras empresas, así mismo, permite 
 estandarizar sus procesos de forma optima en las operaciones de compraventa internacional.

 La Alianza del Pacífico está conformada por Chile, Colombia, México y Perú, y es un 
 mecanismo de integración económica y comercial, basado en cuatro pilares: libre movilidad 

 de bienes, servicios, capitales y personas y un eje transversal de cooperación. Es una 
 estrategia de integración innovadora y flexible, con metas claras, pragmáticas y coherentes 

 con el modelo de desarrollo y la política exterior colombiana. Este mecanismo no busca 
 hacer contrapeso a otras iniciativas regionales.

 La Alianza del Pacífico (AP) fue establecida en abril de 2011 por Chile, Colombia, México y 
 Perú, mediante el Acuerdo Marco, que entró en vigor en julio de 2015, y su protocolo 

 comercial, que entró en vigor el 1 de mayo de 2016.

 Los APPRI son tratados bilaterales de naturaleza recíproca que contienen medidas y 
 cláusulas destinadas a proteger, en el plano del derecho internacional, las inversiones 
 realizadas por los inversores de cada Estado Parte en el territorio del otro Estado Parte.

 Su objetivo es proporcionar un ambiente estable y favorable a la inversión que permita 
 reducir los factores de incertidumbre política y jurídica que a veces afectan al desarrollo de 

 los proyectos de inversión a los que se suele enfrentar la empresa en el exterior.

 Los acuerdos multilaterales son aquellos que afectan a todos los miembros de la OMC, 
 mientras que los plurilaterales afectan sólo a los países firmantes.

 A nivel plurilateral, las dos iniciativas actualmente en negociación que afectan al comercio 
 internacional de servicios versan sobre reglamentación nacional y comercio electrónico.

 El AFC contiene disposiciones para agilizar el movimiento, el levante y el despacho de las 
 mercancías, incluidas las mercancías en tránsito. Asimismo, en él se establecen medidas 

 para la cooperación efectiva entre las autoridades aduaneras y otras autoridades 
 competentes en las cuestiones relativas a la facilitación del comercio y el cumplimiento de 

 los procedimientos aduaneros, además de disposiciones sobre asistencia técnica y creación 
 de capacidad en esta esfera.

 Las demoras burocráticas y los trámites engorrosos representan una carga para los 
 comerciantes que participan en el comercio transfronterizo de mercancías. La facilitación del 

 comercio -la simplificación, modernización y armonización de los procedimientos de 
 exportación e importación- se ha convertido, por lo tanto, en un tema importante para el 

 sistema mundial de comercio.

 El Acuerdo sobre Comercio de Servicios (TISA, por sus siglas en inglés) es una iniciativa 
 plurilateral para mejorar y expandir el comercio de servicios.

 Las negociaciones cubrirán, entre otros, los siguientes sectores: servicios financieros; 
 servicios TIC (incluyendo telecomunicaciones y comercio electrónico); transporte marítimo; 

 transporte aéreo; servicios de entrega competitivos; energía; servicios profesionales; entrada 
 temporal de personas de negocios; y compras del sector público.

 En la Undécima Conferencia Ministerial, celebrada en diciembre de 2017, un grupo de 71 
 Miembros de la OMC acordó iniciar trabajos exploratorios con miras a futuras negociaciones 

 en la OMC sobre los aspectos del comercio electrónico relacionados con el comercio. En 
 enero de 2019, 76 Miembros de la OMC confirmaron en una Declaración Conjunta su 

 intención de entablar esas negociaciones y convinieron en "procurar alcanzar un resultado 
 de alto nivel que se base en los Acuerdos y marcos de la OMC existentes, con la 

 participación del mayor número posible de Miembros de la OMC".

 Las negociaciones se basan en propuestas de texto de los Miembros que se distribuyen a 
 todos los Miembros de la OMC.

 Se llevan a cabo en un marco en que se combinan sesiones plenarias, grupos de reflexión y 
 reuniones en pequeños grupos.

 Las cuestiones planteadas en las comunicaciones de los Miembros se debaten en el marco 
 de seis temas principales: posibilitación del comercio electrónico, apertura y comercio digital, 

 confianza y comercio digital, cuestiones transversales, telecomunicaciones y acceso a los 
 mercados.

 Cuando son tratados de libre comercio (TLC) se establecen reglas para realizar el 
 intercambio de productos y de servicios, eliminando los obstáculos (arancelarios, 

 impuestos, etc.) en las importaciones y las exportaciones.

 ESTOS TRATADOS COMERCIALES OFRECEN LAS 
 SIGUIENTES VENTAJAS:

 Acceso a mercados más amplios

 Competitividad y acceso a una 
 mayor diversidad de productos y 

 servicios

 Eliminación de condiciones y 
 barreras comerciales

 Intercambio de tecnología

 l Acuerdo tiene por finalidad fortalecer las relaciones entre las Partes sobre la base de 
 la reciprocidad y del interés común. A tal fin, el Acuerdo institucionalizará el diálogo 

 político, fortalecerá las relaciones comerciales y económicas a través de la 
 liberalización del comercio de conformidad con las normas de la OMC, y reforzará y 

 ampliará la cooperación.

 El objetivo del presente Título es establecer un marco para fomentar el desarrollo de 
 los intercambios de bienes y servicios, incluyendo una liberalización bilateral y 

 preferencial, progresiva y recíproca del comercio de bienes y servicios que tenga en 
 cuenta la sensibilidad de determinados productos y sectores de servicios, y de 

 conformidad con las normas pertinentes de la OMC.



 DEFENSA DE LOS 
 INTERESES ECONÓMICOS 

 DE MÉXICO

 CONVENIO SOBRE ARREGLO DE DIFERENCIAS RELATIVAS 
 A INVERSIONES ENTRE ESTADOS Y NACIONALES DE 

 OTROS ESTADOS (CIADI).

 PROCEDIMIENTOS ESTADO-ESTADO

 ORGANIZACIÓN MUNDIAL DEL COMERCIO (OMC)

 FORO DE COOPERACIÓN ECONÓMICA ASIA-
 PACÍFICO (APEC).

 ORGANIZACIÓN PARA LA COOPERACIÓN Y EL 
 DESARROLLO ECONÓMICO( OCDE).

 GRUPO DE LOS 20.

 REPRESENTACIÓN PERMANENTE DE LA SECETARIA DE 
 ECONOMÍA ANTE LA UNIÓN EUROPEA EN BRUSELAS, 

 BÉLGICA.

 REPRESENTACIÓN COMERCIAL DE LA SECRETARÍA DE 
 ECONOMÍA EN LA REPÚBLICA POPULAR CHINA.

 PROCEDIMIENTOS INVERSIONISTA- ESTADO

 PARTICIPACIÓN EN ORGANISMOS MULTILATERALES

 REPRESENTACIÓN PERMANENTE DE LA SECRETARÍA DE 
 ECONOMÍA ANTE LA ORGANIZACIÓN PARA LA 

 COOPERACIÓN Y EL DESARROLLO ECONÓMICO (PARÍS, 
 FANCIA)

 El Convenio del CIADI es un tratado ratificado por 157 Estados Contratantes. Entró en vigor 
 el día 14 de octubre de 1966, 30 días después de la ratificación por parte de los primeros 20 
 Estados. El Artículo 6 del Convenio del CIADI le exige al Consejo Administrativo del CIADI 

 que adopte tanto reglas procesales aplicables al arbitraje y a la conciliación como el 
 reglamento administrativo y financiero del Centro.

 EL CONVENIO HACE LO SIGUIENTE:

 crea el Consejo Administrativo, el Secretariado, las Listas de Árbitros y de Conciliadores del 
 CIADI, así como el status, las inmunidades y los privilegios del Centro (Capítulo I);

 establece la jurisdicción del CIADI (Capítulo II);

 autoriza la conciliación (Capítulo III);

 autoriza el arbitraje (Capítulo IV);

 aborda la sustitución y recusación de conciliadores y árbitros (Capítulo V);

 analiza las costas del procedimiento (Capítulo VI);

 se ocupa del lugar del procedimiento (Capítulo VII);

 prevé las diferencias entre Estados Contratantes (Capítulo VIII);

 prevé un procedimiento de enmienda (Capítulo IX); e

 incluye disposiciones finales, tales como los procesos destinados a la firma, ratificación y 
 denuncia del Convenio (Capítulo X).

 El concepto de soluciones amigables a través de negociaciones directas no es algo nuevo: 
 se encuentra plasmado en muchos tratados multilaterales de inversión, a menudo, 
 denominado "período de avenimiento" ("amicable settlement period") o "período de 

 negociación previa" ("cooling-off period").

 La mediación ofrece al arreglo de diferencias un enfoque impulsado por las partes. El rol del 
 mediador consiste en facilitar las negociaciones de las partes, por ejemplo, ayudando a cada 
 parte a identificar sus intereses, superar los obstáculos al arreglo de diferencias y desarrollar 
 con las partes posibles opciones de acuerdo. La mediación es totalmente voluntaria y, por lo 

 común, se basa en un acuerdo por escrito de mediación entre las partes contendientes.

 Un tratado en México es constitucionalmente válido sin necesidad de que el presidente de la 
 República lo firme personalmente y en su lugar lo haga el funcionario al que se le extiendan 
 los plenos poderes o que por su cargo los detente de modo inherente. La ratificación es el 

 acto confirmatorio que perfecciona jurídicamente a un tratado negociado y firmado.

 La interrelación intensa del Estado mexicano con los actores jurídicos internacionales 
 provocará que en mayor grado, cuestiones de interpretación de tratados arriben al 

 conocimiento de juzgados, tribunales y al último peldaño judicial del país, la Suprema Corte 
 de Justicia de la Nación.

 Ello por los centenares de tratados en vigor, por las materias que cubren como los derechos 
 humanos o cuestiones comerciales y de inversión y, también, por la ampliación de la cultura 

 jurídica que día tras día revelará que los tratados no sólo implican la aceptación de 
 compromisos hacia fuera sino que apuntalan regímenes internos en el nivel de ley suprema 

 de la Unión.

 La participación de México en los mercados globales se ha apoyado en la vinculación 
 estratégica con otros países y regiones de alto crecimiento. Así, además de su amplia red de 

 acuerdos comerciales, México participa de manera activa en negociaciones comerciales 
 multilaterales en el marco de la Organización Mundial del Comercio (OMC), la Organización 
 para la Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE), el Foro de Cooperación Económica 

 Asia-Pacífico (APEC) y la Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI).

 La Organización Mundial del Comercio (OMC) es la única organización internacional que se 
 ocupa de las normas que rigen el comercio entre los países. Los pilares sobre los que 

 descansa son los Acuerdos de la OMC, que han sido negociados y firmados por la mayoría 
 de los países que participan en el comercio mundial y ratificados por sus respectivos 

 Parlamentos. El objetivo es garantizar que los intercambios comerciales se realicen de la 
 forma más fluida, previsible y libre posible.

 Todas las decisiones importantes son adoptadas por los gobiernos de los Miembros de la 
 OMC: ya sea por sus Ministros (que suelen reunirse al menos una vez cada dos años), o por 

 sus embajadores y delegados (que se reúnen regularmente en Ginebra)

 La OMC obtiene la mayoría de los ingresos para su presupuesto anual de las contribuciones 
 señaladas a sus Miembros. Las contribuciones se establecen con arreglo a una fórmula 

 basada en su participación en el comercio internacional.

 COMPOSICIÓN 

 La OMC cuenta con más de 160 Miembros, que representan el 98% del comercio 
 mundial. Más de 20 países están interesados en adherirse a la OMC.

 Para poder adherirse a la OMC, un gobierno tiene que poner sus políticas económicas y 
 comerciales en consonancia con las normas de la Organización y negociar sus condiciones 
 de entrada con los Miembros de la OMC.

 El Foro de Cooperación Económica Asia Pacífico (APEC por sus siglas en inglés), es el 
 principal foro para facilitar el crecimiento económico, la cooperación técnica y económica, la 

 facilitación y liberalización del comercio y las inversiones en la región Asia-Pacífico. 

 APEC tiene la finalidad de intensificar el sentimiento de comunidad Asia Pacífico y reducir 
 las diferencias entre las economías de la región mediante una senda de crecimiento 

 sostenible.

 A diferencia de la Organización Mundial de Comercio y otros foros multilaterales, APEC no 
 es un tratado o acuerdo de obligaciones. Las decisiones dentro de APEC se toman por 

 consenso y los compromisos se asumen voluntariamente.

 OCDE es una organización internacional cuya misión es diseñar mejores políticas para una 
 vida mejor. Su objetivo es promover políticas que favorezcan la prosperidad, la igualdad, las 

 oportunidades y el bienestar para todas las personas.

 En colaboración con los gobiernos, trabaja para establecer estándares internacionales y 
 proponer soluciones a diversos retos sociales, económicos y medioambientales, basadas en 

 datos empíricos.

 Es un foro único, que desarrolla sus esfuerzos como un centro de conocimientos para la 
 recopilación de datos y análisis, el intercambio de experiencias y de buenas prácticas.

 El Grupo de los Veinte (G20) es el principal foro de coordinación de políticas 
 macroeconómicas entre las veinte economías más importantes del mundo, que incluye las 

 perspectivas tanto de países desarrollados, como de economías emergentes.

 En el foro también participan siete organismos internacionales: el Consejo de Estabilidad 
 Financiera, el Banco Mundial, el Fondo Monetario Internacional, la Organización de las 

 Naciones Unidas, la Organización Internacional del Trabajo, la Organización Mundial del 
 Comercio y la Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económicos.

 El Gobierno de México cuenta con una oficina de la Secretaría de Economía en la ciudad de 
 Bruselas, Bélgica, cuyas tareas principales están enfocadas a la promoción de las 

 exportaciones de México en el mercado europeo, el fomento de las inversiones europeas en 
 el mercado mexicano, la asesoría a empresas europeas interesadas en realizar negocios en 

 México y el seguimiento a las relaciones comerciales entre México y Europa.

 En materia económica, la labor de promoción del comercio y la inversión ha sido constante 
 en esta Embajada. China se ha convertido en el primer socio comercial de México en la 

 región de Asia-Pacífico, en su segundo socio comercial en el mundo y su tercer mercado de 
 exportación.

 En cuanto a promoción de inversiones a México, la Embajada ha realizado esfuerzos para 
 consolidar la agenda de inversión, facilitando un diálogo constante entre potenciales 
 inversionistas, el Gobierno Federal y los Gobiernos Estatales, así como mediante la 

 realización/participación en diversos seminarios de promoción de inversiones

 A lo largo de más de un siglo, México y Japón han construido lazos de cooperación y 
 amistad que han decidido reflejar en una relación económica más amplia y mutuamente 
 provechosa, a través de la negociación del Acuerdo de Asociación Económica México- 

 Japón (AAE).

 Este Acuerdo nos vinculará a la segunda economía más grande del mundo, y contribuirá a 
 consolidar la posición de México como uno de los países líderes en la promoción del 

 comercio y la inversión. El Acuerdo con Japón se incorpora a nuestra amplia red de tratados 
 de libre comercio, misma que nos da acceso preferencial a países que concentran dos 

 terceras partes de la producción mundial.

 El AAE representa una importante oportunidad para materializar nuestro potencial de 
 exportación al mercado japonés y atraer mayores flujos de inversión que contribuirán a 

 incrementar la producción, el empleo y la competitividad


