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Recientemente México se integré al Acuerdo de Asociacion Transpacifica TTP, (TransPacific
Partnership Agreement, TPP) la negociacion comercial més relevante y ambiciosa a nivel
internacional. Hasta ahora, en este acuerdo participaban nueve paises: Brunei, Chile, Nueva
Zelandia, Sngapu, Estados Unidos, Austalia, Per, Vieinam y Malasia, pra establecer una

logre una mayor

Los paises parte del TTP tienen como objetivo diversificarse y expandir sus mercados, por
ello s necesarofacilara eirada de mercancias y seicos en s eriorios do estos
. por ejemplo, poli
proteccionistas. Para lo anterior, los paises que integran el TPP llevan a cabo rondas de
iones donde acuerdan el funcionamiento y las relaciones comerciales entre ellos.

TRATADO DE ASOCIACION TRANS-
PACIFICO

EITTP diversifica las exportaciones, o cual favorece la introduccién de las industrias a

nuevos mercados y, para las industrias nacionales, la entrada de productos procedentes de

otro pais fomenta aun mas la competencia, pues deberan ofrecer mayor calidad y mejores
precios al consumidor.

La Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI) es un organismo intergubernamental
que promueve la expansion de la integracion de la region, a fin de asegurar su desarrollo
econdmico y social. Su objetivo final es el establecimiento de un mercado coman
fatinoamericano.

Fue creada con la suscripcion del Tratado de Montevideo 1980, el 12 de agosto de ese
mismo afio. Sus antecedentes datan de 1960, cuando se firmo el primer Tratado de
Montevideo, estableciendo la Asociacion Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC). En
‘aquel entonces los paises latinoamericanos comerciaban principalmente con Europa y
Estados Unidos.

ASOCIACION LATINOAMERICANA Reduciry eliminar gradualmente Ias frabas al comercio reciproco de sus paises
DE INTEGRACION (ALADI). miembros;
Impulsar el desarrollo de vinculos de solidaridad y cooperacién entre los pueblos
latinoamericanos;
Promover el desarrolo econdmico y social de Ia regién en forma arménica y equilbrada, a fin
PROPOSITO DE LA ALADI de asegurar un mejor nivel de vida para sus pueblos;
Renovar el proceso de inegracion latinoamericano, y establecer mecanismos apicables a fa
realidad regional;

Crear un 4rea de preferencias economicas teniendo como objetivo final el establecimiento de
un mercado comun latinoamericano.

En términos internacionales “acuerdo marco® se define a un tipo de instrumento definido por
su funcion, es decir es “un acuerdo general que puede servir de marco a acuerdos
posteriores”. Estc dos marco poseen un senti ifico, particular, que permite a
los Estados progresar en su relacion conjunta a futuro,

Es un entendimiento bilateral o multilateral entre Estados, cuyo objeto es armonizar los
intereses respectivos. Llamado como: Convenio, tratado o cualquier otro acto vinculante por
cual dos 0 més naciones se comprometen a acalar condiciones especificas en su
intercambio comercial, o cual incluye de ordinario concesiones mutuamente benéficas.

ACUERDO

In tratado es una forma eficaz de estructurar un acuerdo. La palabra ‘ratado' tiene un
swgm(cado legal técnico. La Convencion de Viena sobre Tratados de 1969 define un tratado
,—[ DE TRATADOS Y ACUERDOS INTERNACIONALES ]» como un acuerdo intemacional entre Estados, o entre un Estado y una organizacion

interacional, o entre organizaciones interacionales.

En la actualidad los Tratados e Libre Comercio (TLC), han sido una de las modalidades de
Acuerdos Comerciales més utiizadas, en especial en el continente Americano.

TRATADO

UnTLC es un internacional, que se da entre dos o més naciones dénde
se negocian acuerdos de preferencias arancelarias reciprocas al comercio de bienes y
servicios, involucrando igualmente a areas importantes como inversiones, tecnologia,
comunicaciones, ambientales, sanitarias, propiedad intelectual, laboral, entre otros, etc.

El proceso de negociacion internacional se define como un conjunto de actividades a través
de etapas o fases como la preparacion, discusion, acuerdo, dierre y seguimiento de la
negociacion, permiten que se realicen operaciones o actividades de importacion y
exportacion en el ambito internacional. Para Cano & Baena (2015) el proceso de negociacién
se origina con | idades y demand: id Ia empresa en la de
bienes o servicios de forma cosmopolita, y concluye con la generacion de un acuerdo o
contrato que legaliza el vinculo comercial entre ambas partes.

Las herramisntas cighales han sido e gan aliado en este proceso de negociacio,
un la I de los dif paises en todo
| mundo. La incorporacidn de las (TIC) ha contribuido en el desarrollo de las
organizaciones, siendo un instrumento importante para los procesos operativos de las
empresas.

Varios investigadores alrededor del mundo, han tomado como objeto de estudios la

—{ NUEVOS PROCESOS DE NEGOCIACION }' incorporacién de las herramientas digitales en la negociacion, cuyos estudios destacan a las
herramientas tecnologicas como Thompson & Nadler (2002) se enfocan en el correo

electrénico, teléfono y fax como sistema de negociacion electrnica, por su parte, Cano &

Baena (2013), sostienen que las TIC pueden influir en el comportamiento comercial

internacional de las empresas debido que cada vez més utiizan estas herramientas mgllales

para reducir costos y tiempo en los contratos con otras empresas, asi mismo, permi
estandarizar sus procesos e forma optima en las operaciones de compraventa mlemaclona\

La Alianza del Pacifico esta conformada por Chile, Colombia, México y Perd, y s un
mecanismo de integracion econdmica y comercial, basado en cuatro pilares: liore movildad
de bienes, senvicios, capiales y personas y un eje transversal de cooperacion. Es una
estrategia de integracion innovadora y fiexible, con metas claras, pragmaticas y coherentes
con el modelo de desarrolio y Ia politica exterior colombiana. Este mecanismo no busca
hacer contrapeso a otras iniciativas regionales.

NEGOCIACIONES ENTRE

MEXICO Y MERCOSUR La Alianza del Pacifico (AP) fue establecida en abril de 2011 por Chile, Colombia, México y
ALIANZA DEL PACIFICO Peru, mediante el Acuerdo Marco, que entré en vigor en julio de 2015, y su protocolo

‘comercial, que entrd en vigor el 1 de mayo de 2016.

Los APPRI son tratados bilaterales de naturaleza reciproca que contienen medidas y
cléusulas destinadas a proteger, en el plano del derecho intemacional, las inversiones
realizadas por los inversores de cada Estado Parte en el territorio del oiro Estado Parte.

ACUERDOS PARA LA PROMOCION Y PROTECCION Su objetivo es proporcionar un ambiente estable y favorable a la inversion que permita
" reducir los factores de incertidumbre politica y juridica que a veces afectan al desarrollo e
RECIPROCA DE LAS INVERSIONES (APPRIS) los proyectos de inversion a los que se suele enfrentar la empresa en el exterior.

Los acuerdos multiaterales son aquellos que afectan a todos los miembros de la OMC,
mientras que los plurilaterales afectan solo a los paises firmantes.

ACUERDOS PLURILATERALES Anivel plurilateral, las dos iniciativas actualmente en negociacion que afectan al comercio
internacional de servicios versan sobre reglamentacion nacional y comercio electrénico.

Las demoras burocraticas y los tramites engorrosos representan una carga para
wmerc\ames ave participan en el comercio lransfrcmenm de mercancias La !acllllaclon del
cor

e los
expunacmn e |mpenac|on se ha convertido, puv Io tanto, en un tema importante para el
sistema mundial de comercio.

E1 AFC contiene disposiciones para agilizar el movimiento, el levante y el despacho de las
mercancias, incluidas las mercancias en transito. Asimismo, en él se establecen medidas
AACUERDO SOBRE FACILITACION DEL COMERCIO (AFC) para la cooperacién efectiva entre las autaridades aduaneras y alras autoridades
competentes en las cuestiones relativas a la faciltacion del comercio y el cumplimiento de
[  ademés bre asistencia técnica y creacion
de capacidad en esta esfera.

El Acuerdo sobrs Comercio de Servicios (TISA, por sus siglas en inglés) es una iniciativa
urilateral para mejorar y expandir el comercio e servicios.

cubriran, entre otros, los siguientes sectores: servicios financieros;

ACUERDO SOBRE COMERCIO DE SERVICIOS (TISA). servicios TIC (incluyendo telecomunicaciones y comercio elecirdnico); transporte maritimo;
transporte aéreo; servicios de entrega competitivos; energia; servicios profesionales; entrada

temporal de personas de negocios; y compras del sector publico.

En la Undécima Conferencia Ministerial, celebrada en diciembre de 2017, un grupo de 71
Miembros de la OMC acordo iniciar trabajos exploratorios con miras a futuras negociaciones
en la OMC sobre los aspectos del comercio electrénico relacionados con el comercio. En
enero de 2019, 76 Miembros de la OMC confirmaron en una Declaracion Comuma su
intencion de entablar esas ¥ convinieron en * sultado
o alo nivel que s base en s Acuerdos y marcos de la OMC existentes, con i
participacién del mayor nimero posible de Miembros de la OMC".

Las negociaciones se basan en propuestas de texto de los Miembros que se distribuyen a
todos los Miembros de la OMC.

Se llevan a cabo en un marco en que se combinan sesiones plenarias, grupos de reflexion y

REUNIONES DE LA DECLARACIGN CONJUNTA SOBRE Teunicnes o pequefos grupos,
COMERCIO ELECTRONICO. -
[E planteadas en I: de los Miembr debaten en el marco
de seis temas principales: posibilitacion del comercio electrénico, apertura y comercio digital,
confianza y |, cuestiones y acceso a los
mercados.

‘Cuando son tratados de libre comercio (TLC) se establecen reglas para realizar el
intercambio de productos y de servicios, eliminando los obstaculos (arancelarios,
impuestos, etc.) en las importaciones y las exportaciones.

Acceso a mercados mas amplios

—' ‘TRATADOS DE LIBRE COMERCIO EN PROCESO ]— Competitividad y acceso a una

‘mayor diversidad de productos y
servicios

SIGUIENTES VENTAJAS:

Eliminacion de condiciones y
barreras comerciales

Intercambio de tecnologia

1 Acuerdo tiene por finalidad fortalecer las relaciones entre las Partes sobre la base de
Ia reciprocidad y del interés comin. A tal fin, el Acuerdo institucionalizaré el didlogo
politico, fortalecera las relaciones comerciales y econdmicas a través de la
liberalizacién del comercio de conformidad con las normas de la OMC, y reforzara y
ampliara la cooperacion.

< < - El objetivo del presente Titulo es establecer un marco para fomentar el desarrollo de
ACUERDO DE ASOCIACION ECONOMICA, CONCERTACI PN los intercaimbios d bienesy serviios, incluyendo una liberalizacion bilteral y
~— POLITICA Y COOPERACION ENTRE LOS ESTADOS UNIDOS progresiva y recips y tenga en
MEXICANOS. cuenta la sensibilidad de dmnmmdos productos y sectores de servicios,y de
conformidad con las normas pertinentes de la OMC.




El Convenio del CIADI es un tratado ratificado por 157 Estados Contratantes. Entré en vigor
el dia 14 de octubre de 1966, 30 dias después de la ratificacién por parte de los primeros 20
Estados. El Articulo 6 del Convenio del CIADI le exige al Consejo Administrativo del CIADI
que adopte tanto reglas procesales aplicables al arbitraje y a la conciliacion como el
reglamento administrativo y financiero del Centro.
crea el Consejo Administrativo, el Secretariado, las Listas de Arbitros y de Conciliadores del
CIADI, asi como el status, las inmunidades y los privilegios del Centro (Capitulo );
tabl la jurisdiccion del CIADI (Capitulo I1);
CONVENIO SOBRE ARREGLO DE DIFERENCIAS RELATIVAS establece fa junisdiceion def (Capitalo Il
A INVERSIONES ENTRE ESTADOS Y NACIONALES DE autoriza la conciliacion (Capitulo ll);
OTROS ESTADOS (CIADI). autoriza el arbitraje (Capitulo IV);

aborda la sustitucion y recusacién de conciliadores y rbitros (Capitulo V):

EL CONVENIO HACE LO SIGUIENTE: analiza las costas del procedimiento (Capitulo VI);

se ocupa del lugar del procedimiento (Capitulo VII);
prevé las diferencias entre Estados Contratantes (Capitulo VIIl);
prevé un procedimiento de enmienda (Capitulo IX); &

incluye disposiciones finales, tales como los procesos destinados a la firma, ratificacién y
denuncia del Convenio (Capitulo X)

La mediaci6n ofrece al arreglo de diferencias un enfoque impulsado por las partes. El rol del
mediador consiste en facilitar las negociaciones de las partes, por ejemplo, ayudando a cada
parte a identificar sus intereses, superar los obstculos al arreglo de diferencias y desarrollar
con las partes posibles opciones de acuerdo. La mediacién es totalmente voluntaria y, por lo
comun, se basa en un acuerdo por escrito de mediacion entre las partes contendientes.

El concepto de soluciones amigables a través de negociaciones directas no es algo nuevo:

PROCEDIMIENTOS INVERSIONISTA- ESTADO se encuentra plasmado en muchos tratados multilaterales de inversion, a menudo,

denominado "periodo de avenimiento” ("amicable settlement period") o "periodo de
negociacién previa" (“cooling-off period").

Un tratado en México es constitucionalmente valido sin necesidad de que el presidente de la
Repiblica o firme personalmente y en su lugar lo haga el funcionario al que se le extiendan
los plenos poderes o que por su cargo los detente de modo inherente. La ratificacion es el
acto que p juri a un tratado negociado y firmado.

La interrelacion intensa del Estado mexicano con los actores juridicos internacionales
provocara que en mayor grado, cuestiones de interpretacion de tratados arriben al
conocimiento de juzgados, tribunales y al ltimo peldafio judicial del pais, la Suprema Corte
de Justicia de la Nacion

PROCEDIMIENTOS ESTADO-ESTADO

Ello por los centenares de tratados en vigor, por las materias que cubren como los derechos
humanos o cuestiones comerciales y de inversion y, también, por la ampliacion de la cultura
juridica que dfa tras dia revelara que los tratados no solo implican la aceptacion de
compromisos hacia fuera sino que apuntalan regimenes internos en el nivel de ley suprema
de la Union

La participacion de México en los mercados globales se ha apoyado en la vinculacion
estratégica con otros paises y regiones de alto crecimiento. Asi, ademas de su amplia red de
acuerdos comerciales, México participa de manera activa en negociaciones comerciales
multilaterales en el marco de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), la Organizacion
para la Cooperacion y Desarrollo Economico (OCDE), el Foro de Cooperacién Econémica
Asia-Pacifico (APEC) y la Asociacion L de (ALADI).

—[ PARTICIPACION EN ORGANISMOS MULTILATERALES }

La Organizacion Mundial del Comercio (OMC) es la tnica organizacion internacional que se
ocupa de las normas que rigen el comercio entre los paises. Los pilares sobre los que
descansa son los Acuerdos de la OMC, que han sido negociados y firmados por la mayoria
de los paises que participan en el comercio mundial y ratificados por sus respectivos
Parlamentos. El objetivo es garantizar que los intercambios comerciales se realicen de la
forma més fluida, previsible y libre posible.

Todas las decisiones importantes son adoptadas por los gobiemos de los Miembros de la
OMC: ya sea por sus Ministros (que suelen reunirse al menos una vez cada dos afios), o por
sus embajadores y delegados (que se retinen regularmente en Ginebra)

La OMC obtiene la mayoria de los ingresos para su presupuesto anual de las contribuciones

_[ ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO (OMC) ]_ sefialadas a sus Miembros. Las contribuciones se establecen con arreglo a una férmula

basada en su participacién en el comercio internacional.

DEFENSA DE LOS La OMC cuenta con mas de 160 Miembros, que representan el 98% del comercio
INTERESES ECONOMICOS mundial. Mas de 20 paises estéan interesados en adherirse a la OMC.

DE MEXICO

COMPOSICION | Para poder adherirse a la OMC, un gobiemo tiene que poner sus politicas econdmicas y
comerciales en consonancia con las normas de la Organizacion y negociar sus condiciones
de entrada con los Miembros de la OMC.

El Foro de Cooperacion Econémica Asia Pacifico (APEC por sus siglas en inglés), es el
principal foro para facilitar el crecimi ico, la técnicay ica, la
facilitacién y 6n del comercio y las en la region Asia-Pacifi

APEC tiene la finalidad de intensificar el sentimiento de comunidad Asia Pacifico y reducir

" " las entre las ias de la region mediante una senda de crecimiento
FORO DE COOPERACION ECONOMICA ASIA- sostenible.
PACIFICO (APEC) A diferencia de la Organizacién Mundial de Comercio y otros foros multilaterales, APEC no

es un tratado o acuerdo de obligaciones. Las decisiones dentro de APEC se toman por
consenso y los compromisos se asumen voluntariamente.

OCDE es una organizacion interacional cuya mision es disefiar mejores politicas para una
vida mejor. Su objetivo es promover politicas que favorezcan la prosperidad, la igualdad, las
oportunidades y el bienestar para todas las personas.

En 6n con los gobiemos, trabaja para establecer estandares internacionales y
proponer soluciones a diversos retos sociales, economicos y medioambientales, basadas en
datos empiricos.

ORGANIZACION PARA LA COOPERACION Y EL
DESARROLLO ECONOMICO( OCDE).

Es un foro Gnico, que desarrolla sus esfuerzos como un centro de conocimientos para la
recopilacion de datos y analisis, el intercambio de experiencias y de buenas practicas.

El Grupo de los Veinte (G20) es el principal foro de coordinacion de politicas

entre las veinte mas del mundo, que incluye las
tanto de paises como de i
En el foro también participan siete el Consejo de
i ial, el Fondo Monetario Internacional, la Organizacion de las
GRUPO DE LOS 20. Financiera, el Banco Mundial, el , la Org
Naciones Unidas, la O i ional del Trabajo, la Organizacion Mundial del
Comercio y la O 6n para la C: 6n y el Desarrollo Econ6

El Gobierno de México cuenta con una oficina de la Secretaria de Economia en la ciudad de
Bruselas, Bélgica, cuyas tareas principales estén enfocadas a la promocién de las
exportaciones de México en el mercado europeo, el fomento de las inversiones europeas en
REPRESENTACION PERMANENTE DE LA SECETARIA DE el mercado mexicano, la asesorfa a empresas europeas interesadas en realizar negocios en
; . México y el seguimiento  las relaciones comerciales entre México y Europa.
ECONOMIA ANTE LA UNION EUROPEA EN BRUSELAS,

BELGICA.

En materia econémica, la labor de promocién del comercio y la inversion ha sido constante
en esta Embajada. China se ha convertido en el primer socio comercial de México en la
regién de Asia-Pacifico, en su segundo socio comercial en el mundo y su tercer mercado de
exportacion.

" . En cuanto a promoci6n de inversiones a México, la Embajada ha realizado esfuerzos para
REPRESENTACION COMERCIAL DE LA SECRETARIA DE consolidar la agenda de inversién, facilitando un didlogo constante entre potenciales

ECONOMIA EN LA REPUBLICA POPULAR CHINA. inversionistas, el Gobierno Federal y los Gobiemos Estatales, asi como mediante la

en diversos ios de promocion de i

Alolargo de més de un siglo, México y Japon han construido lazos de cooperacion y
amistad que han decidido reflejar en una relacin econdmica més amplia y mutuamente
, a través de la 6n del Acuerdo de 6 6 Meéxico-

Japon (AAE).

Este Acuerdo nos vinculara a la segunda economia mas grande del mundo, y contribuiré a

- " consolidar la posicién de México como uno de los paises lideres en la promocion del

REPRESENTACION PERMANENTE DE LA SECRETARIA DE comercio y la inversion. El Acuerdo con Japén se incorpora a nuestra amplia red de tratados
ECONOMIA ANTE LA ORGANIZACION PARA LA de libre comercio, misma que nos da acceso preferencial a paises que concentran dos

COOPERACION Y EL DESARROLLO ECONOMICO (PARIS, terceras partes de la produccion mundial
FANCIA) EI AAE representa una importante oportunidad para materializar nuestro potencial de
ion al mercado japonés y atraer mayores flujos de inversion que contribuiran a
la elempleoy la




