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Modelos de equilibrio
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Exceso de demanda: Si por ejemplo bajase
mucho el precio de un bien, aumentaria su
demanda (mas interesados sobre el mismo) y al
mismo tiempo también descenderia la cantidad
ofrecida (seria menos rentable y por lo tanto
habria menos interesados en ofrecerlo). Se
produce entonces un exceso de demanda, es
decir muchos compradores interesados en
comprar y al mismo tiempo un mercado que
ofrecerd menos cantidad En ese caso no estara
equilibrado hasta que se llegue a un nuevo
punto de equilibrio del mercado

Exceso de oferta: Si el precio de un
bien sube, nuevamente se deja el
equilibrio. Habra mas vendedores
interesados en vender (ya que la
rentabilidad serd mayor) pero al
mismo tiempo menos compradores
interesados en comprar (porque el

Precio

precio es mas alto). Esta situacion
se conoce como exceso de oferta.
De la misma manera que en el caso
anterior el mercado no estara

equilibrado hasta llegar a un nuevo 0
punto de equilibrio en el que se
oferte tanto como se demanda.




Modelo para la determinacion del punto de
equilibrio de las ventas y los gastos: La
determinacion del punto de equilibrio es uno de
los elementos centrales en cualquier tipo de
negocio pues nos permite determinar el nivel de
ventas necesarias para cubrir los costes totales o,
en otras palabras, el nivel de ingresos que cubre
los costes fijos y los costes variables. Este punto
de equilibrio (o de apalancamiento cero), es una
herramienta estratégica clave a la hora de
determinar la solvencia de un negocio y su nivel
de rentabilidad

Precio

Costo fijo: denotaremos todos
aquellos costos que son
independientes a la operacion
o marcha del negocio.
Aquellos costes en los que se
debe incurrir
independientemente de que
el negocio funcione, por
ejemplo, alquileres, gastos
fijos en agua, energia y
telefonia; secretaria,
vendedores, etc. Exista o no
exista venta, hay siempre un
coste asociado.
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los costos fijos (CF) tienen un
importe constante en el
tiempo (linea horizontal)
dado que los factores
involucrados en este item se
han fijado por contrato:
arriendos, salarios,
depreciaciones,
amortizaciones, etc. El coste
variable (CV), se incrementa
de acuerdo a la actividad del
negocio (parte desde el
origen y tiene pendiente
positiva). La suma de ambos
costos (CF + CV) corresponde
a los Costos Totales (CT).
Notese que, en el origen del
diagrama cartesiano, tanto
las ventas totales como los
costos variables son iguales a
cero. Sin embargo, para ese
nivel de actividad igual a
cero, tenemos la existencia
de los Costos Fijos.

Determinacion del Punto de equilibrio en Valor:
Costos Fijos

A =
i Costos Vastales

1 -
Ventas Totales

Determinacion del Punto de Equilibrio en Volumen:

Costos Fijos
B P!EI E

Ventas Totales - Costos Variables

www.elblogsalmon.com

En el primer caso, obtenemos el punto de
equilibrio en Valor (eje vertical), mientras
gue en el segundo obtenemos el Punto de
Equilibrio en Volumen de ventas. Notese

que esta segunda ecuacién presenta en el
denominador el Margen de Contribucién

(la diferencia entre el Precio de Venta y el
Costo del producto).




Definir costos En primer lugar
debemos definir nuestros
costos, lo usual es considerar
como costos a todos los
desembolsos, incluyendo los
gastos de administracién y de
ventas, pero sin incluir los
gastos financieros ni a los
impuestos

Clasificar los costos en Costos
Variables (CV) y en Costos
Fijos (CF) Una vez que hemos
determinados los costos que
utilizaremos para hallar el
punto de equilibrio, pasamos a
clasificar o dividir éstos en
Costos Variables y en Costos
Fijos:







Factores a considerar El andlisis de un
negocio utilizando el modelo de punto de
equilibrio considera los siguientes
factores: capacidad instalada, estructura
de costos y gastos y precio de ventas. En
este analisis, los costos y precios unitarios
se llevan a cabo sin considerar el
impuesto general a las ventas (IGV), toda
vez que el impuesto pagado por la
empresa al realizar las compras se
recupera al concretarse la venta de la
produccion, proceso que se define como
crédito fiscal

Efectos del punto de equilibrio en los informes
administrativo-contables O cdlculo del punto de
equilibrio es uno de los métodos mas importantes
para un buen control financiero de cualquier
negocio. Con él es posible entender la cantidad de
ventas que necesitan ser realizadas para que los
ingresos igualen los costos y gastos, resultando en
beneficio cero

Punto de equilibrio contable
Punto de equilibrio financiero

Punto de Equilibrio Econémico
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