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La oferta y la demanda interactúan para producir un
precio y una cantidad de equilibrio, es decir un equilibrio

de mercado. El mercado se encuentra en equilibrio
cuando el precio y la cantidad equilibran las fuerzas de

la oferta y la demanda.

La fórmula para hallar el punto de equilibrio es: (P x
U) – (Cvu x U) – CF = 0 Donde: P: precio de venta

unitario. U: unidades del punto de equilibrio, es decir,
unidades a vender de modo que los ingresos sean
iguales a los costos. Cvu: costo variable unitario.

El punto de equilibrio es establecido a través de un cálculo que
sirve para definir el momento en que los ingresos de una

empresa cubren sus gastos fijos y variables, esto es, cuando
logras vender lo mismo que gastas, no ganas ni pierdes, has

alcanzado el punto de equilibrio.

 El volumen de producción es igual al volumen de ventas del
período, no hay variación en el inventario de productos

terminados. b. El precio de venta permanece invariable para
los diferentes volúmenes de ventas esperados, es decir no es

influenciado por la cantidad a colocarse en el mercado.

El punto de equilibrio se determina dividiendo los costos
fijos totales entre el margen de contribución por unidad.
El margen de contribución es el exceso de ingresos con

respecto a los costos variables; es la parte que
contribuye a cubrir los costos fijos y proporciona una

utilidad

El punto de equilibrio en contabilidad es un cálculo que
permite saber a partir de qué punto una empresa empieza a
auto sustentarse. En otras palabras, cuánto necesita vender
para pagar todos sus costos y gastos fijos sin perder dinero.
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