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Precio del
Equilibrio de Mercado &9&50 de demanda
PRECIO Oferta
Esuna sﬁuaao normal , el mercado se encuentrera Si por ejemplo~bajase mucho etprecio de un bien,
equilibyado, se ofgrta tanto como se gémanda es aumeinkbaria..su..demarnc as interesados sobre el
decir gpe todoloq r se vende ( mismY)sy al Arisya ;‘m: mbién descenderia la
nadie dgmanda mas ni se determinado cantidad gfrécida li(waaz menos réetalde y por lo
bllejg o ferviciodeloques sﬁ)g{lggaado enel tanto habrja menos mteresadcys en ofrecerlo).
Exceso de oferta
_ Si el precio de un bien sube, nuevamente se deja el
DEMANDA equilibrio. Habrid mas vendedores interesados en
| b vender (ya qd&’|la rentabilidad sera mayor) pero al
o DE CANTIDAD mismo tiempo rnenos cormpradores dnteresados en
Vistamundialista.blogspotcom DEMANDADA wr (F’OE eelpre ' es mas alto). Esta
N se cong o0 exceso de oferta.
Modelo ]i)ara la determinacion del punto de 0
equilibrio de las ventas y los gastos B
Ganancia/Pérdida Ingresos BB T
La dl-\.terminacién del punto de equilibrio es uno de los elegf€éntos
cenira es en cualquier tipo de negocio pues nos permitesdeterminar el costo Variable
nivellde ventas necesarias para cubrir los costes tg#ales o, en otras
p%labras el nivel de ingresas due cubre los cos#®s fuos y los costesos
Eq"'l'\y'é'r“iables GRS mt‘iBf' . . .
,,,- etonamos de todo aquello que implica funcionamiento vi
costo fijo” = negocio.
el ity T e, e S 1 Gastos
Son t independientes al op&raciGhQiables
margha de negoci costos en los que se deben i mcurrlu
= . |entem6fnte del negocio. -
oD i ! n
o | <
| 2;5:05 :? -
¥elo para la determinacion del punto de g
equilibrio.de Jasventas.y Ios gastos,
aleanzar el punto de equilibrio
El-punto de equilibrio es un indicador necesario para calcular no solo la
eficiencia de las operaciones de una empresa, sino el volumen de
ventas netas necesarias para que en un negocio no se gane ni se pierda. Unidades producidas
IT= Ingresos totales
CT= Costos totales
Pv = Precio de venta unitario Casos en que no se puede determinar o encontrar un
Cv= Costo variable unitario punto de equilibrio

CF= Costos fijos

I En términos de contabilidad de costos, es aquel punto de actividad
X =CF /Pv-Cv = Punto de Equilibrio

(volumen de ventas) donde los ingresos totales son iguales a los costos
totales, es decir, el punto de actividad donde no existe utilidad ni
pérdida. Hallar el punto de equilibrio es hallar el nUmero de unidades
vender, de modo que se cumpla con lo anterior (que las ventas se

o _ cumplacon o ater
Criterios para aplicar un modelo srares 2 °S°°f-°s
de equilibrio adecuado PUNTO DE EQUILIBRIO

Toda empresa se desenvuelve entre dos mercados: de proveedores y il /
de consumidores; se encarga de transformar insumos en productos, o AATOBECLARND
generando valor agregado que justifique la inversién realizada. La
estructura de costos y gastos durante la operacion de la empresa
permite visualizar, en un mercado definido, el esfuerzo minimo que es
necesario desarrollar para cubrir dicho esfuerzo, de modo que toda
produccidn adicional constituira una ganancia monetaria. Dicho nivel
minimo es el punto de equilibrio, el cual depende del costo de los GNTDRADES
insumos y el precio de venta de los productos.

Repercusion de los costos
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Alt Equilibrio Se tiene querpara volumenes menores de produccion, los resultados
desfavarables;ipor ejemplo para produccion de 100 unidades
argen de pérdida representa el 67% de las ventas del
BaE periodo; pero, para mayores voliumenes, dichos resultados son
Equilibrio satlsfactorlosC tatl es el iﬁso de operar a plena capacidad, en que la
(Valor) utiljdac de ano equnvale al 30% de las ventas.

infp
Punto de Equilibrio (Volumen) Volumen de Ventas
'O cdlculo del punto de equilibrio es uno de los métodos mas r ‘
mportantes para un buen control financiero de cualquier negocio. Con I— Ingreso Beneficio
él es posible entender la cantidad de ventas que necesitan ser \ "
ealizadas para que los ingresos igualen los costos y gastos, resultando Punte Gosto ot

equilibrio

en beneficio cero.

Costos variables

. . Costos fijos
Fuentes de informacion: Apuntes de cuadernoy ../ ]

Unidades producidas y vendidas
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