
 El Orador

 3.1 El desarrollo de la 
 personalidad y la cultura.
  

 Es  conjunto de principios y técnicas  Que   Permiten expresarnos con claridad

 Como lo es: 

 El arte de conmover

 deleitar 

 persuadir

 Teniendo:  Seguridad 
 ante un público

 al narrar un determinado mensaje y persuadir

 3.2 Serenidad y confianza  Las cualidades de un orador es: 

 Que despliegue serenidad

 Tranquilidad  Por lo que:

 La falta de serenidad demuestra cierta falta 
 de confianza

  El orador no se debe confundir con la 
 confianza exagerada

 Domina la situación

 un orador nuevo

 Puede ser que tenga nerviosidad

 intranquilidad

  falta de preparación

 actitud negativa

 ¿Qué le dará confianza?

  el conocimiento  Es un:  Requisito vital para la confianza  Como lo es:
 es conocer su información

 preparación cuidadosa para la presentación

 creencia de que podrá lograr su propósito

 SERENIDAD EN EL PORTE FÍSICO.  La confianza se manifiesta en:  el porte físico  Considerando que:
 manos enlazadas en la espalda  Demuestra falta de confianza 

 que abotonan y desabotonan una chaqueta  Demuestra falta de confianza 

 SERENIDAD EN LA VOZ.  Evidencias vocales que muestran nerviosidad  Como lo es: 

 Un grado de elevación de la voz 
 anormalmente alto

 Temblor de la voz  se pueden vencer  Mediante:  Un esfuerzo diligente  Ayudara a :  ayudará adquirir seguridad y confianza a la 
 hora de hablar en público

 Un repetido aclararse de la garganta

 3.3 Cultivo de la dicción y la voz
  

 Trata de:
 Leer, prununciar, correctamente las palabras

  La forma de expresarse que tiene una 
 persona se conoce como dicción

 La dicción

 de forma hablada o escrita

 La manera en que se pronuncian las palabras

 emplear las palabras para formar oraciones  Se habla de buena dicción

 cuando el empleo de dichas palabras es 
 correcto

 acertado en el idioma al que éstas 
 pertenecen

 Errores que se cometen contra la correcta 
 expresión  Algunos de estos son:

 El Ceceo

 Consiste en pronunciar la “s” como si fuera “z”

 El Seseo

 consiste en pronunciar la “ce” o la zeta como 
 si fuera “S”

 Siseo

 pronunciación repetida del sonido 
 inarticulado de S y Ch

 Lambdacismo, lalación o lalaísmo

 empleo defectuoso de “la” y “las” en lugar de 
 “le” y “les”

 Tautología

 repetición inútil de una idea

 Yeísmo

 pronunciación de la “Y”, al extremo de que 
 casi la convierte en “ch”

 Las muletillas o estribillos

 una persona repite por hábito vicioso en la 
 conversación

 Mascullar

 son palabras valijas que se unen dos palabras

 VULGARISMO:

 Utilizada

 Como de forma vulgar

 se utilizan en el lenguaje soez

 en la sociedad es sagrado o respetable (
 religión, familia)

 lo que se considere tabú (sexo, partes del 
 cuerpo, excrementos)

 expresiones que exacerben descripciones de 
 las características personales (insultos)

 inapropiadas  groseras u ofensivas

 BARBARISMO:

 Es una:

 Incorrección que consiste en pronunciar o 
 escribir mal las palabras

 emplear vocablos impropios

 Como lo son

 Haiga por Haya Vaiga por Vaya  Ajuera por Afuera  Fuites por Fuiste  Andábanos por andábamos
  

  3.4 El lenguaje no verbal

 Se trata de 

 El proceso de comunicación en el que existe 
 un envío

 recepción de mensajes sin palabras

 No posee estructura sintáctica

 Funciones de la comunicación no verbal
  

 Regulación  Se trata de una función altamente positiva y 
 absolutamente necesaria

 Repetición  replica al verbal, reafirmando y potenciando 
 de esa manera el mensaje lingüístico

 Refuerzo  correlato de lo que son los signos de 
 admiración en el lenguaje escrito

 Contradicción  al ser el mensaje gestual incongruente con el 
 lingüístico

 El manejo del cuerpo y la imagen del orador

 Puede ser:  fundamental para quien va a dar un discurso  Como lo es:
  

 En relación con la gestualidad

 No se cruce de brazos

 Tampoco se ponga las manos en el o los 
 bolsillos

 No se tome las manos por delante

 Algunas indicaciones:

 No coloque sus brazos y manos bajo la mesa  La fuerza del contacto visual
 La potencia (real y/o simbólica) de la mirada

 estudio del lenguaje no verbal que es El 
 lenguaje de los gestos

 No se apoye en los antebrazos

 ¿Qué hago con las manos?

 consiste en tomar en una de sus manos algún 
 objeto

 una ficha con anotaciones

 un puntero láser

 3.5 Vestimenta y presentación  La forma de vestir

 Puede ser:  otro canal de comunicación no verbal
  

  la ropa habla de nosotros  Algunas indicaciones  Puede ser:

 Planear con anticipación la vestimenta 
 durante un evento  Ya que  la ropa es un factor absolutamente 

 primordial en ese aspecto

 Fundamentales para un orador

 está permitido entonces algún detalle
  como una corbata

 una bijouterie de estilo vintage

 recuerde siempre este último consejo

 Cuidado y limpieza de la ropa y el calzado

 Procure siempre adecuar su forma de vestir  Como lo es:  Sobriedad y elegancia  Por ejemplo:  El color de la indumentaria

 El blanco es sólo adecuado para la primavera 
 y el verano

 El negro es el color perfecto para reuniones 
 serias o de cierto tono protocolar

 El azul es un clásico, el color de la política y 
 la diplomacia

 El marrón, tanto el puro como sus diferentes 
 tonos o variaciones

 El verde es el color tradicional de la paz y de 
 la tranquilidad

 El amarillo es un color que denota vitalidad y 
 energía

 el rojo –color que representa la potencia, la 
 pasión y hasta la agresividad

 3.6 Estilos y formas de expresión  Consta de:  Tres estilos fundamentales

 Estilo Ático o Humilde   observa en un discurso que se caracteriza 
 por una gran corrección de lenguaje

 es la claridad conceptual

 evita el lujo y el adorno de su expresión

 Estilo Rodio o Médium

  por la suavidad del tono

 por una belleza armónica del discurso

 se atiende mucho a la claridad conceptual

 Estilo Asiánico o Vehemens  Es:  Amplio, copioso, tiende a la ornamentación  puede incluso ser:

  punzante

 apasionado y ardiente
 se caracteriza por ser frondoso

 imaginativo y espectacular

 tiende a conmover al auditorio
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