
Nombre del trabajo: Mapa Conceptual. 

Materia: Redacción en español. 

 
 

Nombre de alumno: Alan Hassan Moreno 

Hernández. 

 
Nombre del profesor: MTRO. Luis Miguel 

Sánchez Hernández. 
 

 

 

Grado: 2° 

 
Grupo: MEDICINA VETERINARIA Y 

ZOOTECNIA 

 
Ocosingo, Chiapas 11 de marzo del 2023 



‎El orador

‎El desarrollo de la personalidad y 
‎la cultura

‎La serenidad y la confianza ‎El cultivo de la voz y la dicción ‎ El lenguaje no verbal ‎Vestimenta y presentación ‎Estilo y formas de expresión

‎oratoria

‎la oratoria 

‎es

‎el conjunto de principios y técnicas que 
‎permiten expresarnos con claridad, 
‎desenvoltura y sin desconfianzas

‎con

‎ el propósito de narrar un determinado 
‎mensaje y persuadir

‎la

‎oratoria también es un género literario 
‎formado por el discurso, la disertación, el 
‎sermón, el panegírico

‎la oratoria ‎la persuasión

‎es convencer de algo ‎consiste en que con las razones que uno 
‎expresa oralmente se induce, mueve u 
‎obliga a otro a creer o hacer una cosa

‎la oratoria

‎puede ser 

‎una eficaz herramienta, tales como

‎la información, persuasión, motivación, 
‎influencia, traducción o simple 
‎entretenimiento

‎las cinco facultades que debe dominar todo 
‎buen orador

‎son 

‎inventio (invensión) ‎Dispositio (disposición) ‎Elocutio (elocución) ‎Actio (acción) ‎Memoria

‎las partes de las que debe constar un 
‎discurso

‎son

‎Exordium (introducción) ‎Narratio (narración) ‎Argumentatio (argumentación) ‎Peroratio (conclusión)

‎ANOMALIAS DE LA PERSONALIDAD

‎son

‎1.-Incapaz de adaptarse al ambiente social ‎2.-Inestable en sus reacciones afectivas ‎3.-Voluble, cambia de metas

‎4.-No objetivo en sus juicios ‎5.-No frena sus caprichos y apetitos ‎6.-Aparenta lo que no es

‎7.-Tiene poca capacidad para amar

‎LOS MIEDOS QUE SE PRESENTAN

‎son

‎Miedo a la primera vez ‎Miedo a fracasar ‎Miedo al qué dirán

‎PERSONALIDAD Y COMUNICACIÓN

‎a través del lenguaje analizamos si alguien 
‎nos comprende o no nos comprende

‎con el lenguaje 

‎podemos ser

‎divertidos, poéticos, enamorar, cansar, 
‎asustar

‎el lenguaje no solo puede transmitir 
‎información y pensamientos

‎sino además algo tan maravilloso para el ser 
‎humano

‎como

‎provocar sentimientos, despertar 
‎inquietudes, crear

‎LA NATURALIDAD O APRENDER A SER UNO 
‎MISMO

‎conocer 

‎nuestros recursos, nuestras capacidades ‎nuestras limitaciones internas

‎contribuye a lograr

‎una

‎adecuada valoración de uno mismo

‎Técnicas de oratoria: Serenidad

‎un orador que despliega serenidad o aplomo 
‎es un orador tranquilo

‎calma ‎sereno

‎domina la situación

‎la falta de serenidad

‎demuestra cierta falta de 
‎confianza

‎¿A qué se debe el que algunos oradores 
‎muestren falta de confianza?

‎se genera por dos razones o ambas

‎Primero, falta de preparación ‎Segundo, una actitud negativa

‎qué cosa le dará la confianza

‎es el conocimiento o creencia de que podrá 
‎lograr su propósito

‎es 

‎la seguridad de que sí tiene las riendas de la 
‎situación y puede dominarla

‎otro requisito vital para la confianza

‎es conocer su información y tener la 
‎convicción de que tiene valor

‎también preparación cuidadosa para la 
‎presentación

‎debe estar convencido de todo lo que va a 
‎decir

‎la forma de expresarse que tiene una 
‎persona se conoce como dicción

‎SERENIDAD EN EL PORTE FÍSICO ‎SERENIDAD EN LA VOZ

‎la primera evidencia de serenidad, 
‎entonces, se manifiesta en su porte físico

‎considerar las manos

‎manos enlazadas en la espalda ‎puestas rígidamente a los lados ‎agarradas firmemente del 
‎atril

‎que se mueven sin objetivo a la mejilla, la 
‎nariz, los anteojos o gafas

‎que abotonan y desabotonan 
‎una chaqueta

‎manos que entran y salen repetidamente de 
‎los bolsillos

‎ ademanes incompletos

‎jugar con un reloj pulsera, un lápiz, un 
‎anillo o las notas

‎ estas evidencias de nerviosidad se pueden 
‎controlar o disminuir por esfuerzo 

‎consciente

‎las evidencias vocales que muestran 
‎nerviosidad son un grado de elevación de la 
‎voz 

‎anormalmente alto ‎un temblar de la voz ‎un repetido aclararse de la garganta ‎un poco usual afinamiento del tono causado 
‎por falta de resonancia por causa de la 
‎tensión

‎No se apresure mientras camina a la 
‎plataforma o arregla sus notas

‎esté tranquilo y feliz porque puede 
‎compartir con otros las cosas que ha 
‎preparado

‎se habla de buena dicción

‎cuando

‎el empleo de dichas palabras es correcto y 
‎acertado en el idioma al que éstas 
‎pertenecen, sin atender al contenido o 
‎significado de lo expresado por el emisor

‎La buena dicción ‎la dicción limpia

‎no puede albergar los llamados vicios o 
‎defectos del habla

‎VICIOS DE DICCIÓN

‎son los errores que se cometen contra la 
‎correcta expresión y claridad del lenguaje, 
‎convirtiendo nuestras expresiones en 
‎inadecuadas

‎como

‎El Ceceo ‎El Seseo ‎Siseo ‎Lambdacismo, lalación o lalaísmo

‎Tautología ‎Yeísmo ‎Vocalización ‎Leísmo

‎Las muletillas o estribillos ‎Mascullar ‎Los gazapos

‎VULGARISMO

‎es

‎un conjunto de formas lingüísticas 
‎consideradas por toda la comunidad 
‎lingüística

‎o parte de la misma como formas vulgares, 
‎indecentes, inapropiadas, groseras u 
‎ofensivas.

‎BARBARISMO

‎es una incorrección que consiste en 
‎pronunciar o escribir mal las palabras, o en 
‎emplear vocablos impropios

‎los

‎acaban a veces siendo aceptados por los 
‎órganos reguladores normativos, 
‎ya que su uso se generaliza a todos los 
‎registros e incluso a la literatura

‎CACOFONÍA

‎es el efecto sonoro producido por la 
‎repetición cercana de sonidos o sílabas 
‎que poseen igual pronunciación

‎de una

‎palabra o en palabras

‎Se define también

‎como

‎sonidos repetidos que maltratan los oídos ‎Los trabalenguas son 
‎un claro ejemplo de cacofonía

‎PLEONASMOS

‎consiste en el uso innecesario de palabras 
‎en la expresión

‎provoca redundancia al hablar ‎es la afirmación de algo que es obvio

‎METAPLAMOS

‎es

‎una figura de dicción que consiste en alterar 
‎la escritura o pronunciación de las palabras 
‎sin alterar su significado

‎es un vicio muy extendido que consiste en 
‎adicionar

‎cambiar o quitar sonidos a las palabras

‎MONOTONÍA

‎es

‎cuando al hablar se repiten constantemente 
‎una o más palabras

‎tambien

‎se le llama pobreza de lenguaje y resulta de 
‎un léxico reducido y deficiente construcción 
‎de ideas

‎es

‎el proceso de comunicación en el que existe 
‎un envío y recepción de mensajes sin 
‎palabras, es decir, mediante indicios, gestos 
‎y signos

‎estos mensajes pueden ser comunicados a 
‎través de la kinésica

‎como

‎gestos, lenguaje corporal, postura, expresión 
‎facial, contacto visual, etc.

‎surge con los inicios de la especie humana 
‎antes de la evolución del lenguaje 
‎propiamente dicho

‎escrita ‎lenguas de señas

‎existe comunicación no verbal

‎puede ser producida

‎oralmente ‎como gruñidos o sonidos de desaprobación

‎Funciones de la comunicación no verbal

‎Regulación

‎Suele ser la función más usual y permanente

‎inclinar la cabeza hacia delante y 
‎cerrar levemente los ojos

‎mientras que doblar la cabeza hacia uno de 
‎los lados

‎significa que no se ha comprendido bien la 
‎última parte del mensaje

‎señala que se está prestando atención

‎se trata de una función altamente positiva y 
‎absolutamente necesaria

‎Repetición

‎el lenguaje corporal replica al verbal, 
‎reafirmando y potenciando de esa 
‎manera el mensaje lingüístico

‎ejemplo

‎alguien está pidiéndole a otra persona que 
‎detenga su hablar y hace con sus manos el 
‎característico gesto de colocar sus palmas 
‎hacia delante

‎en general 

‎es una función positiva

‎Refuerzo

‎esta función de la comunicación no verbal 
‎es una suerte de correlato de lo que son los 
‎signos de admiración en el lenguaje escrito

‎Cuando alguien expresa verbalmente

‎voy a dar pelea ‎mientras lo hace

‎golpea con uno de sus puños sobre la palma 
‎de la otra mano o, simplemente, al aire

‎este gesto hace referencia a modo de 
‎refuerzo de lo dicho 

‎Contradicción

‎sucede

‎el mensaje gestual incongruente con el 
‎lingüístico

‎le resta fuerza a este último y lo torna poco 
‎creíble, confiable

‎esas características se trasladan a la persona 
‎que lo emite

‎La forma de vestir: otro canal de 
‎comunicación no verbal

‎al igual que los gestos la ropa habla de 
‎nosotros

‎cuidado y limpieza de la ropa y el calzado ‎sobriedad y elegancia

‎son dos condiciones inexcusables a la hora 
‎de vestir bien

‎por ello

‎resultan absolutamente inadmisibles los 
‎zapatos no lustrados

‎ los cuellos y puños sucios de las camisas ‎un botón faltante

‎es el otro par a tener en cuenta

‎sobre todo si se trata de presentarse en 
‎ambientes empresariales, académicos o 
‎laborales

‎la clave es vestir con naturalidad, pero 
‎adaptando al máximo su forma de vestir al 
‎lugar

‎una de las variables a tener en cuenta es el 
‎grado de formalidad que implica el 
‎acontecimiento en cuestión

‎la comodidad ‎el color de la indumentaria

‎es otro punto primordial a tener en cuenta

‎si está incómodo con el calzado o la ropa 
‎que se lleva

‎no se usa prendas que no concuerdan con su 
‎estilo

‎El blanco ‎El negro ‎El azul ‎El marrón

‎sólo adecuado para la primavera y el 
‎verano, y se recomienda no usarlo 
‎sólo, sino en combinación con otros colores

‎es el color perfecto para reuniones serias o 
‎de cierto tono protocolar, como 
‎pueden ser en lo social las bodas o los 
‎bautismos

‎es un clásico por excelencia y se dice de él 
‎que es el color de la política y la 
‎diplomacia

‎transmite serenidad y seriedad, y se puede 
‎utilizar en cualquier ocasión donde se desee 
‎lucir clásicamente elegante

‎El verde ‎El amarillo ‎ El rojo

‎resulta adecuado para cualquier evento, 
‎aunque no se recomienda usarlo en actos 
‎oficiales

‎es apropiado para ocasiones informales y 
‎reuniones empresariales

‎es menos serio que el negro o el azul y 
‎resulta adecuado para lucir a la vez elegante 
‎y distendido

‎es el color tradicional de la paz y de la 
‎tranquilidad

‎es un color que denota vitalidad y energía ‎color que representa la potencia, la pasión y 
‎hasta la agresividad debe usarse siempre 
‎con mucho cuidado y moderación

‎los tonos mates y oscuros al combinarse con 
‎el negro generan efecto de formalidad y 
‎elegancia

‎es un color a usar con moderación y 
‎siempre en tonos pasteles o cremosos

‎preferentemente en tiempos 
‎primaverales o estivales

‎nunca debe utilizarse como color principal

‎se

‎pueden distinguirse tres estilos 
‎fundamentales en la oratoria de todos los 
‎tiempos

‎Estilo Ático o Humilde ‎Estilo Rodio o Médium ‎Estilo Asiánico o Vehemens

‎es el que se observa en un discurso que se 
‎caracteriza por una gran corrección de 
‎lenguaje

‎al mismo tiempo

‎una

‎expresión muy sobria

‎sin grandes lujos formales, ni imágenes 
‎poéticas, ni giros, ni ironías, ni metáforas en 
‎general

‎se caracteriza por la suavidad del tono, por 
‎una belleza armónica del discurso

‎como en el estilo ático, pero no se 
‎evita por completo el lucimiento de la 
‎expresión

‎pueden aparecer moderadamente

‎metáforas, muestras de ingenio, etc

‎ es amplio ‎copioso ‎tiende a la ornamentación ‎a la brillantez de expresión
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