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DESARROLLO DE LA

PERSONALIDAD Y CULTURA.
[ : A
[CONCEPTO DE ORATORIA] [ANOMALIAS DE LA PERSONALIDAD]
I—\ [ A

Son los principios y técnicas que permiten
expresarnos con claridad, con el propdsito
de narrar un determinado mensaje.

Se le llama Oratoria al arte de hablar con
elocuencia.

|

(

\

3
[Herramientas de La oratoria.]

Informacion

[Intencién de Persuadir.}

[Convencer de algo.J

Persuacion
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[Es un genero literario formado por:]
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BUEN ORADOR.

UN DISCURSO SON:

[5 FACULTADES QUE DEBE TENER TODO ] [LAS PARTES DE LAS QUE DEBE CONSTAR

] [1.- Incapaz de adaptarse al ambiente social. J

Inventio: busqueda de argumentos
apropiados

Elocutio: eleccion de la forma elegante de

[Discurso} [Disertacién] [El sermén.] [Panerigico.][

Consiste en que con las razones que uno
expresa oralmente se induce, motiva u obliga a
otro a creer o hacer una cosa en especifico.

|

Son capaces de Modificar emociones del
espectador y no solo de informarlos.

|

Motivacién

Influencia.

Traduccion
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[Entretenimiento]

expresar las ideas

|
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Actio: modulacién de la voz, ademanes y

gestos del orador para resultar persuasivo
.

~

J

-
Memoria: capacidad de retener todos los

argumentos
.

~

Dispositio: colocacion de estos
argumentos en las partes del discurso

s

discurso en la que se intenta captar la
atencion del auditorio y se presenta

someramente el asunto del discurso.
.

Exordium (introduccién): parte inicial del

[2.- Inestable en sus reacciones afectivas.J

[3.— Voluble, cambia de metas.J

-
Narratio (narracion): exposicion de los

hechos

.

] [ 4.- No objetivo en sus juicios.]

[5.- No frena sus caprichos y apetitos }

s

de los argumentos a favor o refutacion.
.

Argumentatio (argumentacion): defensa

~

J [6.- Aparenta lo que no es.]

s

los puntos mds importantes.
.

Peroratio (conclusion): recapitulacion de

~

SERENIDAD Y CONFIANZA.

Un orador que despliega serenidad o
aplomo es un orador tranquilo.

La falta de serenidad, también, demuestra
cierta falta de confianza.

¢A qué se debe el que algunos oradores
muestren falta de confianza?

1. Primero, falta de preparacion o punto de
vista equivocado sobre la informacidn.

2. Segundo, una actitud negativa en cuanto a
su capacidad como discursante.

SERENIDAD EN EL PORTE FiSICO.

Manos.

Manos enlazadas en la espalda, puestas
rigidamente a los lados o agarradas
firmemente.

Ademanes incompletos; jugar con un reloj
pulsera, un lapiz, un anillo o las notas.

SERENIDAD EN LA VOZ.

Evidencias basadas en la voz.

Elevacion de la voz anormalmente alto, un temblar de la voz,

un repetido aclararse de la garganta, un poco usual
afinamiento del tono causado por falta de resonancia por
causa de la tension.

EL. ORADOR.

Esla forma de expresarse que tiene una
persona se conoce como diccidn.

forma de emplear las palabras para formar
oraciones, ya sea de forma hablada o
escrita.

Ademas de ello esto conlleva a el empleo de dichas palabras con un
termino correcto y acertado en el idioma al que éstas pertenecen.

Se vincula a la manera en que se
pronuncian las palabras.

CULTIVO DE LA DICCION Y VOZ

VICIOS DE DICCION.

El Ceceo:

Consiste en pronunciar la -s como si fuera -z. ejs.: zapo
por sapo, bazura por basura, dezastre por desastre.

El Seseo:

Defecto de pronunciacion que consiste en
pronunciar la —ce|| o la zeta como si fuera -§||.

Siseo:

Es la pronunciacidn repetida del sonido
inarticulado de S y Ch.

Lambdacismo, lalacién o lalaismo.

Es el empleo defectuoso de -la|| y -las|| en
lugar de -le|| y -les||.

Tautologia.

Es la repeticion inutil de una idea, por
varias palabras que no afiaden nada
al sentido de la expresion.

Yeismo

Su pronunciacién de la -Y||, al extremo de
que casi la convierte en —ch||.

Vocalizacién.

Es la transformacién de una consonante en vocal.

Leismo.

Es el empleo incorrecto de la forma -le|| del pronombre.

Las muletillas o estribillos.

frase que una persona repite por
habito vicioso en la conversacion.

Mascullar.

Es una malsana costumbre de hablar en forma poco clara, 1o
que la gente llama —entre dientes|| y que provoca una expresion

incomprensible.

Los gazapos.

Se define por gazapo, un disparate y un
error cometido al hablar o escribir.

Otros vicios.

Vulgarismo

Es un conjunto de formas linguisticas
consideradas vulgares, indecentes,
inapropiadas, groseras u ofensivas.

Barbarismo

Es una incorreccion que consiste en pronunciar o
escribir mal las palabras, o en emplear vocablos
impropios.

Cacofonia

Es el efecto sonoro producido por la repeticién
cercana de sonidos o silabas que poseen igual
pronunciacion.

Pleonasmos

Consiste en el uso innecesario de palabras
en la expresion.

Dequeismo

idioma espafiol, la utilizacion no normativa
incorrecta de la preposicion "de" junto a la
conjuncién "que".

Metaplamos

Es una figura de diccion que consiste en
alterar la escritura o pronunciacién de las
palabras sin alterar su significado.

Monotonia

Se le llama pobreza de lenguaje y resulta de un
1éxico reducido y deficiente construccion de ideas.

[ LENGUAJE NO VERBAL. }

Es el proceso de comunicacion en el que existe un
envio y recepcion de mensajes sin palabras, es decir,
mediante indicios, gestos y signos.

|

No posee estructura sintdctica, por lo que no es posible analizar ]

secuencias de constituyentes jerarquicos.

\

[El manejo del cuerpo y la imagen del orador:]

(
[El cuerpo habla]

—El cuerpo dice lo que las palabras no
pueden decir.

Cuando alguien nos mira a los ojos mientras
afirma algo verbalmente, sentimos que nos esta
diciendo la verdad y nos produce confianza.

\

[Funciones de la comunicacién no verbal:]

I Regulacion I

Es un repertorio de gestos regula el
curso de la misma, aunque no seamos
conscientes de ello.

I Repeticidn I

Es replica al verbal, reafirmando y
potenciando de esa manera el mensaje

l Refuerzo l

lingtistico.

|

es una suerte de correlato de lo que son los
signos de admiracion en el lenguaje escrito.

|

l Contradicciéon l

Es el mensaje gestual incongruente el cual
le resta fuerza a este ultimo y lo torna poco
creible, confiable o verosimil.

[Complementacién]

Se produce cuando la conducta verbal
amplifica o complementa al mensaje

lingtistico.
l Sustitucion I

Se produce cuando el lenguaje no verbal
sustituye al verbal, en una suerte de
momentane dialogo con mimica.

[ VESTIMENTA Y PRESENTACION. ]

La forma de vestir: otro canal de
comunicacion no verbal.

Y lo cierto es que la ropa de una persona, el
estilo de sus prendas, los colores elegidos y
el estado en que se encuentra, nos dice
mucho acerca de un individuo.

[DETALLES EN LA ROPA (VESTIMENTA).]

Planee con anticipacion suficiente la
vestimenta a usar durante un evento, y mas
aun, si usted esta entre los oradores del
mismo.

( )
Enviar un mensaje quiere transmitir usted

acerca de usted mismo.
L J

4 )
Sobriedad y elegancia es el otro par a tener

en cuenta, sobre todo si se trata de
presentarse.
.

No a todas las personas le queda bien el
mismo estilo de ropa ni le sientan los
mismos colores.

Procure siempre adecuar su forma de vestir
al entorno en el que debe intervenir.

La comodidad es otro punto primordial a
tener en cuenta.
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ESTILOS Y FORMAS DE
EXPRESION.

[
[Estilo Atico o Humilde:J

[Estilo Rodio o Médium: J

|
[Estilo Asianico o Vehemens:J

s
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Es el que se observa en un discurso que se
caracteriza por una gran correcciéon de
lenguaje, y al mismo tiempo, por una
expresion muy sobria, sin grandes lujos
formales, ni imagenes poéticas, ni giros, ni
ironias, ni metaforas en general.

Il

se caracteriza por la suavidad del tono, por
una belleza armonica del discurso.

J

Es amplio, copioso, tiende a la ornamentacion, a
la brillantez de expresion; puede incluso ser
punzante, apasionado y ardiente, tiende a
conmover al auditorio




