
‎EL ORADOR 

‎El desarrollo de la personalidad y 
‎la cultura 

‎concepto de oratoria 

‎es el conjunto de principios y técnicas que 
‎permiten expresarnos con claridad. 

‎la oratoria es también un género literario 

‎discursos ‎disertación ‎sermón ‎panegírico 

‎es el arte de conmover, deleitar y persuadir, 
‎por medio de la palabra, reflexiones de voz 

‎entré otros

‎las cinco facultades que debe dominar todo 
‎buen orador 

‎inventio 

‎búsqueda de 
‎argumentos
‎ apropiados 

‎dispositio  

‎colocación de argumentos 
‎en las partes del discurso 

‎elocutorio 

‎elección de la forma 
‎elegante de expresar
‎las ideas 

‎actio

‎modulación de la voz,
‎ gestos y ademanes 
‎para resultar persuasivo 

‎memoria 

‎capacidad de retener
‎todos los argumentos 

‎partes de las que debe costar un discurso 

‎introducción 

‎parte inicial del discurso en la que se intenta 
‎captar la atención del auditorio. 

‎narración 

‎exposición de los hechos  

‎argumentación 

‎defensa de los argumentos a favor o 
‎refutación de los posibles en contra 

‎conclusión 

‎recapitulación de los puntos más 
‎importantes e invocación a los oyentes con 
‎el fin de conmovernos.

‎personalidad del orador 

‎es la combinación total del hombre ‎es el todo de una persona y contribuye más 
‎que la inteligencia, el éxito de la vida.

‎es algo que nos individualizada que nos 
‎hace únicos 

‎no han existido dos personas que 
‎psíquicamente sean iguales, pueden haber 
‎personas que finalmente se parezcan 

‎lo que los siempre, es su personalidad. 

‎la confianza y seguridad personal que posee 
‎un orador 

‎es un estado psíquico 

‎producto de su competencia, conocimientos 
‎y habilidades.

‎anomalías de la personalidad 

‎incapaz de adaptarse al ambiente social ‎inestable en sus relaciones afectivas ‎voluble, cambia de metas ‎no objetivo en sus juicios ‎no frena sus caprichos y apetitos ‎aparenta lo que no es ‎tiene poca capacidad para amar 

‎los miedos que se presentan 

‎los miedos que se presentan en la oralidad y 
‎que hay que superar 

‎miedo a la primera vez ‎miedo a fracasar ‎miedo al qué dirán 

‎personalidad y comunicación 

‎no sabemos como surgió el lenguaje, pero ha 
‎sido fundamental para el ser humano 

‎poder desarrollar su inteligencia, su 
‎capacidad de pensar y expresar a través del 
‎mismo 

‎nuestro conflictos los planteamos y 
‎desarrollamos a través del lenguaje

‎A través del lenguaje analizamos si alguien 
‎nos comprende o no nos comprende 

‎con el lenguaje podemos ser entrañables, 
‎acogedores o por el contrario, crueles y 
‎mezquinos.

‎con el lenguaje podemos no sólo transmitir 
‎información, pensamientos sino además 
‎algo tan maravilloso para el ser humano 
‎como provoca sentimientos 

‎la naturalidad o aprender a ser 
‎uno mismo 

‎la persona dotadas de esta competencia 

‎son conscientes de sus puntos fuertes y de 
‎los menos fuertes 

‎son sensibles a los nuevos puntos de vista 

‎confianza en uno mismo 

‎se logra cuando se tiene una sensación muy 
‎clara del valor propio y de las propias 
‎capacidades 

‎la persona que logran estas competencias 

‎manifiestan confianza en si misma, se 
‎muestran seguros ante los demás 

‎puede  expresar puntos de vista 
‎impopulares y defienden con 
‎independencia, sin apoyo de nadie, lo que 
‎consideran correcto 

‎son emprendedores y capaces de asumir 
‎decisiones importantes a pesar de la 
‎incertidumbre y las presiones.

‎la empatía 

‎es escuchar activamente las emociones y 
‎sentimientos de los demás 

‎es sencillamente reconocer los sentimientos 
‎de tu interlocutor 

‎modelo de amabilidad interpersonal que va 
‎a ser observado y posiblemente imitado 

‎observando como se siente el interlocutor y 
‎escuchando lo que dice 

‎es con el cuerpo, la cara, y los gestos, 
‎además con las palabras, como se 
‎transmiten los sentimientos 

‎con gestos y con el cuerpo 

‎adaptando comportamientos no verbales 
‎semejantes a los del interlocutor 

‎manteniendo contacto visual y adaptando 
‎una expresión facial apropiada a los 
‎sentimientos que transmite tu interlocutor 

‎con las palabras 

‎pronunciado una expresión de reflejo o 
‎empatía 

‎cuando el interlocutor te esté expresando un 
‎problema y está afectando por el mismo 

‎cuando el interlocutor muestra satisfacción 
‎u otra emoción positiva en los escenarios de 
‎comunicación 

‎las personas con buena capacidad de 
‎empatía 

‎Dar y recibir 

‎captar las señales emocionales y sintonizan 
‎con su mensaje 

‎abordar abiertamente las cuestiones 
‎difíciles 

‎escuchar bien 

‎buscan la comprensión mutua y no tienen 
‎problemas en compartir la información de 
‎que disponen 

‎alentar la comunicación sincera 

‎permanecen abiertos tanto a las buenas 
‎noticias como a las malas 

‎ponerse en lugar del otro y comprender los 
‎sentimientos de los demás 

‎identificar sensaciones observando la 
‎conducta verbal de otros 

‎serenidad y confianza 

‎un orador que despliega serenidad o aplomo 
‎es un orador tranquilo 

‎la falta de serenidad demuestra cierta falta 
‎de confianza 

‎la confianza y la serenidad 

‎se puede adquirir por esfuerzo diligente y si 
‎se sebe por que faltan 

‎¿A qué se debe el que algunos oradores 
‎muestren falta de confianza?

‎generalmente a una o dos razones, o a 
‎ambas 

‎falta de preparación ‎actitud negativa 

‎¿Qué le dará confianza?

‎El conocimiento o creencia de que podrá 
‎logar su propósito 

‎la seguridad de que si tiene las riendas de la  
‎situación y puede dominarla 

‎conocer su información y tener la 
‎convicción de que tiene valor 

‎serenidad en el porte físico 

‎la primera evidencia de serenidad, se 
‎manifiesta en su porte físico 

‎cosas que revelan deficiencias en falta de 
‎confianza 

‎las manos, además incompletos, jugar con 
‎cosas mover los pies, la respiración rápida, 
‎etc. 

‎todas estas evidencias de nerviosismo se 
‎pueden controlar o disminuir por esfuerzo 
‎consciente 

‎serenidad en la voz 

‎las evidencias vocales que muestran 
‎nerviosismo 

‎un grado de elevación de la voz, un temblar 
‎de la voz, un repetidor aclararse de la 
‎garganta, falta de resonancia 

‎estos problemas y manieísmo también se 
‎puede vencer con esfuerzo diligente 

‎la actitud positiva 

‎el orador tiene que salir frente a sus oyentes 
‎para transmitir un discurso determinado 

‎se cerebro juega un papel importante en su 
‎motivación personal 

‎cada uno de los pensamientos o ideas que 
‎logre interiorizar en su mente 

‎permitirán que tenga pensamientos y 
‎acciones positivas o en su efecto, 
‎pensamientos y acciones negativas 

‎estas formas de razonar suelen "
‎Apoderarse" de su mente y manifesarse

‎negativamente 

‎el orador miedoso y motivado 
‎negativamente 

‎"lo voy hacer mal"," me voy a equivocar", "se 
‎van a reír de mi", etc. 

‎¿por qué le ocurre esto?

‎simplemente porque desarmo su mente, 
‎porque no lo blindo con ideas positivas que 
‎le dieran valor 

‎positivamente  

‎el orador temeroso pero imbuido de ideas 
‎positivas

‎"saldré adelante y pondré todo mi esfuerzo 
‎para hacerlo bien... si me equivoco, que 
‎importa; la próxima oportunidad lo haré 
‎mucho mejor..."

‎la actitud, mental positiva asumida le 
‎permitirá derrota el miedo y la timidez, le 
‎permitirá encontrar la fuerza que hacia 
‎falta 

‎cultivo de la dicción y la voz 

‎la forma de expresarse que tiene una 
‎persona 

‎La dicción 

‎es la forma de emplear las palabras para 
‎formar de emplear las palabras para formar 
‎oraciones, ya sea de forma hablada o escrita 

‎se habla de buena dicción cuando el empleo 
‎de dichas palabras es correcto y acertado en 
‎el idioma al que estás pertenecen 

‎se vincula a la manera en que se 
‎pronuncian las palabras 

‎es limpia y clara ‎la persona que expresa con buena dirección, 
‎logra matizar los sonidos que emite para 
‎producir un efecto agradable 

‎vicios de dicción 

‎son los errores que se cometen contra la 
‎correcta expresión y claridad del lenguaje, 
‎conviviendo nuestras expresiones en 
‎inadecuada 

‎algunos de estos 

‎el ceceo 

‎consiste en pronunciar la S como si fuera Z 

‎siseo

‎es la pronunciación repetida del sonido 
‎inarticulado de S y CH 

‎lambdacismo,laicismo o lalaísmo 

‎es el empleo defectuoso de LA y LAS en 
‎lugar de LE y LES 

‎tautología 

‎es la repetición inútil de una idea,por varias 
‎palabras que no añaden nada al sentido de 
‎la expresión 

‎yeismo 

‎es un fenómeno muy extendido en España 
‎hispanoamerica y predominante en la zona 
‎de Argentina 

‎es una pronunciación de la Y, al extremo de 
‎que casi conviene en CH,así como la 
‎pronunciación de la ELLE como Ye 

‎vocalizacion 

‎es la transformación de una consonante en 
‎vocal 

‎leísmo 

‎es el empleo incorrecto de la forma LE  del 
‎pronombre

‎las muletillas o estribillos 

‎entendemos por muletillas, toda voz o frase 
‎que una persona repite por hábito vicioso 
‎en la conversación 

‎mascullar

‎es una malsana costumbre de hablar en 
‎forma poco clara, lo que la gente llama 
‎hablar entre dientes 

‎los gazapos 

‎el diccionario laurosse se define por gazapo, 
‎un disparate y un error cometido al hablar o 
‎escribir 

‎otros vicios de importancia en la dicción 

‎vulgarismo 

‎es un conjunto de formas lingüísticas 
‎consideradas por todas la comunidad 
‎lingüística o porte de la misma como formas 
‎vulgares, indecentes, inapropiado, groseras 
‎u ofensivas 

‎barbarismo 

‎es una incorrección que consiste en 
‎pronunciar o escribir mal las palabras, o 
‎emplear vocablos impropios 

‎ejemplos de expresiones 

‎al utilizar innecesaria mente vocablos de 
‎otros idiomas 

‎al agregar, suprimir o cambiar letras o 
‎palabras 

‎cacofonía 

‎es el efecto sonoro producido por la 
‎repetición cercana de sonidos o sílabas que 
‎poseen igual pronunciación dentro de una 
‎palabra o en palabras cercanas en un 
‎discurso 

‎sonidos repetidos que maltratan los oídos 

‎pleonasmo 

‎consiste en el uso innecesario de palabras 
‎en la expresión 

‎provoca redundancia al hablar ‎es la afirmación de algo que es obvio ‎en ocasiones son aceptadas las formas 
‎pleonásticas 

‎cuando se utilizan para reforzar la 
‎expresión 

‎para dar gracias y belleza a la construcción 

‎en la enseñanza del idioma español, se 
‎concede el uso de expresiones cacofonía 
‎formados parte del trabalen

‎dequeírismo 

‎es la utilización no normativa (incorrecta) 
‎de la preposición De junto a la condición 
‎QUE 

‎ejemplo 

‎me ha dicho de que vendrá mañana por la 
‎tarde (incorrecto)

‎me ha dicho que vendrá mañana por la 
‎tarde (correcto)

‎pensó de que la tierra era redonda (
‎incorrecto)

‎pensó que la tierra era redonda (correcto)

‎es el fenómeno contrario 

‎la su presion de un dé en la construcción de 
‎un complemento de régimen o suplementos 

‎metaplamos 

‎es una figura de dirección que consiste en 
‎alterar la escritura o pronunciación de las 
‎palabras sin alterar su significado 

‎es un vicio muy extendido que consiste en 
‎adicional,cambiar o quitar sonidos a las 
‎palabras 

‎apócope o apócopa

‎consiste en la supresión de sonido al final de 
‎una palabra 

‎es muy usual en los nombres de las 
‎personas 

‎paragoge 

‎consiste en la dicción de sonidos al final de 
‎vocablos 

‎prótesis 

‎se llama así al metaplasmo que se origina al 
‎agregar unos o varios sonidos al inicio de 
‎palabras 

‎monotonía 

‎existe cuando al hablar se repiten 
‎constantemente una o más palabras 

‎también se llama pobreza de lenguaje y 
‎resulta de un léxico reducido 

‎se considera como la igualdad de tono en la 
‎voz en la música 

‎El lenguaje no verbal 

‎es el proceso de comunicación en el que 
‎existe un envío y recepción de mensaje sin 
‎palabras 

‎surge con los inicios de la especie humana 
‎antes de la evolución de lenguaje 
‎propiamente 

‎acompaña a la información verbal 
‎matizándola, ampliándola o mandando 
‎señales contradictorias 

‎los animale también muestran ciertos tipos 
‎de comunicación no verbal 

‎puede ser producida por oralmente, como 
‎los gruñidos o sonidos de desaprobación.

‎es importante en la medida 

‎cuando hablamos (o escuchamos), nuestra 
‎tensión se centra en las palabras más que en 
‎el lenguaje corporal 

‎en cuerpo habla y tiene conocimiento de ese 
‎lenguaje no verbal es de una importancia 
‎capital para poder aplicarlo adecuadamente 

‎funciones de la comunicación no verbal 

‎regulación 

‎suele ser la función más usual y 
‎permanente,  especialmente en las 
‎situaciones impersonales 

‎repetición ‎refuerzo 

‎es una suerte de correlato de lo que son los 
‎signos de admiración. 

‎contradicción ‎complementación sustitución 

‎el manejo del cuerpo y la imagen del orador 

‎es fundamental para quien va a dar un 
‎discurso o realizar una presentación 

‎en relación con la gestualidad, hay una serie 
‎de postura que  siempre hará bien en evitar 
‎mientras  habla en público 

‎no cruce de brazos 

‎constituye lo que los estudios del lenguaje 
‎corporal define como ACTITUD DE 
‎BARRERA 

‎en ese sentido, interfiere que esta colocado 
‎una suerte de muro entre ellos y usted 

‎¿Qué hago con las manos?

‎un buen discurso consiste en tomar en una 
‎de sus manos algún objeto 

‎el hablar sentado requiere precauciones 
‎muy importantes con respecto a la postura y 
‎gestos a evitar 

‎algunas indicaciones 

‎no coloque sus brazos y manos debajo de la 
‎mesa 

‎no se apoye en los antebrazos ‎tampoco ponga los codos sobre la mesa con 
‎los brazos y manos hacia el pecho 

‎¿Qué puedo hacer,entonces?

‎colocar una mano al costado y otra a la 
‎altura de la cintura, de modo de poder 
‎utilizar estas últimas prácticas realizar 
‎ademanes 

‎en casos de que tenga un papel sobre la 
‎mesa y usted, deje caer las manos 
‎naturalmente sobre el 

‎tampoco ponga las manos en los bolsillos 

‎el comportamiento visual es, tal vez, la 
‎forma más útil de lenguaje corporal 

‎vestimenta y presentación 

‎la forma de vestir 

‎canal de comunicación no verbal 

‎alguna que los gestos la ropa de nosotros 

‎es importante que conozcan y tenga en 
‎cuenta algunos detalles al respecto 

‎planee con anticipación suficiente la 
‎vestimenta a usar durante un evento 

‎una primera variable a tener en cuenta es 
‎que aspecto desea tener 

‎que decir 

‎que mensaje quiere transmitir usted acerca 
‎de que usted mismo 

‎siempre que en duda acerca de la 
‎vestimenta más conveniente, opte por una 
‎formal y neutra 

‎cuidado y limpieza de la ropa y el calzado 
‎son dos condiciones inexcusable a la hora de 
‎vestir bien 

‎sobriedad y elegancia es otro par a tener en 
‎cuenta 

‎no todas las personas les queda bien el 
‎mismo estilo de ropa ni le sienta los mismos 
‎colores 

‎procure siempre su forma de vestir al 
‎entorno en el que se debe intervenir 

‎la comodidad es otro punto primordial a 
‎tener en cuenta 

‎el color de la indumentaria 

‎deberá elegir en cada ocasión los colores 
‎que mejor combinan con su rostro y su 
‎cabello 

‎blanco 

‎es adecuado para la primavera y el verano ‎se recomienda no usarlo solo, sino que 
‎combinarlo con otros colores 

‎negro 

‎es perfecto para reuniones serias o de cierto 
‎tono protocolar 

‎transmite serenidad y respeto 

‎azul 

‎es una clásico por excelencia y es color de la 
‎diplomacia 

‎transmite serenidad y seriedad, se puede 
‎utilizar en cualquier ocasión.

‎marrón 

‎adecuado para cualquier evento ‎no se recomienda usarlo en actos oficiales 

‎verde 

‎tradicional  de la paz y de la tranquilidad ‎transmite sensación de armonía 

‎amarillo 

‎denota vitalidad y energía ‎transmite ciertos efectos de desenfoco que 
‎no siempre este bien recibido 

‎rojo 

‎representa la potencia, pasión y hasta la 
‎agresividad 

‎se debe con mucho cuidado y moderación, 
‎nunca utilizarse como color principal 

‎estilo y forma de expresión 

‎la oratoria es una de las vías más usadas a la 
‎hora de comunicarse entre los seres 
‎humanos 

‎estilos 

‎ático o humilde 

‎es el que se observa en un discurso que se 
‎caracteriza por una gran corrección de 
‎lenguaje 

‎rodio y médium 

‎se caracteriza por su suavidad de tomo, por 
‎una belleza armónica del discurso 

‎asiánico o vehemens 

‎es amplio, copioso, tiene a la 
‎ornamentación, a la  brillantez de 
‎expresión. 

‎la fuerza del contacto visual 

‎Floating Topic


