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‎El Orador

‎El desarrollo de la 
‎personalidad y la cultura.
‎ 

‎La oratoria es

‎conjunto de principios

‎ es el arte de conmover ‎deleitar y persuadir

‎técnicas que permiten expresarnos con 
‎claridad

‎sin desconfianzas

‎ante un público ‎narrar un determinado mensaje y persuadir

‎Según la Real Academia 
‎Española: la oratoria

‎Habilidad de hablar con elocuencia ‎deleitar, convencer y conmover por medio 
‎de la palabra

‎Se llama oratoria formado

‎al arte de hablar con elocuencia ‎por el discurso ‎la disertación

‎La persuasión consiste que

‎uno expresa oralmente se induce ‎mueve u obliga a otro a creer o hacer una 
‎cosa

‎La oratoria es una eficaz 
‎herramienta como

‎información ‎persuasión ‎motivación ‎influencia

‎Las cinco facultades

‎Invencion ‎Disposicion ‎Elocucion

‎Partes que debe constar un 
‎discurso

‎exordium (introducción) ‎narratio (narración) ‎argumentatio (argumentación)

‎PERSONALIDAD DEL ORADOR.
‎ 

‎es la combinación total del hombre

‎ físico ‎ espiritual

‎la personalidad es algo que nos individualiza

‎LOS MIEDOS QUE SE PRESENTAN.

‎Miedo a la primera vez. ‎Miedo a fracasar

‎PERSONALIDAD Y COMUNICACIÓN

‎ha sido fundamental para el ser humano 
‎poder desarrollar su inteligencia

‎su capacidad de pensar

‎se configuran con el lenguaje nuestra

‎relaciones personales ‎familiares

‎Con el lenguaje podemos ser

‎entrañables ‎acogedores

‎divertidos ‎poéticos

‎LA NATURALIDAD O APRENDER 
‎A SER UNO MISMO

‎Conocer

‎nuestros recursos ‎nuestras capacidades

‎Son sensibles a los nuevos puntos de vista

‎formación continua ‎desarrollo propio

‎LA EMPATÍA

‎Empatizar es escuchar activamente las 
‎emociones 

‎sentimientos de los demás ‎tratar de “meternos en su piel”

‎Es mostrar alegría con la alegría

‎entender los motivos de los otros

‎nuestras limitaciones internas

‎enamorar ‎cansar

‎afectivas ‎profesionales

‎Miedo al qué dirán

‎nos hace únicos

‎mental

‎peroratio (conclusión)

‎accion ‎Memoria

‎traducción o simple entretenimiento

‎Los buenos oradores deberían ser capaces 
‎de modificar las emociones

‎el sermón ‎el panegírico

‎Serenidad y 
‎confianza

‎Un orador

‎que despliega serenidad ‎o aplomo es un orador tranquilo

‎La falta de serenidad

‎demuestra cierta falta de confianza ‎ el orador no se debe confundir con la 
‎confianza exagerada

‎un orador nuevo

‎Puede ser que tenga nerviosidad

‎ falta de preparación ‎actitud negativa

‎¿Qué le dará confianza?

‎ el conocimiento ‎creencia de que podrá lograr su propósito

‎Requisito vital para la confianza

‎es conocer su información ‎la convicción de que tiene valor

‎SERENIDAD EN EL PORTE 
‎FÍSICO.

‎se manifiesta en su porte físico

‎Considere primero las manos:

‎manos enlazadas en la espalda ‎agarradas firmemente del atril ‎manos que entran y salen repetidamente de 
‎los bolsillos

‎considere un constante mover de 
‎los pies

‎un oscilar del cuerpo de lado a lado ‎un aflojamiento de las rodillas

‎SERENIDAD EN LA VOZ.

‎evidencias vocales que muestran 
‎nerviosidad

‎son un grado de elevación de la voz 
‎anormalmente alto

‎un temblar de la voz

‎se pueden vencer 

‎con esfuerzo diligente ‎ayudará adquirir seguridad y confianza a la 
‎hora de hablar en público

‎un repetido aclararse de la garganta

‎el mojar frecuentemente los labios ‎el tragar repetidamente

‎que abotonan y desabotonan una chaqueta

‎preparación cuidadosa para la presentación

‎intranquilidad

‎Está en calma y sereno porque domina la 
‎situación

‎Cultivo de la 
‎dicción y la voz
‎ 

‎Leer, prununciar, correctamente las 
‎palabras

‎ La forma de expresarse que tiene una 
‎persona se conoce como dicción

‎La dicción

‎emplear las palabras para formar oraciones

‎Se habla de buena dicción

‎cuando el empleo de dichas palabras es 
‎correcto

‎acertado en el idioma al que éstas 
‎pertenecen

‎sin atender

‎al contenido ‎significado de lo expresado por el emisor

‎persona que se expresa con 
‎buena dicción

‎logra matizar los sonidos ‎gracias a modulación de la voz

‎es necesario pronunciar correctamente

‎Vicios De Dicción

‎Son los errores que se cometen contra la 
‎correcta expresión

‎Algunos de estos son:

‎El Ceceo

‎Consiste en pronunciar la “s” como si fuera 
‎“z”

‎El Seseo

‎consiste en pronunciar la “ce” o la zeta 
‎como si fuera “S”

‎Siseo

‎pronunciación repetida del sonido 
‎inarticulado de S y Ch

‎Lambdacismo, lalación o lalaísmo

‎empleo defectuoso de “la” y “las” en lugar de 
‎“le” y “les”

‎Tautología

‎repetición inútil de una idea

‎Yeísmo

‎pronunciación de la “Y”, al extremo de que 
‎casi la convierte en “ch”

‎Las muletillas o estribillos

‎una persona repite por hábito vicioso en la 
‎conversación

‎Mascullar

‎son palabras valijas que se unen dos 
‎palabras

‎claridad del lenguaje

‎acentuar con elegancia

‎posición de los labios ‎la respiración

‎de forma hablada o escrita ‎también se vincula a la manera en que se 
‎pronuncian las palabras

‎ El lenguaje no 
‎verbal

‎es el proceso de comunicación en el que 
‎existe un envío

‎No posee estructura sintáctica

‎no es posible analizar secuencias de 
‎constituyentes jerárquicos

‎El manejo del cuerpo y la 
‎imagen del orador: Principios 
‎básicos.

‎El cuerpo habla

‎tener conocimiento de ese lenguaje no 
‎verbal

‎Funciones de la comunicación no 
‎verbal
‎ 

‎Regulación

‎Se trata de una función altamente positiva y 
‎absolutamente necesaria

‎Repetición

‎replica al verbal, reafirmando y 
‎potenciando de esa manera el mensaje 
‎lingüístico

‎El manejo del cuerpo y la imagen 
‎del orador

‎Preparar el contenido de lo que se va a decir ‎fundamental para quien va a dar un 
‎discurso

‎A continuación, una pequeña y sucinta guía 
‎al respecto:
‎ 

‎En relación con la gestualidad ‎No se cruce de brazos ‎Tampoco se ponga las manos en el o los 
‎bolsillos

‎¿Qué hago con las manos?

‎consiste en tomar en una de sus manos 
‎algún objeto

‎una ficha con anotaciones

‎Algunas indicaciones:

‎No coloque sus brazos y manos bajo la mesa

‎La fuerza del contacto visual

‎La potencia (real y/o simbólica) de la mirada

‎la forma más sutil de lenguaje corporal

‎estudio del lenguaje no verbal que es El 
‎lenguaje de los gestos

‎No se apoye en los antebrazos

‎un puntero láser

‎No se tome las manos por delante

‎Refuerzo

‎correlato de lo que son los signos de 
‎admiración en el lenguaje escrito

‎Contradicción

‎al ser el mensaje gestual incongruente con el 
‎lingüístico

‎le resta fuerza a este último y lo torna poco 
‎creíble

‎recepción de mensajes sin palabras

‎Vestimenta y 
‎presentación

‎La forma de vestir

‎otro canal de comunicación no verbal
‎ 

‎ es importante que conozca los 
‎detalles al respecto:

‎ los gestos ‎ la ropa habla de nosotros

‎Planear con anticipación la vestimenta 
‎durante un evento

‎Las apariencias sí importan

‎son fundamentales para un orador

‎está permitido entonces algún detalle

‎ como una corbata ‎una bijouterie de estilo vintage

‎recuerde siempre este último 
‎consejo

‎Cuidado y limpieza de la ropa y el calzado ‎Sobriedad y elegancia

‎El color de la indumentaria

‎El blanco es sólo adecuado para la 
‎primavera y el verano

‎El negro es el color perfecto para reuniones 
‎serias o de cierto tono protocolar

‎El azul es un clásico, el color de la política y 
‎la diplomacia

‎El marrón, tanto el puro como sus diferentes 
‎tonos o variaciones

‎El verde es el color tradicional de la paz y de 
‎la tranquilidad

‎El amarillo es un color que denota vitalidad 
‎y energía

‎el rojo –color que representa la potencia, la 
‎pasión y hasta la agresividad

‎Procure siempre adecuar su forma de vestir

‎la ropa es un factor absolutamente 
‎primordial en ese aspecto

‎Estilos y formas 
‎de expresión

‎Pueden distinguirse tres estilos 
‎fundamentales

‎Estilo Ático o Humilde

‎ observa en un discurso que se caracteriza 
‎por una gran corrección de lenguaje

‎es la claridad conceptual ‎evita el lujo y el adorno de su expresión

‎Estilo Rodio o Médium

‎ por la suavidad del tono

‎por una belleza armónica del discurso

‎se atiende mucho a la claridad conceptual

‎Estilo Asiánico o Vehemens

‎ es amplio, copioso, tiende a la 
‎ornamentación

‎puede incluso ser punzante ‎apasionado y ardiente

‎se caracteriza por ser frondoso ‎imaginativo y espectacular

‎tiende a conmover al auditorio

‎VULGARISMO:

‎conjunto de formas lingüística ‎parte de la misma como formas vulgares

‎se utilizan en el lenguaje soez

‎en la sociedad es sagrado o respetable (
‎religión, familia)

‎lo que se considere tabú (sexo, partes del 
‎cuerpo, excrementos)

‎BARBARISMO:

‎es una incorrección que consiste en 
‎pronunciar o escribir mal las palabras

‎Ejemplos de expresiones de barbarismos son

‎Haiga por Haya Vaiga por Vaya

‎Ajuera por Afuera

‎Fuites por Fuiste

‎Andábanos por andábamos
‎ 

‎emplear vocablos impropios

‎expresiones que exacerben descripciones de 
‎las características personales (insultos)

‎inapropiadas ‎groseras u ofensivas

‎CACOFONÍA

‎efecto sonoro producido por la repetición 
‎cercana de sonidos o sílabas

‎PLEONASMOS:

‎Consiste en el uso innecesario de palabras 
‎en la expresión

‎Ejemplos:

‎Salió afuera Súbelo arriba ‎Muy altísimo

‎DEQUEÍSMO:

‎en idioma español ‎utilización no normativa (incorrecta)

‎preposición "de"

‎EL QUEÍSMO, o ANTIDEQUEÍSMO

‎fenómeno contrario ‎construcción de un complemento de 
‎régimen o suplemento

‎diferencias de significado:
‎ 

‎Le advierto que ... / le advierto de que ....
‎ 

‎METAPLAMOS:

‎es una figura de dicción que consiste en 
‎alterar la escritura

‎pronunciación de las palabras sin alterar su 
‎significado

‎Esta alteración del lenguaje

‎es un vicio muy extendido que consiste en 
‎adicionar

‎cambiar o quitar sonidos a las palabras

‎se da en las siguientes formas:

‎Fuimo, por Fuimos ‎Fuero, por Fueron

‎MONOTONÍA:

‎se repiten constantemente una o más 
‎palabras

‎se le llama pobreza de lenguaje

‎Ciudá, por Ciudad

‎conjunción "que"

‎Más peor

‎Es la afirmación de algo que es obvio.
‎ 

‎palabras cercanas en un discurso

‎https://
‎plataformaeducativau
‎ds.com.mx/assets/
‎biblioteca/
‎1fc2080eec9eac1618903
‎c9d1bf01016.pdf


