UDS

Nombre del alumno : Juan Jose Rodriguez
Galindo

nombre del maestro: Ana Laura
Culubro

materia: mercadotecnia

trabajo: super nota

grado: 5 cuatrimestre
grupo: A

FECHA: 29/03/2023
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PROCESO DE DECISION DE COMPRA

esta formado por una serie de fases o estpas
secuenciales cuya importancia intensidad y
duracién depende el tipo de compra que se
efectué

LA MOTIVACION

la motivacion afecta directamente a los
criterios especificos de la evaluacién de una
necesidad




bibliografia :
apunte y hojas dadas en clases



