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Comunicacion oral y escrita

Preguntas para estudio

persuasion.

1. ;Qué es la persuasion? ;Para qué sirve? ;Cudles 6. ;En qué situaciones es indispensable o necesario
son sus principales funciones? usar la comunicacion persuasiva? Justifique.

2. ;Cuales son las tres consideraciones que debe- 7. ;Cudles son los tipos de discursos persuasivos
mos seguir en la estrategia persuasiva? que puede practicar un comunicador?

3. ;Qué funcién desempena la persuasion en los 8. ;Para qué sirve el discurso de motivacién? ;Para
cambios sociales? ;Cémo interviene en la evolu- qué tipo de pablico es adecuado, segiin sus ac-
ci6n de las sociedades el uso de la persuasion? titudes?

4. ;En qué forma se relacionan los propdsitos per- 9. ;Cudles son las partes que constituyen el discur-
suasivos con el andlisis del pablico y la estrategia so de motivacion? ;En qué consiste la secuencia
persuasiva? motivadora?

5. ;Recuerda alguna experiencia donde se haya co-  10. ;Por qué la ética se tiene que considerar al usar
municado persuasivamente? ;Cémo fue? ;Tuvo la persuasién? ;Con qué principios éticos se
éxito? ;Qué elementos o factores intervinieron en puede juzgar la influencia de la comunicacion
el resultado? persuasiva?

. . o

_ Ejercicios
1. Escriba las diferencias que existen en la definicién del concepto comunicacién y la definicién del concepto

No se puede negar que alguien en su comunicacion influya en otros sin

proponérselo, ya sea porque agrade o conmueva de algin modo, pero la

persuasion, en su concepcion més bésica, implica utilizar intencionalmente

recursos, habilidades, técnicas, actitudes, etcétera, con lafinalidad de

influiren otros.

No desperdiciar el agua potable. No corregir 0 educar de unamaneraviolenta. hacer

2. Elabore una lista de cinco situaciones donde se necesitaria el uso de la persuasién para motivar a la gente a
que realice una acci6n deseable, buena o positiva.

conciencia sobre el uso de los anticonceptivos. utilizar los medios de sanidad para evitar
contraer el covid. Que los nifios traten de tener mas convivencias sociales de formafisica.

alguna idea a la gente.

3. Elabore una lista de cinco situaciones en las que se necesitaria el uso de la persuasion para convencer de

Cuando lapolicia trata de arrestar a un criminal. Cuando los

abogados se involucran en las decisioneslegales. El gobierno al

utilizaras noticias. lapublicidad ya que trata de hacer que
consuman lo que El profesor al momento de darunatarea.
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5. Escriba diez temas actuales que sean adecuados para presentar informacion ante un publico, en forma de

conferencia.

Laguerraactual de rusia. El mal manejo de la
informacidn de la
sexualidad, La consecuencias que puede causar la
migracion, I polio del deporte, Laviolencia g
s

recursosen losestados menos desarrollados

La-edstenci: ﬂﬁnmP‘maeanaem’l

las autoridades

de

1=

6. Invente un comercial, como los que se ven en la television, utilizando las cinco partes de la secuencia

motivadora, para promover un producto o servicio, y lograr su venta. Numere y escriba el nombre de cada
etapa y luego indique qué personajes se verian y qué acciones harian en cada una de las etapas, para que
el comercial realmente fuera motivador.

La marca deportiva Adidas se apalancé
de la historia de Lionel Messi para la
creacion de su eslogan "Tmpossible is

——Nothing™:

Aparte de decirle a su piiblico objetivo

que "nada es imposible".

7. Elabore un esquema de ideas principales para desarrollar un discurso de motivacion, siguiendo el modelo

que aparece en este capitulo, utilizando el mismo formato y numeracién para cada idea principal y subor-
dinada, asi como para las partes de la secuencia motivadora.

Tema:Cuida mas tuvida

Porpési ! parsyiadie (mativar alaaceidn)

1. Atencién

¢Vives s0lo? ; crres que noafectaraa nadie tus

2 Negesidad vas a hacer una cargapara tus padres.

asiste coespedialistasparaque te puedad desahogar 3.Satisfaccion o solucion

Tner jovits.

Buscaara unapareja

4. Visualizacion

tendras mas tranquilidad

5. Accion

teinvito aasistir a unaterapia
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8. Ejemplifique tres situaciones en las que trataria de persuadir para motivar. En seguida anote y explique con
cudl de los principios éticos se podria juzgar cada una de esas situaciones.

Situacion 1:
cuando asisto al colegio, en el momento de
conversar del tema que no corresponde aver,

Y
o

gracias a quenos hace refleccionar.

Principio ético:
el principio personal, por que nos hace
mejorar y superarnos a nosotros mismos

Situacién 2:

Cuando realizamos campanias de vacunacion, dado agque nos

motiva a ayudar y hacer concienciaa laspersonasdel cuidado

A&
ae as

Principio ético: p
ocial

Situacién 3: .
Cuando dialogo con mi hermano respecto a su
vocabulario y costumbre que tiene, ya que no
son correctas desde el punto de vista ético

Principio ético:

Intrapersonal










