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INVENTARIOS.

R

Concepto de inventarios

Caracteristicas del Inventario

El inventario es el almacenamiento de bienes
y productos. En manufactura, los inventarios
se conocen como SKU (Stockkeening Units)
y se mantiene en un sitio de
almacenamiento. Los SKU cominmente
consiste en:

Materias primas

Productos en proceso

Productos terminados

Varios aspectos del inventario requieren
preparacion detallada.
Uno se refiere a diferentes tipos de
inventario.
Esta relacionado con los diferentes
enfoques acerca del nivel adecuado de
inventario que se mantiene en ciertas areas
funcionales de la empresa.
Es la relacién entre el nivel de inventario y la
inversion financiera requerida.

Suministros

METODOS DE VALUACION.

Fecha

Detalle

Entradas

Salidas

Saldo

Unid Unitario Costo Unid Unitario Costo Unid Costo

. . -/ ’ .
o Por Identificacion Especifica. invertaro| 10.000] 1.00[10,000 "0,000]10,000
26 Gompra | 4,000  1.10| 4,400] 14,000| 14,400
4 H H H 31 4,000 1.00[4,000[10,000] 10,400
° MeTOdO PEPS - Pr‘lmer‘os en EnTI"GI", pl"lmer‘OS en SGI”‘. Feb 1 Compra_|14,000] _ 1.20/16,800] 24,000|27,200
, 28 Salida 4,400 1.00|4,400(18,600(22,800
4 H H H Mar 31 Salid 1,600/  1.00|1,600|
e Método UEPS - Ultimos en Entrar, Primeros en Salir. = =
Abr3 0 Salida 1,400|  1.10[1,540|
4 H 3,200]  1.20]3,840|10,800(12,960
* Método de Costo Promedio Constante.
31 Salida 4,400 1.20(5,280[16,400(21,680
Jun Salida 4,200]  1.20]5,040|12,200{ 16,640
ULTIMAS ENTRADAS PRIMERAS SALIDAS PRIMERAS ENTRADAS PRIMERAS SALIDAS
AB|C D E F G H 1 J K L
1
2 Valuacion del inventario - Ultimas entradas, primeras salidas, UEPS Producto: XXXXXXXXX
3 Recibidos - Entradas Entregados - Salidas Saldo - Existencias
) e ) e ) o Método de valuacion: PEPS
Fecha | Cantidad - Importe | Cantidad N Importe | Cantidad N Importe
4 unitario unitario unitario 5 — .
5| e 00 S1000  SL,00000 Proveedor: XXXXXXXXX Ubicacion: Almacén general
2 3] S0 S0 es000 o0 §1000 OPERACION ENTRADAS SALIDAS SALDO
7 5000  $11.00  $1,550.00
8 5 2500  $1100  $275.00 | 10000  $10.00 No. Fecha Unidades Costounitario Total  Unidades Costounitario Total  Unidades Costounitaro  Total
9 2500  $11.00  $1,275.00
10 7 2500  $11.00 $275.00 | 3500  $10.00  $350.00 1 01/0872019 500 $10.00 8500000 e e e 500 $10.00  $5,000.00
1 65.00  $10.00  $650.00
P 9| 0000 1200 s120000 300 $10.00 2 05/08/2019  wemme e e 400 §10.00  $4000.00 100 $10.00  $1,000.00
E O P N 3 08/08/2019 500 $1200  $6,000.00 cemeeen e e 600 e $7,000.00
14 1 70 $1200  $840.00 [ 3500  $10.00
15 3000  $12.00  $710.00 4 09/08/2019  ememse e e 40 $10.00  $40000 860 e $6,600.00

PRECIO PROMEDIO

El precio de venta promedio es el costo que en promedio se vende un producto.
Esta métrica se puede aplicar de manera restringida a un producto o servicio o,
de manera mds extensa, a todo un mercado.

Costo Promedio
Promedio
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CONTROL, PRINCIPIOS Y REGLAS DE VALUACION Y PRESENTACION.

REGLAS DE PRESENTACION =
CONTABILIDAD REGLAS DEVALUACION

+ El renglén de efectivo debe mostrarse en el balance
general como la primera partida del activo
circulante. Si su disponibilidad es a plazo mayor de
un afio o su destino estd relacionado con la

quisicion de activos no circul oconla
amortizacion de pasivos a largo plazo, se presentara
fuera del activo circulante.

+ Los cheques librados con anterioridad a la fecha de
los estados financieros formaran parte del renglén
de efectivo.

-+ Todos los activos y pasivos financieros
resultantes de cualquier tipo de
instrumento financiero en el cual
participa una entidad deben ser valuados
de acuerdo a su valor razonable.

MERCANCIAS EN TRANSITO Y CONSIGNAS.

Mercancias en Consignacion

» Contrato de comision mercantil en el cual se Caracteristicas de mercancias en

establecen de manera clara, las condiciones transito

sobre las que se realizaran este tipo de

operaciones. ot e R i
» 1.- Condiciones y tipo de mercancias que se » Contablemente se registran en este tipo de cuentas las entradas y

salidas de mas mercancias adquiridas fuera de la localidad de la
empresa y viajan por cuenta y riesgo de la misma.

» Sise esta realizando un inventario parcial o global, se deben
considerar estas mercancias.

enviaran.

» 2.- Si existe autorizacion, y el monto maximo
por el que se podran efectuar gastos para la
conservacion de las mercancias.

» 3.- Comisién que se otorgara al comisionista.

EJERCICIOS PRACTICOS.
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CONCEPTO Y CLASIFACACION DE ACTIVO FIJO.

Un activo es fijo cuando es un articulo que su empresa ho consumird, vendera ni
convertird en efectivo en el proximo afio fiscal. Los activos fijos son diferentes
de los activos corrientes, que estdn en efectivo o programados para convertirse
en efectivo en los préximos 12 meses.

REGISTRO, AUXILIARES, INFORMES.

RESULTADOS DE UNA MALA GESTION DE RESULTADOS DE UNA BUENA GESTION DE
INVENTARIO INVENTARIO

Costos elevados de mantenimiento del Costos equilibrados de mantenimiento del
inventario inventario
Falta/exceso frecuente de existencias Niveles de inventario optimizados
Inventario obsoleto/caducado Inventario minimo obsoleto/caducada
Perfodos de recogida igados Recogida
Efectivo retenido en inventario Alto indice de rotacién del inventario
Accidentes laborales Un lugar de trabajo més segura
Problemas de c i Menos errores en la distribucién
Errores en la introduccién de datos Menos errores en la introduccién de datos
Plazos de entrega imprecisos Plazos de entrega mas precisos
Pérdida de clientes Mayor satisfaccion del cliente

COSTO DE ADQUISICION.



El costo de adquisicién de clientes (CAC), se refiere a una métrica que r‘:%
cudnto dinero gastas para adquirir un nuevo consumidor para_jugempresa. Lo
cierto es que es mucho mds caro obtener nuevos clientes que retener a quienes;
E— I T ——

ya te compran.

METODOS DE DEPRECIACION.

METODOS DEPRECTIACION

METODOS DE
[> < DEPRECIACION

. Existen tres tipos
de depreciacion de activos fijos o métodos de depreciacion contable:

Método de depreciacion en linea recta.
Método de depreciacion creciente.
Método de depreciacion decreciente.
PERIODO DE DEPRECIACION.

¢ Qué es la depreciacién? Es un concepto de contabilidad que se refiere a
la pérdida de valor que un bien experimenta a lo largo de su vida dtil. Este cdlculo
lo realizan todas las empresas con todos sus activos fijos, es decir, con los
objetos y bienes que compra para aprovecharlos durante mds de un afio.

VALOR RESIDUAL DE UN ACTIVO.

(1 anoumasa ¢CUAL ES LA FORMULA PARA
45 TTEEET CALCULAR EL VALOR RESIDUAL?

VALOR RESIDUAL

El valor residual es el precio de venta de un activo (bienes
y derechos) después de que haya llegado al final de su vida dtil y restando el



coste de la venta. La vida Util es el periodo durante el cual un negocio amortiza
ese activo.

https://www.google.com.mx/search?qg=MERCANCIAS+EN+TRANSITO+Y+CON
SIGNACION&source=Inms&tbm=isch&sa=X&ved=2ah UKEwi5kM7u64n-
AhVyLUQIHb2cCKcQ_AU0AXoECAEQAwW

https://www.google.com/search?q=PRECIO+PROMEDIOd&source=Imnsé&bih=656
&biw=13964&hl=esdsa=X&ved=2ahUKEwiR2famr4T-AhV-Ld4AHfCzA-
wQ AU0oAHOECAEQAA

https://www.google.com.mx/search?q=COSTO+DE+ADQUISICION&source=Im
ns&bih=656&biw=1396&hl=esé&sa=X&ved=2ahUKEwW|R1ZyZ74n-
AhWoM94AHTDcD2QQ AU0AHOECAEQAA

https://www.google.com.mx/search?q=METODQS+DE+DEPRECIACION&tbm=i
sch&ved=2ahUKEwjwjcjd74n-AhX7M94AHQVdICzgQ2-
cCeqgQIABAA&0qg=METODOS+DE+DEPRECIACION&gs_lcp=C



https://www.google.com.mx/search?q=MERCANCIAS+EN+TRANSITO+Y+CONSIGNACION&source=lnms&tbm=isch&sa=X&ved=2ahUKEwi5kM7u64n-AhVyLUQIHb2cCKcQ_AUoAXoECAEQAw
https://www.google.com.mx/search?q=MERCANCIAS+EN+TRANSITO+Y+CONSIGNACION&source=lnms&tbm=isch&sa=X&ved=2ahUKEwi5kM7u64n-AhVyLUQIHb2cCKcQ_AUoAXoECAEQAw
https://www.google.com.mx/search?q=MERCANCIAS+EN+TRANSITO+Y+CONSIGNACION&source=lnms&tbm=isch&sa=X&ved=2ahUKEwi5kM7u64n-AhVyLUQIHb2cCKcQ_AUoAXoECAEQAw
https://www.google.com/search?q=PRECIO+PROMEDIO&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwiR2famr4T-AhV-Ld4AHfCzA-wQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com/search?q=PRECIO+PROMEDIO&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwiR2famr4T-AhV-Ld4AHfCzA-wQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com/search?q=PRECIO+PROMEDIO&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwiR2famr4T-AhV-Ld4AHfCzA-wQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com.mx/search?q=COSTO+DE+ADQUISICION&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwjR1ZyZ74n-AhWoM94AHTDcD2QQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com.mx/search?q=COSTO+DE+ADQUISICION&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwjR1ZyZ74n-AhWoM94AHTDcD2QQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com.mx/search?q=COSTO+DE+ADQUISICION&source=lmns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwjR1ZyZ74n-AhWoM94AHTDcD2QQ_AUoAHoECAEQAA
https://www.google.com.mx/search?q=METODOS+DE+DEPRECIACION&tbm=isch&ved=2ahUKEwjwjcjd74n-AhX7M94AHQVdCzgQ2-cCegQIABAA&oq=METODOS+DE+DEPRECIACION&gs_lcp=C
https://www.google.com.mx/search?q=METODOS+DE+DEPRECIACION&tbm=isch&ved=2ahUKEwjwjcjd74n-AhX7M94AHQVdCzgQ2-cCegQIABAA&oq=METODOS+DE+DEPRECIACION&gs_lcp=C
https://www.google.com.mx/search?q=METODOS+DE+DEPRECIACION&tbm=isch&ved=2ahUKEwjwjcjd74n-AhX7M94AHQVdCzgQ2-cCegQIABAA&oq=METODOS+DE+DEPRECIACION&gs_lcp=C

