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INVENTARIOS. 

 

METODOS DE VALUACION. 

• Por Identificación Específica. 

• Método PEPS – Primeros en Entrar, primeros en salir. 

• Método UEPS – Últimos en Entrar, Primeros en Salir.  

• Método de Costo Promedio Constante. 

 

ULTIMAS ENTRADAS PRIMERAS SALIDAS           PRIMERAS ENTRADAS PRIMERAS SALIDAS  

    

PRECIO PROMEDIO 

El precio de venta promedio es el costo que en promedio se vende un producto. 

Esta métrica se puede aplicar de manera restringida a un producto o servicio o, 

de manera más extensa, a todo un mercado. 

       



CONTROL, PRINCIPIOS Y REGLAS DE VALUACION Y PRESENTACION. 

      
MERCANCIAS EN TRANSITO Y CONSIGNAS. 

   

EJERCICIOS PRACTICOS. 

   

CONCEPTO Y CLASIFACACION DE ACTIVO FIJO. 

Un activo es fijo cuando es un artículo que su empresa no consumirá, venderá ni 

convertirá en efectivo en el próximo año fiscal. Los activos fijos son diferentes 

de los activos corrientes, que están en efectivo o programados para convertirse 

en efectivo en los próximos 12 meses. 

REGISTRO, AUXILIARES, INFORMES. 

   

COSTO DE ADQUISICION.  



El costo de adquisición de clientes (CAC), se refiere a una métrica que revela 

cuánto dinero gastas para adquirir un nuevo consumidor para tu empresa. Lo 

cierto es que es mucho más caro obtener nuevos clientes que retener a quienes 

ya te compran. 

 

 

METODOS DE DEPRECIACION.  

 Existen tres tipos 

de depreciación de activos fijos o métodos de depreciación contable: 

• Método de depreciación en línea recta. 

• Método de depreciación creciente. 

• Método de depreciación decreciente. 

PERIODO DE DEPRECIACION.  

¿Qué es la depreciación? Es un concepto de contabilidad que se refiere a 

la pérdida de valor que un bien experimenta a lo largo de su vida útil. Este cálculo 

lo realizan todas las empresas con todos sus activos fijos, es decir, con los 

objetos y bienes que compra para aprovecharlos durante más de un año. 

 

VALOR RESIDUAL DE UN ACTIVO. 

El valor residual es el precio de venta de un activo (bienes 

y derechos) después de que haya llegado al final de su vida útil y restando el 



coste de la venta. La vida útil es el periodo durante el cual un negocio amortiza 

ese activo. 

 

 

https://www.google.com.mx/search?q=MERCANCIAS+EN+TRANSITO+Y+CON

SIGNACION&source=lnms&tbm=isch&sa=X&ved=2ahUKEwi5kM7u64n-

AhVyLUQIHb2cCKcQ_AUoAXoECAEQAw 

 

https://www.google.com/search?q=PRECIO+PROMEDIO&source=lmns&bih=656

&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwiR2famr4T-AhV-Ld4AHfCzA-

wQ_AUoAHoECAEQAA 

https://www.google.com.mx/search?q=COSTO+DE+ADQUISICION&source=lm

ns&bih=656&biw=1396&hl=es&sa=X&ved=2ahUKEwjR1ZyZ74n-

AhWoM94AHTDcD2QQ_AUoAHoECAEQAA 

https://www.google.com.mx/search?q=METODOS+DE+DEPRECIACION&tbm=i

sch&ved=2ahUKEwjwjcjd74n-AhX7M94AHQVdCzgQ2-

cCegQIABAA&oq=METODOS+DE+DEPRECIACION&gs_lcp=C 
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