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DESARROLLO
DE LA
PERSONALIDAD
o LA CULTURA

ORATORIA

DEL ORADOR
PERSONALIDAD

ANOMALIAS DE LA
PERSONALIDAD

MIEDOS

PERSONALIDAD Y
COMUNICACION

NATURALIDAD O

servir de eficaz

herramienta que se

utiliza para
opésitos.

i

La personalidad
esla
combinacién
total del hombre

i

Incapaz de adaptarse
al ambiente social
Inestable en sus
reacciones afectivas

i

Miedo a la primera
2

Miedo a fracasar
miedo al qué diran

STt

Ha sido fundamental
para el ser humano
poder desarrollar su
inteligencia, su
capacidad de pensar y
de expresar a través
de él mismo

capaces de asumir

pesar de g

2 Empatizar es
. ] escuchar

activa te las

emoci

sentimientos !
!

a oratoria puede

Son emprendedores y

decisiones importantes a
idymbre confianza en si

Persuasion,
informacion,
influencia, motivacioén,
influencia, traduccién
o simple
entretenimiento

La confianza y seguridad
personal que posee un
orador.es un estado
psicolégice producto de su

Voluble, cambia
de metas
aparenta lo que
noes

Voluble, cambia
de metas
aparenta lo que
no es

Con el lengua je
podemes no solo
transmitir
informacién,
pensamientos, si no
ademas algo tan
maravilloso para el
ser humano

Manifiestan

mismas, se
muestran segures
entre los demés

La oratoria es el conjunto
de principios y técnicas
que permiten expresarnos
con claridad, desenvoltura
y sin desconfianza ante
un publico

o Inventio
o dispositio
o Elocutio
. actio

e memoria

Los especialistas
nos dicen que la
personalidad es
algo que nos
individualiza

Cuentan con un
sentido del humor
que les ayuda a
tomar distancia
de si mismeos

s Exordiumlintrodu

ccién)

« narratiolnarracién

)

. argumentatio

(argumentacion)



LA PRIMERA
EVIDENCIADE
SERENIDAD,
ENTONCES, SE
MANIFIESTA EN
SU PORTE FIsICoO.

SERENIDAD
EN EL PORTE
FISICO

LAS EVIDENCIAS
VOCALES QUE
MUESTRAN

LA SERENIDAD
YLA
CONFIANZA

SERENIDAD
EN LA VO2

GRADO DE
ELEVACION DE LA
voz.

CUANDO EL ORADOR
TIENE QUE SALIR AL

COMO VENCER AL
MIEDO DE HABLAR

EN PUBLICO

SU MOTIVACION
PERSONAL.

NERVIOSIDAD SON UN

ESCENARIO ¥ UBICARSE
FRENTE A SUS OYENTES
PARA TRANSMITIR UN
DISCURSO DETERMINADO,
SU CEREBRO JUEGA UN
PAPEL IMPORTANTE EN

TODAS ESTAS
EVIDENCIAS DE
NERVIOSIDAD SE
PUEDEN CONTROLAR O
DISMINVIR POR
ESFUERZO
CONSCIENTE.

ANORMALMENTE ALTO,
TEMBLAR DE LAVOZ, UN
REPENTINO ACLARARDE LA
GCARGANTA, UN POCO USUAL
AFINAMIENTO DEL TONO
CAUSADO POR FALTA DE
RESONANCIA POR CAUSA DE
LA TENSION.

ESTE INDIVIDUO, DESDE EL
MOMENTO EN QUE SE
DECLARA PERDEDOR
ANTES DE HABER INICIADO
LA LUCHA YA PERDIO, NO
PODRA DOMINAR EL MIEDO,
NI MUCHO MENOS PODRA
TENER UNA EXPOSICION
SATISFACTORIA.

SLUSTED HACE
ESE ESFUERZO
DARA UNA
IMPRESION DE
EQUILIBRIO EN
SU PORTE FisICo.

o LAACTITUD
MENTAL
POSITIVA

o MOTIVACION
NECATIVA



También se vincula a la manera
en que se pronuncian las

La diccién es la forma

)
dr de emplear las palabras, cuando una persona
t‘_" V'C ' OS P E pa(abras para foﬂ,\,ar pronuncia cada término de
. D 'C c '0 N manera Clara, realiza la
O acentuacién correctamente y
- gt @l utiliza las pausas apropiadas
(W £ g dentro de cada oracién
‘_ R TSd | {f €
_,. "[Ellenguaje soezesun Es una convencién
VU Lg A R ' S m " b “Jeonjunto de formas = cultural y solo puede ser
AN/ o lisglisticas consideradas ;’e:‘"“’ :e'i““d‘el ia
7% 77\ por toda la comunidad i b
w W ¢ {linguistica ciencias sociales
r\:“ i3 .::ﬁ?tl.\&
El concepto de barbarismo Los barbarismos acaban a
EL CULTIVO puede también incluir veces siendo aceptados por los i
extran jerismos no drganes reguiadores <
BE LA et dos total te al normatives, yaque suusode  « (¢ &
DICCION ¥ il abuctid bt d generaliza a todos los registebs _ %é\ :
LA VOZ idioma e incluso a (a literatura

La cacofonia es el efecto Pleonasmos: 1. =~
sohoro producide por la gl'r _ %
repeticisn cercana de Consiste enefuso -
sonidos o silabas que i ;
poseen igual ‘m\ecesaﬂ"dﬁ )éd :
pronunciacisn dentro de A
una palabra o en PW"?&

CACOFONIA

cercanas eh yh d'gbcur"

San

L
Es en idioma e&i&éﬁ
(a utilizacién no 5
DE Q VEISMO normativa (incorrecta)
de la preposicién “de”
" junto a (a conjuncién”

que”
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También se le llama

a monotonia
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LENGUAJE
NO VERBA

MENSAJES
VERBALES

ES EL PROCESODE

ES

Soery | e
AIST

egvtg y sﬁecéec;gztéu « GESTOS

DE MENSAJES SIN

PALABRAS.  SIGNOS

FRECUENTEMENTE
mec o Jmenscees
COMUNICAD A LA INFORMACION
aave fEas. g
::AVES i MANDANDO SENALES | |
KINESICA. CONTRADICTY :

B S
T
(" ES IMPORTANTE NO CESTOS
CONFUNDIRLA LENCUAJE
COMUNICACION NO =
VERBAL CON LA CORPORAL o
| COMUNICACION ORAL, POSTURA
P EXPRESION
-Epamas DE FACIAL
COMUNICACION
VERBAL QUE NO SON CONTACTO
ORALES. VISVAL










CONOCER A
TU AUDIENCIA

DOMINIO DE TRABAJA LA
INTERACCION CON
LA LOS OYENTES

AUDIENGCIA

UTILI2A
RECURSOS

AUDIOVISVALES

es esencial tener como
base un mensaje muy bien
estructurado para no
dejar que (a audiencia
pierda su atencién o
capte informacion que
sea diferente de lo que se
pretende

interactuar con la
audiencia no significa
que debas darle
espacio a las preguntas
del puablico desde el
comienzo de la
presentacién

la produccién de videos,
graficos, audios e
imagenes puede servir
Como soporte para
estructurar laidea que
el orador quiere
transmitir

comprender las
caracteristicas de
tus oyentes ayuda
aestructurary
planificar el
mensaje que desea
transmitir

r

lo ideal es recorrer tu audiencia
con la mirada para que todos se
sientan dignes de atencién. al
final, un espacio para preguntas
y comentarios del publice es
excelente para coronar la
un-teraccién

explorar estos elementos
proporciona al orador uha mayer
seguridad. después dé tede, en
caso de olvido, una mirada al
recurso audiovisual puede ser
suficiente para refrescar la
memoria y continuar dentro del
guidn



CONCLUSION

Ia oratoria es el conjunto de principios y tecnicas las cuales permiten
expresarnos con clarlda} cbe?nvoltura y sin desconfianza ante un publico, esto
nos ayuda demasiado p " iene un proposito de narrar un determinado
mensaje alospresentes.
muchos son los estudios e investigaciones que se han llevado a caho con el
proposito de establecer cuales son las cualidades y caracteristicas que tiene que
poseer unbuenorador.

Ia oratoria es un conjunto de estrategias, conceptos, tacticas y tecnicas
destinadas a que cada persona desarrolle sus propias capacidades en la
comunicacionoral.

capacidad que es imprescindible para el correcto desempeio profesional en
cualquier area de actividad para emsenar, comunicar, lidiar, motivar,
negociar.

Ia oratoriano se trata de imitar a otros, por buen orador que sea una persona, sisele
imita siempre sera una copia mas o menos ridicula del original. se puede extraer
enseilianzas de los grandes oradores, pero nunca imitarlos, es fundamental que cada
cual desarrolle supropia capacidad de oratoria.
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