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CONCLUSION

La exposicion oral nos ayuda expresarnos sobre un tema determinado y aprender
con mas claridad lo que se esta exponiendo.

La exposicion oral consiste en hablar en publico sobre un tema determinado. La
exposicion se hace de forma clara y sencilla. Es una practica de gran importancia
en diversos ambitos. En el ambito académico esta presente en las explicaciones
gue los profesores dan en clase o en los trabajos que los alumnos comunican a sus
comparieros y a sus profesores.

Una presentacion oral no se improvisa. Para tener éxito debemos preparar
minuciosamente el contenido de la exposicion, asi como los recursos y materiales
de apoyo y la forma de expresion, dando respuesta al tema que vamos a tratar, las
ideas que vamos a desarrollar, el orden en que vamos a exponer esas ideas, los
recursos y materiales de apoyo. Es muy importante cuidar el lenguaje corporal. La
posicion del cuerpo y la expresion facial han de ser lo mas distendidas posibles.
Debemos controlar nuestros gestos, evitando la gesticulacion excesiva, aunque
debemos remarcar con ademanes oportunos aquello que estamos diciendo. La
mirada es un elemento fundamental, ya que hay que mantener el contacto visual
con el auditorio, dirigiéndose al conjunto y no a una persona concreta.

La expresividad de la voz es un aspecto clave. Nuestra pronunciacion debe ser clara
y el volumen de voz adecuado para que el mensaje llegue con nitidez al auditorio.
Debemos evitar hablar en voz demasiado baja o gritar. Una entonacién modulada,
acompasada a los contenidos, contribuird al éxito de nuestra actuacién. Hay que
evitar tanto el hablar demasiado rapido como la monotonia, ya que el auditorio
puede acabar perdiéndose o aburriéndose, provocando que se desentienda del
mensaje.
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CARACTERISTICAS ™ ~ CUALIDADES DEL DISCURSO

En oratoria

urso ejerce una accion directa en

Jdi ion

CALCULANDO SUS

Creencias, gustos, grado de inteligencia

del pensamiento
POR LO QUE

mensaje que el orador expresa ante un auditorio eneidad que lo com

El discurso es la manifestacion del yo

PUEDE

Hablar en piblico implica una gran responsabilidad

AUN CUANDO

se hable ante un nim

ATRAVES DE

uditorio inme gnificaci

QUE EL
]

Discurso un poderoso medio

de expresion analitica

Asi MisMO

un tema o un

Discursp e n fundamental La adaptacion del publico es el proceso activo

QUE CONSISTE

pensamiento del publico en su totalidad

APLICANDO

Importante hablar de ca
las caracteristic

cada elemento el concepto que.

POR TANTO FACILITANDO ASi

AUDITORIO DE IMPACTO
CONTINUADO

= El conocimiento de su principio fundamental,
de su distincion respecto a otros juicios y conceptos

D

discurso es una forma de utilizar el lenguaje escrito AUDITOR!

) DESCONOCIDC

Y SE UTILIZA EL AUDITORIO ES IMPORTANTE EL PRESENTADOR CUANDO SE TENGA

truccion de un mensaie R et B e PEEEEnor

LA COMUNICACION ES DECIR DELO QUE ES EVIDENTE

ocurtir en la Permitan la completa recepcion

tido voluntariamente cada una de las palab

jiado de muy distintas maneras el piblico ha

ie presenta

|
ES MAS QUE NADA O AL CONTRARIO

dblico hay elementos que o identifcan gar un pequerio documento impreso Mantener una buena relacien, teniendo un quiere, que

darén al elocuente una confianza en si mismo. Il lnformacion minimal trato calido y no de distanciamiento que no piensa en

Concre

an a entenderlo

/
LaciaL Y QUEES—

Preparara al pblico a aceptar el discurso

PARA SER MAS CON MAS
/

\

) temor

MAS QUE PARA LLEGAR

del auditorio

hace que su trabajo sea menos complicad n palabr

PRACTICAMENTE

Deberan emitirse con a adecuada

aticulacion y justo

DE LO QUE

S=corecuE

ida qu Si se tiene bien definido lo que se desea expresar

palabras




ZEN QUE CONSISTE LA ELOCUENCIA?

COMUNICACION PERSUASIVA

ansioslpropositosiiiaidanticay Se puede definir como el tipo de comunicacin
su condicién auténtica

EL DE QUE
Pretende cambiar, afectar, o reforzar
ciertas respuestas de los demas
ESTAS

EL OBJETIVO

Caracteristicas definen muy bien Es crear un cambio de actitud
el objetivo

PARA

Influir en el comportamiento del oyente o receptor del mensaje

EL sus

Hombre elocuente con su estilo,

utukuza el instrumento de su voz OBJETIVOS
fluida

PARA SON

Comunicar determinado pensamiento [ convencer | LLAMADA A LA ACCION

Y SEMBRAR ES EL OBJETIVO EL OBJETIVO
Importante tener en cuenta los puntos en comin Es lograr un cambio en las ideas, actitudes, juicios
LA LA
DE UNA TIENE
coMo LA
Se lo expresa la voz y quien lo escucha

el auditorio

ESTOS ES EL

Tres elementos constituyen los P
pilares

uo

DEL TRANSMITE
T D e P )
DE MANERA DE
oo I oo
YA SEA SON:
QUIENES QUIEN TRANSMITIDOS QUIEN QUE EL
proceso de la comunicacién
it
DE QUIENES

Los leen o escuchan



4.3 LA ORATORIA Y SUS CARACTERISTICA

CARACTERISTICAS DE 'CONCEPTOS GENERALES

La oratoria 1. SEGUN EL ORADOR 1. ELEMENTOS PRINCIPALES 2. ELEMENTOS SECUNDARIOS

Una serie de propositos que anhela alcanzar " A 7
et i e et DESTREZA Y HABILIDAD CONFIANZA CONOCIMIENTO De la palabra griega rhétor EL PUBLICO EL DISCURSO EL ORADOR LA DRAMATIZACION LAS PAUSAS

Propésitos que

Esta a cargo de la elaboracion, planeacion Con mucho énfasis, esto permitira Correcto de este elemento permitirz
smbién podemos llamar fines

igna al arte del bien decir Contenido, el tema a tratar y manifestacion del . un mejor entendimiento por
discurso LSS LS parte de los oyentes.

Orador debe tener plena confianza El mayor conocimiento

Orador debe ser integro. Orador debe tener destreza y habilidad frente a su publico 0 .
de si mismo sobre el tema que escogera

Embellecer la expresion de

Materia de debate desde los tiempos antiguos
los conceptos.

2. EL PUNTO DE VISTA FiSICO

TIPOS DE ORATORIA

Dar lenguaje escrito
© hablado

Cuatro son los fines de Ia oratoria:

EL CUERPO DEL ORADOR

ORATORIA PEDAGOGICA

ORATORIA EMPRESARIAL

Conmover Como la facultad de hablar o escribir

ORATORIA FORENSE

(ORATORIA RELIGIOSA| ORATORIA ARTISTICA

ORATORIA SOCIAL [l ORATORIA MILITAR

Definitivamente debemos de hacer uso de un

Una postura correcta, estar vestido adecuadamente y
. !
adecuado timbre de voz !

izar gestos y mimicas acorde con
las palabras que pronunciamos.

1. PERSUASION

3. EL PUNTO DE VISTA INTELECTUAL Y/

CUALIDADES DEL ORADOR EMOCIONAL

= CCONMOVEDORA Y IMPACTANTE Y FACIL
UALIDADES MORALES [l CUALIDADES FisicAs [l CUALIDADES INTELECTUALES CLARA Y ENTENDIBLE ErraTaa e Sap

Mediante el manejo dialéctico

Relacionada a las costumbres y a las normas. Tienen que ver con la apariencia personal del Conmovedora, transmitir al pisblico Necesariamente debe ser impactante para
de conducta de una determinada sociedad orador precisa de tu tema tratado captar la atencion del piblico

ir al auditorio [Jjfl Argumentos Iogicos

Persuasiva, porque debes convencer al

Un mayor
PUNTUALIDAD EL VESTIDO EL ASEO PERSONAL INICIATIVA BT TD piblico de tus argumentos.

Esta manera les sea facil de recordar Conviccion

GOZAR DE BUENA GOZAR DE BUENA

SINCERIDAD; SALUD PSIQUICA SALUD FiSICA

LA ACTITUD MENTAL
POSITIVA.
AUTENTICO ORADOR
De la palabra

Instrumentos de la verdad

Conmuevan por las emociones
¥ sentimientos

PALABRA es una fuerza incontenible

QUE PUEDE

SU OBJETIVO

Es persuadir con sus argumentos
atodos sus oyentes
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TIPOS DE ORADORES

Hay tres clases de oradores

SON:

L

LOS QUE IMPROVISAN SIN SABER LO QUE VAN A DECIR LOS QUE MEMORIZAN LO QUE VAN A DECIR Y LO RECITAN

| |

‘ EL OR‘ADOR
Improvisador nato tiene bagaje cultural GQUs aprende. e mfemorla o Lelalalexporery
se introvierte en su cerebro
SOBRE LAS LE

‘ ' ‘
Cosas mas sencillas puede desarrollar una
. P el N Concentra plenamente en recuperar lo que ha almacenado
disertacion importante y valida, que emocione y convenza

EL IMPR(TVISADOR EL TIEMPO DE

Esta siempre listo a hablar sobre el tema que aparezca
sobre el tapete

su PRErSENCIA
En la tribuna es natural por su comportamiento un tanto
desalifiado y espontaneo

TIENE

SILO QUE

Va a recitar es reciente, hay gran probabilidad
de olvidarlo en el momento

PORQUE NO

a - ~ B Se ha fijado en las estancias de su cerebro con la
Cultura, ha leido mucho y es dueiio de ademanes que acompanan armoniosamente la

> N suficiente antelacion para
expresion y marcan su ritmo

poder decirlo sin pensar

POSEE TAMBIEN EL ORADOR

Una percepcion intuitiva del ambiente de su

auditorio y sabe despertar o acicatear su interés

SE DESGRANE

Todo el rosario que habia hilvanado

EN CAMBIO

El que aprende de memoria con bastante anticipacion lo que va a decir,
y lo repite a menudo

COMO UN

Ejercicio, no lo olvida una vez llegada la hora de la verdad, pues

lo habra retenido mentalmente

LOS QUE ESCRIBEN LO QUE VAN A LEER

Que leen deben tener condiciones especiales

Memorizacion Un arte nada comin. Son muy pocas las personas que
desempefia un papel importantisimo cultivan el arte de leer para los demas
Arte de leer es facultad que no se aprende, sino que surge
Atributo superior en El orador se encuentra en actitud de comunicacion oral
el cual se aprecian varios elementos con sus semejantes

Que recita corre el riesgo de que, por el olvido de una mera o 0 s - q
gpalab?a gu'iaa Topo de lectura es, en realidad, una ejecucion orquestal Transmitir su mensaje de dos maneras:

Muchos timbres que provienen del unico

OS DE EXPOSICIO
—

CLASIFICACION I‘)E LA ORATORIA

Se tiene en cuenta la gran variedad de matices de los discursos

LA

|
|
|

Persona o personas que lo pronuncian y la

ocasion en que se hace uso de él

LOS ORA‘ADORES ELLO INADUDABLEMENTE

Se complica mas, cuando entra a considerarse el tipo de publico, el lugar

donde se pronuncia

LArDE L‘A

Saber leer, en primer término

Forma como se pronuncia y los fines que se persiguen

ESTE ES PODE‘MOS
Establecer la siguiente
clasificacion
ESTE ES

SEGUN EL TEMA Y EL AMBITO PROFESIONAL:

SEGUN LA ACTITUD DE COMUNICACION DEL ORADOR

CUANDO

COMT UN ‘ ESTE

Tipo de oratoria involucra exposiciones especializadas

ESTE PUEDE

ES DECIR

Las utilizadas por personas que tienen en comun

una misma profesion, arte u oficio

CON EN FORMA Y QUE

COOPERATIVA INDIVIDU En tal sentido desarrollan'una pr'actlca oratoria que con
el devenir del tiempo
SE CONSTITUYE

instrumento ejecutante: la voz

S~

ENTRE SUS

Por derecho de
Formas mas cl; as

uso, en una practica exclusiva del referido grupo humano

ENCONTRAMOS:

|

DISCURSO CONMEMORATIVO DISCURSO INAUGURAL

DISCURSO DE PRESENTACION

LA CONFERENCIA
ORATORIA POLITICA ATORIA SOCIA

ORATORIA FORENSE ORATORIA PEDAGOGICA
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