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Principales representantes del conductismo. 

Ivan P. Pavlov. Edward L. 

Thorndike 
John B. Watson 

Conocido por 
formular la ley 
del “reflejo 
condicional” 
que por error 
fue llamada 
“reflejo 
condicionado”. 

El termino 
condicionado 
se refiere a un 
estado, 
mientras que 
el término 
“condicional” 
se refiere a 
una relación. 

Pavolv 
considero 
varios 
comportamie
ntos humanos 
como un 
reflejo 
condicional 

Considerado 
un antecesor 
de la 
psicología 
conductista. 

Sus 
principales 
aportaciones: 
aprendizaje 
por 
ensayo/error y 
la ley de efecto 

Ley de 
disposición. 

Ley del 
ejercicio. 

Ley de 
efecto. 

 

Sostenía que 
los animales 
no 
razonaban, 
ni 
avanzaban 
en la 
resolución 
de 
problemas, 
sino que 
aprenden de 
una manera 
más o 
menos 
mecánica. 

Fue uno de los 
psicólogos 
estadounidense
s más 
importantes 
del siglo XX. 

Reconoció la 
importancia de 
las tendencias 
innatas de la 
conducta. 

Desarrollo el 
conductismo, 
que hoy en día 
constituye las 
principales 
corrientes 
psicológicas. 

Condujo un 
trabajo pionero en 
psicología 
experimental y 
defendió el 
conductismo. 

Creía que el 
comportamiento 
es mantenido de 
una condición a 
otra a través de 
consecuencias 
similares. 

Método de 
aproximaciones 
sucesivas, consiste 
en reforzar un 
comportamiento 
solo vagamente 
similar al deseado. 

Reconocido por su 
trabajo sobre el 
aprendizaje social y 
su evolución al Socio 
cognitivismo. 

Según la teoría del 
aprendizaje social, 
las pautas del 
comportamiento 
pueden aprenderse 
por la experiencia 
propia. 

Las conductas de 
cierta complejidad 
solo pueden 
aprenderse 
mediante el 
ejemplo o la 
influencia de 
modelos. 

No se puede 
aprender por 
observación, si no 
se presta 
atención. 

La atención se 
canaliza a través 
de la frecuencia de 
la interacción 
social. 


